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     Wykład z dn. 17.02.2007 r.
Kodeks cywilny:

· umowa spółki;

· umowa agencji;

· umowa leasingu;

· umowa rachunku bankowego;

· umowa komisu;

· umowa sprzedaży ratalnej.
Ustawa Prawo bankowe – mieć tekst

Ustawa o ochronie niektórych praw konsumentów

Ustawa prawo własności przemysłowej

Ustawa o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji
Umowy o trwałe współdziałanie gospodarcze 

Można je podzielić na:

1. umowy o wspólne przedsięwzięcie;

2. umowy kooperacyjne.

Cel tych umów:

Wyjaśnić go można poprzez wskazanie ich miejsca w systemie umów handlowych. 

Są to umowy stanowiące podgrupę porozumień gospodarczych.

Porozumienia gospodarcze dzielą się na:

- umowy założycielskie – prowadzą do powstania podmiotu prawa (spółka cywilna nie jest podmiotem prawa);


- umowy o trwałe współdziałanie gospodarcze.

 * spółka cywilna nie jest umową założycielską, ponieważ spółka ta nie jest podmiotem prawa.

Umowy o wspólne przedsięwzięcie

inaczej umowy join venture)
Są to umowy o wspólne, jedno, jedyne przedsięwzięcie gospodarcze.

!!! Definicja umowy join venture
Umowa join venture zakłada stworzenie układu miedzy przedsiębiorcami, w którym to układzie występuje wspólnota celu gospodarczego realizowanego poprzez wspólne działanie (współdziałanie), które jest często wykonywane pod wspólna nazwą (firmą) i przy założeniu wspólnego ryzyka i wspólnych korzyści.

Musi to być wspólny cel gospodarczy. Stronami tej umowy muszą być przedsiębiorcy.

Spółka cywilna – nazwa wchodzi do wspólnego majątku.

Typy umów:

1. spółka cywilna; spółka jawna???

Umowa spółki cywilnej
art. 860, 864, 865, 866, 867, 868, 869, 872, 873, 874 k.c.

Art. 860. § 1. Przez umowę spółki wspólnicy zobowiązują się dążyć do osiągnięcia wspólnego celu gospodarczego przez działanie w sposób oznaczony, w szczególności przez wniesienie wkładów.

§ 2. Umowa spółki powinna być stwierdzona pismem.

Art. 864. Za zobowiązania spółki wspólnicy odpowiedzialni są solidarnie.

Art.. 865. § 1. Każdy wspólnik jest uprawniony i zobowiązany do prowadzenia spraw spółki.

§ 2. Każdy wspólnik może bez uprzedniej uchwały wspólników prowadzić sprawy, które nie przekraczają zakresu zwykłych czynności spółki. Jeżeli jednak przed zakończeniem takiej sprawy chociażby jeden z pozostałych wspólników sprzeciwi się jej prowadzeniu, potrzebna jest uchwała wspólników.

§ 3. Każdy wspólnik może bez uprzedniej uchwały wspólników wykonać czynność nagłą, której zaniechanie mogłoby narazić spółkę na niepowetowane straty.
Art. 866. W braku odmiennej umowy lub uchwały wspólników każdy wspólnik jest umocowany do reprezentowania spółki w takich granicach, w jakich jest uprawniony do prowadzenia jej spraw.

Art. 867. § 1. Każdy wspólnik jest uprawniony do równego udziału w zyskach i w tym samym stosunku uczestniczy w stratach, bez względu na rodzaj i wartość wkładu. W umowie spółki można inaczej ustalić stosunek udziału wspólników w zyskach i stratach. Można nawet zwolnić niektórych wspólników od udziału w stratach. Natomiast nie można wyłączyć wspólnika od udziału w zyskach.

§ 2. Ustalony w umowie stosunek udziału wspólnika w zyskach odnosi się w razie wątpliwości także do udziału w stratach.

Art. 868. § 1. Wspólnik może żądać podziału i wypłaty zysków dopiero po rozwiązaniu spółki.

§ 2. Jednakże gdy spółka została zawarta na czas dłuższy, wspólnicy mogą żądać podziału i wypłaty zysków z końcem każdego roku obrachunkowego.

Art. 869. § 1. Jeżeli spółka została zawarta na czas nie oznaczony, każdy wspólnik może z niej wystąpić wypowiadając swój udział na trzy miesiące naprzód na koniec roku obrachunkowego.

§ 2. Z ważnych powodów wspólnik może wypowiedzieć swój udział bez zachowania terminów wypowiedzenia, chociażby spółka była zawarta na czas oznaczony. Zastrzeżenie przeciwne jest nieważne.

Art. 872. Można zastrzec, że spadkobiercy wspólnika wejdą do spółki na jego miejsce. W wypadku takim powinni oni wskazać spółce jedną osobę, która będzie wykonywała ich prawa. Dopóki to nie nastąpi, pozostali wspólnicy mogą sami podejmować wszelkie czynności w zakresie prowadzenia spraw spółki.

Art. 873. Jeżeli mimo istnienia przewidzianych w umowie powodów rozwiązania spółki trwa ona nadal za zgodą wszystkich wspólników, poczytuje się ją za przedłużoną na czas nie oznaczony.

Art. 874. § 1. Z ważnych powodów każdy wspólnik może żądać rozwiązania spółki przez sąd.

§ 2. Spółka ulega rozwiązaniu z dniem ogłoszenia upadłości wspólnika.

Art. 860 k.c. – z tego artykułu wynika pewnego rodzaju potwierdzenie definicji umowy join venture – wspólnicy, którzy są przedsiębiorcami (podmiotami prawa) to oni jako przedsiębiorcy zobowiązują się wspólnie działać dla osiągnięcia jednego, wspólnego dla nich celu gospodarczego, określając sposób tego współdziałania. To współdziałanie może polegać na:

- wniesieniu wkładu;

- wykonywaniu pracy;

- prowadzenia spraw;

- udzieleniu gwarancji.

W wyniku zawarcia umowy spółki cywilnej dochodzi do utworzenia wspólnego majątku.

Zasada wspólnej odpowiedzialności – jest to odpowiedzialność osobista; każdy ze wspólników (art. 864 k.c.) odpowiada za zobowiązania spółki, jest to odpowiedzialność solidarna (czyli każdy w pełnej wysokości).

Za zobowiązania spółki wspólnicy odpowiedzialni są solidarnie.

Jest równy udział wspólników w stratach.

art. 865 k.c. – prowadzenie spraw spółki
Zakłada, że każdy ze wspólników ma prawo do wykonywania kompetencji prowadzenia spraw. Jest to nie tylko uprawnienie, ale i obowiązek. Wyjątkowo wspólnik może być z tego obowiązku zwolniony. System prowadzenia spraw jest uporządkowany:

1. sprawy zwykłe – sprawy normalne, powszechne w ramach prowadzenia działalności spółki; każdy wspólnik ma prawo samodzielnie podejmować decyzje, np. sprawy zamówień drobnego wyposażenia;

2. sprawy przekraczające ten zakres spraw zwykłych – są to sprawy związane przede wszystkim z obciążeniami finansowymi (np. kredyt, zakup wartościowych maszyn); podjęcie takich czynności musi być poprzedzone zgodą wspólników, zazwyczaj jednomyślną; wspólnicy mogą jednak dopuścić do decydowania większością;

3. szczególny rodzaj – czynność nagła – jest to czynność, której zaniechanie mogłoby narazić spółkę na niepowetowane straty; czynność ta może być wykonana przez każdego ze wspólników bez podjęcia uchwały.

§ 1. Każdy wspólnik jest uprawniony i zobowiązany do prowadzenia spraw spółki.

§ 2. Każdy wspólnik może bez uprzedniej uchwały wspólników prowadzić sprawy, które nie przekraczają zakresu zwykłych czynności spółki. Jeżeli jednak przed zakończeniem takiej sprawy chociażby jeden z pozostałych wspólników sprzeciwi się jej prowadzeniu, potrzebna jest uchwała wspólników.

§ 3. Każdy wspólnik może bez uprzedniej uchwały wspólników wykonać czynność nagłą, której zaniechanie mogłoby narazić spółkę na niepowetowane straty.

art. 866 k.c. – reprezentacja 

Każdy wspólnik jest uprawniony do reprezentacji,  w taki zakresie w jakim ma prawo do prowadzenia spraw spółki. Jeśli niektórzy wspólnicy są wyłączeni z prowadzenia spraw, to również nie są oni uprawnieni do reprezentacji spółki.

W braku odmiennej umowy lub uchwały wspólników każdy wspólnik jest umocowany do reprezentowania spółki w takich granicach, w jakich jest uprawniony do prowadzenia jej spraw.

art. 867 k.c. – kwestia zysków
§ 1. Każdy wspólnik jest uprawniony do równego udziału w zyskach i w tym samym stosunku uczestniczy w stratach, bez względu na rodzaj i wartość wkładu. W umowie spółki można inaczej ustalić stosunek udziału wspólników w zyskach i stratach. Można nawet zwolnić niektórych wspólników od udziału w stratach. Natomiast nie można wyłączyć wspólnika od udziału w zyskach.

§ 2. Ustalony w umowie stosunek udziału wspólnika w zyskach odnosi się w razie wątpliwości także do udziału w stratach.

Regułą jest, że wspólnicy mają równy udział w zyskach, jak i stratach. Przez umowę spółki można to zmienić. Jeżeli umowa milczy, to wchodzi wersja kodeksowa, czyli równy udział. Jeżeli umowa tylko zmienia zasady udziału w zyskach, a na temat udziału w stratach umowa milczy, to ustawodawca reguluje udział w stratach w sposób analogiczny, jak udział w zysku. Można ograniczyć lub wyłączyć od udziału w stratach. Nie można wyłączyć wspólnika od udziału w zyskach, ale można w umowie zastrzec, że wspólnicy – wszyscy jednocześnie – zrzekają cię na pewien okres czasu (proporcjonalnie krótki w stosunku do czasu trwania spółki) wypłat zysków.

art. 868 k.c. – wypłata zysku
§ 1. Wspólnik może żądać podziału i wypłaty zysków dopiero po rozwiązaniu spółki.

§ 2. Jednakże gdy spółka została zawarta na czas dłuższy, wspólnicy mogą żądać podziału i wypłaty zysków z końcem każdego roku obrachunkowego.

Wyjątek dotyczy spółki zawartej na czas dłuższy – wypłata jest możliwa zasadniczo z końcem każdego roku obrachunkowego (jest to spółka zawarta na okres powyżej jednego roku).

Wypowiedzenie umowy spółki:

· umowy zawarte na czas oznaczony można wypowiedzieć jedynie z ważnej przyczyny, przez sąd.

· umowy zawarte na czas nieoznaczony.

art. 869 k.c. – ważna przyczyna
§ 1. Jeżeli spółka została zawarta na czas nie oznaczony, każdy wspólnik może z niej wystąpić wypowiadając swój udział na trzy miesiące naprzód na koniec roku obrachunkowego.

§ 2. Z ważnych powodów wspólnik może wypowiedzieć swój udział bez zachowania terminów wypowiedzenia, chociażby spółka była zawarta na czas oznaczony. Zastrzeżenie przeciwne jest nieważne.

art. 874 k.c. – zawsze do sądu
§ 1. Z ważnych powodów każdy wspólnik może żądać rozwiązania spółki przez sąd.

§ 2. Spółka ulega rozwiązaniu z dniem ogłoszenia upadłości wspólnika.

Rozwiązanie spółki – przyczyny:

1. umowne – art. 873 k.c. – jest możliwość dalszego utrzymania działalności spółki, o ile wszyscy wspólnicy wyrażą taką chęć;

Jeżeli mimo istnienia przewidzianych w umowie powodów rozwiązania spółki trwa ona nadal za zgodą wszystkich wspólników, poczytuje się ją za przedłużoną na czas nie oznaczony.

2. ustawowe:

a) upływ czasu;

b) wypowiedzenie;

c) śmierć wspólnika – art. 872 k.c.;

Można zastrzec, że spadkobiercy wspólnika wejdą do spółki na jego miejsce. W wypadku takim powinni oni wskazać spółce jedną osobę, która będzie wykonywała ich prawa. Dopóki to nie nastąpi, pozostali wspólnicy mogą sami podejmować wszelkie czynności w zakresie prowadzenia spraw spółki.

d) upadłość wspólnika – art. 874 § 2 k.c.;

Spółka ulega rozwiązaniu z dniem ogłoszenia upadłości wspólnika.
e) za zgodą wszystkich wspólników;

Umowa konsorcjum

W przeciwieństwie do umowy spółki cywilnej jest to umowa nienazwana. Umowa konsorcjum ma co prawda pewne podstawy normatywne, ponieważ jest uregulowana w prawie bankowym. Jednak nie można narzucać tej umowie całości reżimu uregulowania spółki cywilnej. Na pewno nie można narzucać regulacji dotyczącej odpowiedzialności solidarnej czy  wspólnego majątku. 

Umowa – nie ma zasady równości pozycji członków, wybierają oni lidera konsorcjum. Lider konsorcjum ma z reguły większy udział finansowy, prowadzi sprawy konsorcjum, ponosi większy udział w stratach niż inni, ponosi dużą odpowiedzialność za zobowiązania.

Podobieństwa – wspólny cel, wspólne działanie pod wspólna nazwą, podobnie są uregulowane podstawy wnoszenia sprzeciwu, podejmowanie czynności nagłej, zasady wypłaty zysków, mogą być podobne przyczyny rozwiązania.

Konsorcjum jest strukturą organizacyjną, ale nie jest podmiotem prawa.

Konsorcjum zazwyczaj ma też ściśle określony rodzaj działalności:

1. konsorcjum inwestycyjne;

2. konsorcjum kredytowe;

3. konsorcjum budowlane (najczęściej).

Rodzaje konsorcjum:

1. konsorcjum jednolite i konsorcjum niejednolite (zrzeszają przedsiębiorstwa z różnych branż)– kryterium podziału jest przedmiot działalności;

2. konsorcjum pojedyncze i konsorcjum złożone – kryterium podziału jest kryterium realizacji celu [inaczej konsorcjum samodzielne (przedsiębiorstwa, które nie wymagają żadnej współpracy z innymi podmiotami w ramach realizacji celów konsorcjum) i konsorcjum niesamodzielne (one wymagają tej współpracy, np. konsorcjum budowlane)];

3. konsorcjum scentralizowane (decyzje istotne o poszczególnych etapach realizacji celu konsorcjum są podejmowane w jednym miejscu, przez jeden podmiot w ramach tego konsorcjum) i konsorcjum zdecentralizowane (decyzje o realizacji poszczególnych etapów przedsięwzięcia konsorcjalnego są podejmowane w kilku ośrodkach decyzyjnych; konsorcjum to ma charakter konsorcjum złożonego, niejednolitego) – chodzi o kwestie podejmowania decyzji o realizacji celu konsorcjum.

Umowa pool

Jest to raczej umowa wewnętrzna. Mniej sformalizowana. Do rzadkości należy występowanie poolu pod wspólna nazwą lub firmą. Ma dwojaki charakter bo jest to:

1. albo porozumienie w sprawie wspólnego generowania i rozdziału zysku – jest to tzw. pool majątkowy (przykład – pool patentowy, pool autorski);

2. albo porozumienie w sprawie wspólnego rozliczenia i realizacji wierzytelności – jest to tzw. pool rozliczeniowy (przykład pool wierzycieli).

Umowy kooperacyjne

!!! Kooperacja jest to umowa, w wyniku której dochodzi do stworzenia układu między przedsiębiorcami, w którym to układzie występuje wspólnota celu gospodarczego, ale realizacja tego celu następuje w drodze kompleksowego wspólnego działania i przy założeniu komplementarności świadczeń składających się na współdziałanie.

Rodzaje umów kooperacyjnych:

kryterium sposobu współdziałania

1. umowa kooperacji prostej – chodzi o łączne wykonywanie pewnych czynności, działań gospodarczych;

2. umowa kooperacji złożonej – zakłada podział zadań, działań, czyli zakłada specjalizację.

kryterium przedmiotu kooperacji

1. kooperacja produkcyjna – dotyczy działalności wytwórczej;

2. kooperacja pozaprodukcyjna – dotyczy działalności, która albo poprzedza etap wytwarzania, albo następuje po wytworzeniu danego przedmiotu (przykład – działalność inwestycyjna, projektowa, technologiczna, zaopatrzeniowa, dystrybucyjna, importowa, eksportowa).

kryterium zakresu współdziałania – dokładniej zakresu tzw. umów obsługujących kooperację (chodzi o to w jakim zakresie następuje udział w ramach wytwarzania produktu finalnego samego właściciela tego produktu ostatecznego jak i o to,  jaki wpływ ma kooperacja na profil działalności tego producenta ostatecznego)

1. kooperacja czysta – chodzi o tzw. produkcję na zlecenie:

a) produkcja kierowana – zleceniodawca (właściciel produktu finalnego) przekazuje swojemu kooperantowi całą dokumentację (całe know how) dotyczącą charakteru i sposobu wytwarzania wszelkich danych związanych z produktem, a więc dokumenty dotyczące wzorów, próbek, materiałów, półproduktów, certyfikatów itd.; zgodnie z umową zleceniodawca ma prawo do kontroli stałej nad sposobem wytwarzania tego produktu, badania poszczególnych składowisk tego produktu itd.;

b) produkcja z pakietem świadczeń wstępnych – charakteryzuje się wyższym stopniem udziału właściciela produktu finalnego (producent produktu finalnego przekazuje już istniejący półprodukt, który ma być uszlachetniony, odpowiednio obrobiony):

@ produkcja uszlachetniająca – polega ona na przekazaniu przez zleceniodawcę kooperantowi określonego przedmiotu, który ma być objęty produkcją udoskonalającą, która ma go udoskonalić;


@ trójfazowa produkcja kooperacyjna – składa się ona z:



- produkcji kierowanej;



- produkcji uszlachetniającej;


- a także w ramach tej trójfazowej produkcji kooperacyjnej następuje    przekazanie przez zleceniodawcę odpowiedniego know-how kooperantowi. Kooperator  na podstawie zlecenia odpowiednio obrabia (uszlachetnia), ten produkt po uszlachetnieniu wraca do kooperanta biernego (zleceniodawcy), który ewentualnie jeszcze sam dokonuje jednej, pewnej czynności, która ma na celu nadanie temu produktowi odpowiedniego charakteru, aby stworzyć z niego produkt finalny albo zleca jeszcze innemu przedsiębiorcy dokonania właśnie takiego ostatecznego nadania produktowi jakiegoś charakteru jako produktowi finalnemu (np. produkcja perfum, farb);

2. kooperacja rozszerzona – sam sposób kooperacji wpływa na profil działalności (koprodukcja);

kryterium zakresu uprawnień kooperantów – miejsce czy moment powstania produktu finalnego

1. kooperacja otwarta – zakres uprawnień jest podzielony gdyż miejsc powstania produktu finalnego jest kilka; produkt może powstać u kilku kooperatorów czynnych; z prawem samodzielnej dystrybucji; może być

- kooperacja otwarta pełna;

- kooperacja otwarta częściowa;

2. kooperacja zamknięta – w zasadzie powstaje tylko jeden produkt finalny, tylko kooperant bierny ma prawo do dystrybucji produktu finalnego.

	Przykładowe tezy: prawidłowe odpowiedzi są zaznaczone pogrubieniem i kursywą
1. W przypadku umowy spółki cywilnej:

a) odpowiedzialność za zobowiązania wspólników jest proporcjonalna;

b) udział w zysku wspólników jest zawsze proporcjonalny;

c) zysk jest zawsze wypłacany na koniec roku obrachunkowego;

d) rozwiązanie spółki przez sąd jest zależne zawsze od ważnego powodu.

2. Konsorcjum scentralizowane zakłada, że:

a) wszyscy członkowie konsorcjum działają w ramach  jednej branży;

b) działalność konsorcjum nie wymaga współdziałania z innym konsorcjum;

c) istnieje tylko jeden lider konsorcjum;

d) żadna z powyższych odpowiedzi nie jest prawidłowa.

3. W przypadku umowy kooperacji rozszerzonej:

a) przedmiotem kooperacji jest wyłącznie produkcja;

b) jest kilku kooperantów biernych;

c) umowy obsługujące wyznaczają ściśle profil działalności;

d) żadna z odpowiedzi powyższych nie jest prawidłowa.

4. W przypadku gdy kooperant bierny przekazuje kooperantowi czynnemu wyłącznie know-how mamy do czynienia z:

a) umową kooperacji produkcyjnej;

b) umową kooperacji rozszerzonej o charakterze produkcji uszlachetniającej;

c) umowa kooperacji pozaprodukcyjnej;

d) umową kooperacji rozszerzonej o charakterze produkcji kierowanej.


Wykład z dn. 03. 03. 2007 r.

UMOWY W OBROCIE GOSPODARCZYM
1. umowa sprzedaży ratalnej – kodeks cywilny;

2. umowa sprzedaży konsumenckiej z ustawy o sprzedaży konsumenckiej – ustawa z dnia 27 lipca 2002 r. o szczególnych warunkach sprzedaży konsumenckiej oraz o zmianie Kodeksu cywilnego;

3. umowa sprzedaży w zakresie sprzedaży na odległość i poza lokalem przedsiębiorstwa – ustawa z dnia 2 marca 2000 r. o ochronie niektórych praw konsumentów oraz o odpowiedzialności za szkodę wyrządzoną przez produkt niebezpieczny;
4. umowa sprzedaży międzynarodowej na podstawie konwencji europejskiej – konwencja z dnia 11 kwietnia 1980 r. o umowach międzynarodowej sprzedaży towarów;
5. podstawowe zasady dotyczące umowy dostawy i umowy kontraktacji z kodeksu cywilnego (definicje).

SZCZEGÓLNE ROZWIĄZANIA DOTYCZĄCE SPRZEDAŻY, KTÓRE MAJĄ CHARAKTER HANDLOWY

Czyli są przeznaczone raczej dla obrotu handlowego.

1. art. 544 k.c. ( tzw. sprzedaż wysyłkowa – ten przepis ma oczywiście związek ze sprzedażą na odległość, której regulacja jest zamieszczona w odrębnej ustawie; z przepisu tego wynika, że jeżeli rzecz ma być wysłana przez sprzedawcę do jakiegoś innego miejsca, niż miejsce, które jest uważane za miejsce spełnienia świadczenia przez sprzedawcę, to domniemywa się, że wydanie rzeczy zostało dokonane z chwilą, gdy w celu dostarczenia rzeczy na miejsce przeznaczenia sprzedawca powierzył ją przewoźnikowi zawodowo trudniącemu się przewozem tego rodzaju rzeczy; w takim przypadku kupujący ma obowiązek zapłacić cenę dopiero po nadejściu rzeczy na miejsce przeznaczenia i po umożliwieniu mu zbadania rzeczy;
§ 1. Jeżeli rzecz sprzedana ma być przesłana przez sprzedawcę do miejsca, które nie jest miejscem spełnienia świadczenia, poczytuje się w razie wątpliwości, że wydanie zostało dokonane z chwilą, gdy w celu dostarczenia rzeczy na miejsce przeznaczenia sprzedawca powierzył ją przewoźnikowi trudniącemu się przewozem rzeczy tego rodzaju.

§ 2. Jednakże kupujący obowiązany jest zapłacić cenę dopiero po nadejściu rzeczy na miejsce przeznaczenia i po umożliwieniu mu zbadania rzeczy.

2. art. 549 k.c. ( tzw. sprzedaż na zamówienie, sprzedaż wzoru, sprzedaż próbki – według tego przepisu jeżeli kupujący zastrzegł kształt albo wymiar lub inne właściwości rzeczy, a także dodatkowo termin i miejsce wydania rzeczy, a dopuszcza się zwłoki, to zostały przyznane są w takim przypadku przedstawicielowi uprawnienia sprzedawcy; sprzedawca może wówczas alternatywnie:
# albo wykonać uprawnienia, które przysługują wierzycielowi w razie zwłoki dłużnika ze świadczenia wzajemnego,

# albo może samodzielnie dokonać oznaczenia elementów świadczenia (cech świadczenia) i podać je do wiadomości kupującego w celu ich akceptacji lub zmiany w odpowiednim terminie – w tym przypadku po bezskutecznym upływie terminu świadczenie staje się wiążące;

Jeżeli kupujący zastrzegł sobie oznaczenie kształtu, wymiaru lub innych właściwości rzeczy albo terminu i miejsca wydania, a dopuszcza się zwłoki z dokonaniem oznaczenia, sprzedawca może:

1) wykonać uprawnienia, które przysługują wierzycielowi w razie zwłoki dłużnika ze spełnieniem świadczenia wzajemnego, albo

2) dokonać sam oznaczenia i podać je do wiadomości kupującego wyznaczając mu odpowiedni termin do odmiennego oznaczenia; po bezskutecznym upływie wyznaczonego terminu oznaczenie dokonane przez sprzedawcę staje się dla kupującego wiążące.

3. art. 550 k.c. ( tzw. sprzedaż dealerska – z przepisu wynika, że gdy w umowie sprzedaży zastrzeżono na rzecz kupującego wyłączność (wyłączność może być orzeczona w ten sposób, że sprzedawca dostarcza rzeczy określonego rodzaju tylko temu kupującemu i nikomu innemu, albo w ten sposób, że kupujący ma wyłączność na odsprzedaż zakupionych rzeczy, ta wyłączność dotyczy określonego obszaru geograficznego) to w takim przypadku sprzedawca w zakresie tej zastrzeżonej wyłączności nie może zawierać umów sprzedaży ani w sposób bezpośredni ani pośredni;
Jeżeli w umowie sprzedaży zastrzeżona została na rzecz kupującego wyłączność bądź w ten sposób, że sprzedawca nie będzie dostarczał rzeczy określonego rodzaju innym osobom, bądź też w ten sposób, że kupujący będzie jedynym odsprzedawcą zakupionych rzeczy na oznaczonym obszarze, sprzedawca nie może w zakresie, w którym wyłączność została zastrzeżona, ani bezpośrednio, ani pośrednio zawierać umów sprzedaży, które mogłyby naruszyć wyłączność przysługującą kupującemu.
4. art. 554 k.c. ( tzw. termin przedawnienia roszczeń – jeżeli chodzi o przedawnienie roszczeń z tytułu sprzedaży dokonanej w zakresie działalności przedsiębiorstwa (działalności gospodarczej) sprzedawcy przedawniają się z upływem 2 lat;
Roszczenia z tytułu sprzedaży dokonanej w zakresie działalności przedsiębiorstwa sprzedawcy, roszczenia rzemieślników z takiego tytułu oraz roszczenia prowadzących gospodarstwa rolne z tytułu sprzedaży płodów rolnych i leśnych przedawniają się z upływem lat dwóch.
Z tym przepisem związany jest art. 563 k.c. Jest to przepis dotyczący utraty rękojmi za wady fizyczne. Jest to przepis dotyczący działalności gospodarczej, sprzedaży między osobami prowadzącymi działalność gospodarczą, czyli sprzedaży dwustronnie handlowej (sprzedawca i kupujący są przedsiębiorcami). Warunkiem utraty rękojmi w takim przypadku jest (przesłanki):

1) kupujący nie zbadał rzeczy w czasie i w sposób wymagany dla tego rodzaju rzeczy, 

2) a nawet jeżeli zbadał, to nie zawiadomił niezwłocznie sprzedawcy o dostrzeżonej wadzie, albo wada wyszła na jaw później, to nie zawiadomił sprzedawcy niezwłocznie po jej wykryciu.

§ 1. Kupujący traci uprawnienia z tytułu rękojmi za wady fizyczne rzeczy, jeżeli nie zawiadomi sprzedawcy o wadzie w ciągu miesiąca od jej wykrycia, a w wypadku gdy zbadanie rzeczy jest w danych stosunkach przyjęte, jeżeli nie zawiadomi sprzedawcy o wadzie w ciągu miesiąca po upływie czasu, w którym przy zachowaniu należytej staranności mógł ją wykryć. Minister Handlu Wewnętrznego może w drodze rozporządzenia ustalić krótsze terminy do zawiadomienia o wadach artykułów żywnościowych.

§ 2. Jednakże przy sprzedaży między osobami prowadzącymi działalność gospodarczą utrata uprawnień z tytułu rękojmi następuje, jeżeli kupujący nie zbadał rzeczy w czasie i w sposób przyjęty przy rzeczach tego rodzaju i nie zawiadomił niezwłocznie sprzedawcy o dostrzeżonej wadzie, a w wypadku gdy wada wyszła na jaw dopiero później - jeżeli nie zawiadomił sprzedawcy niezwłocznie po jej wykryciu.

§ 3. Do zachowania terminów zawiadomienia o wadach rzeczy sprzedanej wystarczy wysłanie przed upływem tych terminów listu poleconego.

Umowa SPRZEDAŻy RATALNej

art. 583 – 588 k.c.

Art. 583. § 1. Sprzedażą na raty jest dokonana w zakresie działalności przedsiębiorstwa sprzedaż rzeczy ruchomej osobie fizycznej za cenę płatną w określonych ratach, jeżeli według umowy rzecz ma być kupującemu wydana przed całkowitym zapłaceniem ceny.

§ 2. Wystawienie przez kupującego weksli na pokrycie lub zabezpieczenie ceny kupna nie wyłącza stosowania przepisów rozdziału niniejszego.

Art. 584. § 1. Odpowiedzialność sprzedawcy z tytułu rękojmi za wady rzeczy sprzedanej na raty może być przez umowę wyłączona lub ograniczona tylko w wypadkach przewidzianych przez przepisy szczególne.

§ 2. Umowa nie może utrudnić kupującemu wykonania uprawnień z tytułu rękojmi.

Art. 585. Kupujący może płacić raty przed terminem płatności. W razie przedterminowej zapłaty kupujący może odliczyć kwotę, która odpowiada wysokości stopy procentowej obowiązującej dla danego rodzaju kredytów Narodowego Banku Polskiego.

Art. 586. § 1. Zastrzeżenie natychmiastowej wymagalności nie uiszczonej ceny na wypadek uchybienia terminom poszczególnych rat jest skuteczne tylko wtedy, gdy było uczynione na piśmie przy zawarciu umowy, a kupujący jest w zwłoce z zapłatą co najmniej dwóch rat, łączna zaś suma zaległych rat przewyższa jedną piątą część umówionej ceny.

§ 2. Sprzedawca może odstąpić od umowy z powodu niezapłacenia ceny tylko wtedy, gdy kupujący jest w zwłoce z zapłatą co najmniej dwóch rat, a łączna suma zaległych rat przewyższa jedną piątą część umówionej ceny. W wypadku takim sprzedawca powinien wyznaczyć kupującemu odpowiedni termin dodatkowy do zapłacenia zaległości z zagrożeniem, iż w razie bezskutecznego upływu wyznaczonego terminu będzie uprawniony do odstąpienia od umowy.

§ 3. Postanowienia umowne mniej korzystne dla kupującego są nieważne. Zamiast nich stosuje się przepisy niniejszego artykułu.

Art. 587. Przepisów rozdziału niniejszego nie stosuje się do sprzedaży na raty, jeżeli kupujący nabył rzecz w zakresie działalności swego przedsiębiorstwa.

Art. 588. § 1. Przepisy rozdziału niniejszego stosuje się odpowiednio w wypadkach, gdy rzecz ruchoma zostaje sprzedana osobie fizycznej korzystającej z kredytu udzielonego w tym celu przez bank, jeżeli kredyt ten ma być spłacony ratami, a rzecz została kupującemu wydana przed całkowitą spłatą kredytu.

§ 2. Do zabezpieczenia roszczeń banku, który kredytu udziela, przysługuje mu ustawowe prawo zastawu na rzeczy sprzedanej, dopóki rzecz znajduje się u kupującego.

§ 3. Odpowiedzialność z tytułu rękojmi za wady rzeczy ponosi wyłącznie sprzedawca.

Definicja umowy sprzedaży ratalnej – art. 583 § 1 k.c.
Sprzedażą na raty jest dokonana w zakresie działalności przedsiębiorstwa sprzedaż rzeczy ruchomej osobie fizycznej za cenę płatną w określonych ratach, jeżeli według umowy rzecz ma być kupującemu wydana przed całkowitym zapłaceniem ceny.
Umowa sprzedaży ratalnej – jest to umowa między sprzedawcą, który jest przedsiębiorcą (jest zawierana w ramach działalności jego przedsiębiorstwa), a osobą fizyczną, która nie nabywa rzeczy dla swoich celów gospodarczych (konsument). Przedmiotem umowy jest rzecz ruchoma obojętnie jaka. Cena płatna jest w określonych ratach, mimo to wydanie rzeczy kupującemu ma nastąpić przed zapłatą pełnej ceny. Własność przechodzi od razu (z chwilą zawarcia umowy) na kupującego, ale często jest to własność zastrzegana na rzecz sprzedawcy (zastrzeżenie własności np. na rzecz banku lub na rzecz dealera np. przy sprzedaży samochodu, albo zabezpieczenie poprzez przewłaszczenie). 

Zgodnie z art. 587 k.c. jest przyjęta następująca zasada : jeżeli przy spełnieniu cech (warunków) z definicji umowy sprzedaży ratalnej nabywcą (kupującym) byłby również przedsiębiorca, to w takim przypadku nie stosuje się przepisów o sprzedaży ratalnej. 

Przepisów rozdziału niniejszego nie stosuje się do sprzedaży na raty, jeżeli kupujący nabył rzecz w zakresie działalności swego przedsiębiorstwa.

Za porozumieniem stron mogą być stosowane przepisy o sprzedaży ratalnej również do umów obustronnie handlowych (czyli wtedy, gdy kupujący jest również przedsiębiorą).

art. 585 k.c. – dotyczy przedterminowej zapłaty rat – w przypadku gdy kupujący płaci raty przed terminem płatności, może odliczyć on sobie kwotę, która odpowiada aktualnej stopie oprocentowania kredytów według stawki NBP.

Kupujący może płacić raty przed terminem płatności. W razie przedterminowej zapłaty kupujący może odliczyć kwotę, która odpowiada wysokości stopy procentowej obowiązującej dla danego rodzaju kredytów Narodowego Banku Polskiego.

Umowa SPRZEDAŻy KONSUMENCKiej

Ustawa z dnia 27 lipca 2002 r. o szczególnych warunkach sprzedaży konsumenckiej oraz o zmianie Kodeksu cywilnego  (Dz. U. 2002, nr 141 poz. 1176)
Definicja – art. 1 ust. 1 ustawy – umowy sprzedaży konsumenckiej jest taka sama jak w przypadku sprzedaży na raty, bez elementu dotyczącego płatności i zasad zastrzegania własności. Pokrywa się natomiast w przypadku osób (stron), przedmiotu umowy (towaru konsumpcyjnego).

Ustawę stosuje się do dokonywanej w zakresie działalności przedsiębiorstwa sprzedaży rzeczy ruchomej osobie fizycznej, która nabywa tę rzecz w celu niezwiązanym z działalnością zawodową lub gospodarczą (towar konsumpcyjny).
Towarem konsumpcyjnym są dodatkowo wszelkie rzeczy, których charakter byłby wątpliwy.

Nie podlega sprzedaży konsumenckiej: art. 1 ust. 2 ustawy – z tym, że wyłączenie to nie dotyczy sytuacji, gdy te dobra są sprzedawane w określonej objętości

1. sprzedaż energii elektrycznej,

2. sprzedaż gazu,

3. sprzedaż wody.

Ustawy nie stosuje się do sprzedaży energii elektrycznej, jak również do gazu i wody, chyba że są sprzedawane w ograniczonej ilości lub w określonej objętości.
art. 1 ust. 3 ustawy – nie stosuje się tych przepisów w postępowaniach sądowych przy sprzedaży egzekucyjnej albo upadłościowej, albo w innym postępowaniu sądowym.

Ustawy nie stosuje się do sprzedaży egzekucyjnej oraz sprzedaży dokonywanej w postępowaniu upadłościowym albo innym postępowaniu sądowym.
art. 4, 8, 9, 10 ustawy – te przepisy nas obowiązują !!!
art. 4 ustawy ( dotyczy niezgodności towaru z umową i związanej z tym odpowiedzialności sprzedawcy –  wynika z tego, że odpowiedzialność za niezgodność towaru z umową obowiązuje wtedy, gdy niezgodność zachodzi w chwili wydania towaru; w związku z tym przyjmuje się domniemanie, że ta przesłanka (co do niezgodności w chwili wydania towaru) jest spełniona w sytuacji, gdy kupujący stwierdził niezgodność faktycznie w ciągu 6 miesięcy od wydania towaru;

1. Sprzedawca odpowiada wobec kupującego, jeżeli towar konsumpcyjny w chwili jego wydania jest niezgodny z umową; w przypadku stwierdzenia niezgodności przed upływem sześciu miesięcy od wydania towaru domniemywa się, że istniała ona w chwili wydania.

2. W przypadku indywidualnego uzgadniania właściwości towaru konsumpcyjnego domniemywa się, że jest on zgodny z umową, jeżeli odpowiada podanemu przez sprzedawcę opisowi lub ma cechy okazanej kupującemu próbki albo wzoru, a także gdy nadaje się do celu określonego przez kupującego przy zawarciu umowy, chyba że sprzedawca zgłosił zastrzeżenia co do takiego przeznaczenia towaru.

3. W przypadkach nieobjętych ust. 2, domniemywa się, że towar konsumpcyjny jest zgodny z umową, jeżeli nadaje się do celu, do jakiego tego rodzaju towar jest zwykle używany oraz gdy jego właściwości odpowiadają właściwościom cechującym towar tego rodzaju. Takie samo domniemanie przyjmuje się, gdy towar odpowiada oczekiwaniom dotyczącym towaru tego rodzaju, opartym na składanych publicznie zapewnieniach sprzedawcy, producenta lub jego przedstawiciela; w szczególności uwzględnia się zapewnienia, wyrażone w oznakowaniu towaru lub reklamie, odnoszące się do właściwości towaru, w tym także terminu, w jakim towar ma je zachować.

4. Na równi z zapewnieniem producenta traktuje się zapewnienie osoby, która wprowadza towar konsumpcyjny do obrotu krajowego w zakresie działalności swojego przedsiębiorstwa, oraz osoby, która podaje się za producenta przez umieszczenie na towarze swojej nazwy, znaku towarowego lub innego oznaczenia odróżniającego.

art. 8 ustawy – dotyczy prawa odstąpienia od umowy i określa przesłanki, które musza być spełnione, by odstąpić od umowy – w razie, gdy stwierdzono niezgodność towaru z umową na podstawie tych warunków wcześniej określonych to:

3. kupujący może żądać najpierw doprowadzenia towaru do stanu zgodnego z umową przez nieodpłatną naprawę, albo

4. wymiana na nowy, ale tylko wtedy kiedy ten (dealer) sprzedawca stwierdzi, że naprawa albo wymiana na nowy są niemożliwe albo wymagają nadmiernych kosztów.

Dopiero w sytuacji, gdy kupujący nie może żądać naprawy ani wymiany (z powodów wymienionych wyżej) albo jeżeli sprzedawca nie jest w stanie w odpowiednim terminie naprawić lub wymienić rzeczy, ewentualnie gdy naprawa lub wymiana narażałaby kupującego na znaczne niedogodności, to wtedy konsument może żądać obniżenia ceny ewentualnie odstąpienia od umowy. Nie można odstąpić od umowy, gdy niezgodność towaru z umowa jest nieistotna.

1. Jeżeli towar konsumpcyjny jest niezgodny z umową, kupujący może żądać doprowadzenia go do stanu zgodnego z umową przez nieodpłatną naprawę albo wymianę na nowy, chyba że naprawa albo wymiana są niemożliwe lub wymagają nadmiernych kosztów. Przy ocenie nadmierności kosztów uwzględnia się wartość towaru zgodnego z umową oraz rodzaj i stopień stwierdzonej niezgodności, a także bierze się pod uwagę niedogodności, na jakie naraziłby kupującego inny sposób zaspokojenia.

2. Nieodpłatność naprawy i wymiany w rozumieniu ust. 1 oznacza, że sprzedawca ma również obowiązek zwrotu kosztów poniesionych przez kupującego, w szczególności kosztów demontażu, dostarczenia, robocizny, materiałów oraz ponownego zamontowania i uruchomienia.

3. Jeżeli sprzedawca, który otrzymał od kupującego żądanie określone w ust. 1, nie ustosunkował się do tego żądania w terminie 14 dni, uważa się, że uznał je za uzasadnione.

4. Jeżeli kupujący, z przyczyn określonych w ust. 1, nie może żądać naprawy ani wymiany, albo jeżeli sprzedawca nie zdoła uczynić zadość takiemu żądaniu w odpowiednim czasie lub gdy naprawa albo wymiana narażałaby kupującego na znaczne niedogodności, ma on prawo domagać się stosownego obniżenia ceny albo odstąpić od umowy; od umowy nie może odstąpić, gdy niezgodność towaru konsumpcyjnego z umową jest nieistotna. Przy określaniu odpowiedniego czasu naprawy lub wymiany uwzględnia się rodzaj towaru i cel jego nabycia.

art. 9 ustawy – ustawodawca zastrzega, że te uprawnienia z art. 8 ustawy są utracone przez konsumenta, gdy nie zawiadomi o niezgodności towaru z umową sprzedawcy w ciągu 2 miesięcy od dnia jej stwierdzenia; natomiast gdyby dochodzono uprawnień według tej ustawy to prawo odstąpienia od umowy wygasa w ciągu roku od stwierdzenia niezgodności przez konsumenta

1. Kupujący traci uprawnienia przewidziane w art. 8, jeżeli przed upływem dwóch miesięcy od stwierdzenia niezgodności towaru konsumpcyjnego z umową nie zawiadomi o tym sprzedawcy. Do zachowania terminu wystarczy wysłanie zawiadomienia przed jego upływem.

2. Minister właściwy do spraw gospodarki w porozumieniu z ministrem właściwym do spraw rolnictwa po zasięgnięciu opinii Prezesa Urzędu Ochrony Konkurencji i Konsumentów określi, w drodze rozporządzenia, dla towarów żywnościowych krótsze terminy zawiadomienia, mając na względzie trwałość tych towarów.

art. 10 ustawy ( dotyczy odpowiedzialności sprzedawcy za niezgodność ogólnie – sprzedawca odpowiada za niezgodność w ogóle wtedy, gdy została ona stwierdzona w ciągu 2 lat od wydania towaru; § 2 – !!! jeżeli niezgodność towaru z umową jest stwierdzona po upływie 2 lat to konsument nigdy nie może skorzystać z prawa odstąpienia, nawet gdyby dochodzono tego na zasadach ogólnych; 

1. Sprzedawca odpowiada za niezgodność towaru konsumpcyjnego z umową jedynie w przypadku jej stwierdzenia przed upływem dwóch lat od wydania tego towaru kupującemu; termin ten biegnie na nowo w razie wymiany towaru. Jeżeli przedmiotem sprzedaży jest rzecz używana, strony mogą ten termin skrócić, jednakże nie poniżej jednego roku.

2. Roszczenia kupującego określone w art. 8, przedawniają się z upływem roku od stwierdzenia przez kupującego niezgodności towaru konsumpcyjnego z umową; przedawnienie nie może się skończyć przed upływem terminu określonego w ust. 1. W takim samym terminie wygasa uprawnienie do odstąpienia od umowy.

3. Zawiadomienie sprzedawcy o niezgodności towaru konsumpcyjnego z umową przerywa bieg przedawnienia. Przedawnienie nie biegnie w czasie wykonywania naprawy lub wymiany oraz prowadzenia przez strony, nie dłużej jednak niż przez trzy miesiące, rokowań w celu ugodowego załatwienia sprawy.

Termin 2 miesięcy od stwierdzenia niezgodności (art. 8) może być niezachowany z uwagi na okoliczności, z których będzie wstanie wytłumaczyć się konsument. Ale utraci on te uprawnienia, jeżeli do zawiadomienia o niezgodności towaru z umowa doszło już po upływie roku od samego faktu stwierdzenia niezgodności towaru.

UMOWY SPRZEDAŻY NA ODLEGŁOŚĆ I POZA LOKALEM

Ustawa z dnia 2 marca 2000 r. o ochronie niektórych praw konsumentów oraz o odpowiedzialności za szkodę wyrządzoną przez produkt niebezpieczny (Dz. U. 2000, nr 22, poz. 271)
UMOWY SPRZEDAŻY POZA LOKALEM
Definicja umowy poza lokalem przedsiębiorstwa jest określona w art. 1 ustawy. 

Sprzedaż poza lokalem przedsiębiorstwa jest to umowa zawierana między przedsiębiorcą a konsumentem poza miejscem obsługi konsumenta przez danego przedsiębiorcę, w której to umowie warunkiem jej zawarcia jest przedstawienie przez przedsiębiorcę dokumentu potwierdzającego jego działalność oraz dokumentu tożsamości.

1. Przedsiębiorca, który proponuje konsumentowi zawarcie umowy poza lokalem przedsiębiorstwa, okazuje przed zawarciem umowy dokument potwierdzający prowadzenie działalności gospodarczej oraz dokument tożsamości. W razie zawierania umów w imieniu przedsiębiorcy zawierający umowę okazuje ponadto dokument potwierdzający swoje umocowanie.

2. Przez lokal przedsiębiorstwa rozumie się miejsce przeznaczone do obsługiwania publiczności i oznaczone zgodnie z przepisami o działalności gospodarczej.

3. Przepisy niniejszego rozdziału stosuje się także do umowy zawartej w wyniku zorganizowanego poza lokalem przedsiębiorstwa zbierania ofert konsumentów w czasie odwiedzin przedsiębiorcy lub osoby działającej w jego imieniu w miejscu pracy konsumenta, w jego mieszkaniu albo w innym miejscu jego prywatnego pobytu.

Istotne są wyłączenia od stosowania przepisów o tej umowie – art. 5 ustawy:

a. do umów ciągłych albo okresowych zawieranych poprzez ofertę publiczną  skierowaną do ogółu (nieoznaczonego adresata) albo też do konkretnych odbiorców, jeżeli konsument ma w przypadku takiej umowy możliwość zapoznania się z treścią oferty pod nieobecność drugiej strony i jednocześnie w takiej ofercie (umowie) zastrzeżono prawo do odstąpienia w ciągu 10 dni od zawarcia umowy;

b. do sprzedaży artykułów spożywczych dostarczanych okresowo do domu konsumenta;

c. do umów zawieranych powszechnie w drobnych bieżących sprawach życia codziennego, kiedy wartość przedmiotu umowy nie przekracza 10 EURO;

d. do umów o prace budowlane;

e. do umów dotyczących nieruchomości z wyłączeniem usług remontowych;

f. do umów ubezpieczenia, także w  ramach o uczestnictwo w funduszach emerytalnych; 
g. do umów dotyczących papierów wartościowych lub uczestnictwa w funduszach powierniczych i inwestycyjnych.

Przepisów o umowach zawieranych z konsumentami poza lokalem przedsiębiorstwa nie stosuje się do umów:

1) o charakterze ciągłym lub okresowym, zawieranych na podstawie oferty sprzedaży lub przez odwołanie się do ogłoszeń, reklam, cenników i innych informacji skierowanych do ogółu albo do poszczególnych osób, jeżeli konsument mógł uprzednio zapoznać się z treścią otrzymanej oferty lub informacji pod nieobecność drugiej strony umowy, a zarazem w tej ofercie lub informacji, jak i w umowie zastrzeżono prawo konsumenta do odstąpienia od umowy w terminie dziesięciu dni od dnia jej zawarcia,

2) sprzedaży artykułów spożywczych dostarczanych okresowo przez sprzedawcę do miejsca zamieszkania konsumenta,

3) powszechnie zawieranych w drobnych bieżących sprawach życia codziennego, o wartości przedmiotu umowy do równowartości 10 EURO,

4) o prace budowlane,

5) dotyczących nieruchomości, z wyłączeniem usług remontowych,

6) ubezpieczenia, w tym o członkostwo w otwartych funduszach emerytalnych, oraz reasekuracji,

7) dotyczących papierów wartościowych oraz jednostek uczestnictwa w funduszach powierniczych i inwestycyjnych (usługi inwestycyjne).

art. 2 ustawy – prawo odstąpienia – z przepisu wynika, że w przypadku umowy zawieranej poza lokalem konsument ma prawo odstąpienia od umowy

1) bez podania przyczyny;

2) na piśmie;

3) w ciągu 10 dni od dnia zawarcia umowy,

4) poprzez złożenie oświadczenia pisemnego według wzoru przekazanego przez sprzedawcę.

Jeżeli ten wzór nie został przez przedsiębiorcę przekazany konsumentowi, to zmienia się bieg terminu 10 dniowego. Bieg terminu 10 dniowego biegnie od dnia przekazania wzoru, ale maksymalnie do upływu 3 miesięcy od wykonania umowy.
1. Konsument, który zawarł umowę poza lokalem przedsiębiorstwa, może od niej odstąpić bez podania przyczyn, składając stosowne oświadczenie na piśmie w terminie dziesięciu dni od zawarcia umowy. Do zachowania tego terminu wystarczy wysłanie oświadczenia przed jego upływem.

2. Nie jest dopuszczalne zastrzeżenie, że konsumentowi wolno odstąpić od umowy za zapłatą oznaczonej sumy (odstępne).

3. W razie odstąpienia od umowy umowa jest uważana za niezawartą, a konsument jest zwolniony z wszelkich zobowiązań. To, co strony świadczyły, ulega zwrotowi w stanie niezmienionym, chyba że zmiana była konieczna w granicach zwykłego zarządu. Zwrot powinien nastąpić niezwłocznie, nie później niż w terminie czternastu dni. Jeżeli konsument dokonał jakichkolwiek przedpłat, należą

się od nich odsetki ustawowe od daty dokonania przedpłaty.

UMOWY NA ODLEGŁOŚĆ
art. 6 ustawy – definicja umowy sprzedaży na odległość – z tego przepisu wynika, że sprzedaż na odległość jest to umowa pomiędzy przedsiębiorcą, który zorganizował swoją działalność w celu zawierania takich umów, a konsumentem; umowa taka dochodzi do skutku bez jednoczesnej obecności obu stron przy wykorzystaniu środków porozumiewania się na odległość

1. Umowy zawierane z konsumentem bez jednoczesnej obecności obu stron, przy wykorzystaniu środków porozumiewania się na odległość, szczególności drukowanego lub elektronicznego formularza zamówienia niezaadresowanego lub zaadresowanego, listu seryjnego w postaci drukowanej lub elektronicznej, reklamy prasowej z wydrukowanym formularzem zamówienia, reklamy w postaci elektronicznej, katalogu, telefonu, telefaksu, radia, telewizji, automatycznego urządzenia wywołującego, wizjofonu, wideotekstu, poczty elektronicznej lub innych środków komunikacji elektronicznej w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o świadczeniu usług drogą elektroniczną (Dz.U. 144, poz. 1204), są umowami na odległość, jeżeli kontrahentem konsumenta jest przedsiębiorca, który w taki sposób zorganizował swoją działalność.

2. Propozycja zawarcia umowy w postaci oferty, zaproszenia do składania ofert lub zamówień albo do podjęcia rokowań powinna jednoznacznie i w sposób zrozumiały informować o zamiarze zawarcia umowy przez tego, kto ją składa.

3. Posłużenie się telefonem, wizjofonem, telefaksem, pocztą elektroniczną, automatycznym urządzeniem wywołującym lub innym środkiem komunikacji elektronicznej w celu złożenia propozycji zawarcia umowy może nastąpić wyłącznie za uprzednią zgodą konsumenta.
4. Posłużenie się środkami porozumiewania się na odległość w celu złożenia propozycji zawarcia umowy nie może odbywać się na koszt konsumenta.
Wyłączenia:

Nie stosuje się przepisów o umowie na odległość do umów:

· z wykorzystaniem automatów sprzedających;

· z wykorzystaniem innych automatów umieszczonych w miejscach prowadzenia handlu;

· do rent;

· do usług telekomunikacyjnych z wykorzystaniem automatów telefonicznych publicznych;

· do umów dotyczących nieruchomości, z wyjątkiem umowy najmu;

· do sprzedaży z licytacji;

· do sprzedaży artykułów spożywczych dostarczanych okresowo do domu lub miejsca pracy konsumenta;

· do umów o usługi zakwaterowania, transportu, gastronomii czy też umów rozrywkowych świadczonych w oznaczonym okresie w ciągu roku (np. wesela).

art. 7 ustawy – prawo odstąpienia – obowiązują te same zasady, które dotyczą prawa odstąpienia od umowy zawieranej poza lokalem; termin 10 dniowy jest liczony nie od zawarcia umowy, tylko od wydania rzeczy; 10 dni od zawarcia umowy liczy się tylko w przypadku świadczenia usług;
1. Konsument, który zawarł umowę na odległość, może od niej odstąpić bez podania przyczyn, składając stosowne oświadczenie na piśmie w terminie dziesięciu dni, ustalonym w sposób określony w art. 10 ust. 1. Do zachowania tego terminu wystarczy wysłanie oświadczenia przed jego upływem.

2. Nie jest dopuszczalne zastrzeżenie, że konsumentowi wolno odstąpić od umowy za zapłatą oznaczonej sumy (odstępne).

3. W razie odstąpienia od umowy umowa jest uważana za niezawartą, a konsument jest zwolniony z wszelkich zobowiązań. To, co strony świadczyły, ulega zwrotowi w stanie niezmienionym, chyba że zmiana była konieczna w granicach zwykłego zarządu. Zwrot powinien nastąpić niezwłocznie, nie później niż w terminie czternastu dni. Jeżeli konsument dokonał jakichkolwiek przedpłat, należą się od nich odsetki ustawowe od daty dokonania przedpłaty.

art. 10 ustawy – wyłączenie prawa odstąpienia od umowy:

4. jeżeli chodzi o usługi, których świadczenie rozpoczęło się przed terminem 10 dniowym;

5. do umów dotyczących nagrań audialnych i wizualnych (np. w formie kaset), a także programów komputerowych, w razie usunięcia oryginalnego opakowania;

6. do umów, których przedmiotem jest świadczenie, którego cena jest zależna od ruchu cen na rynkach finansowych;

7. do umów, których przedmiotem jest świadczenie na zamówienie;

8. do umów, których przedmiotem jest świadczenie nie podlegające zwrotowi albo ulegające szybkiemu zepsuciu;

9. do umów dotyczących prasy;

10. do umów w zakresie gier i zakładów wzajemnych.

1. Termin dziesięciodniowy, w którym konsument może odstąpić od umowy, liczy się od dnia wydania rzeczy, a gdy umowa dotyczy świadczenia usługi - od dnia jej zawarcia.

2. W razie braku potwierdzenia informacji, o których mowa w art. 9 ust. 1, termin, w którym konsument może odstąpić od umowy, wynosi trzy miesiące i liczy się od dnia wydania rzeczy, a gdy umowa dotyczy świadczenia usługi - od dnia jej zawarcia. Jeżeli jednak konsument po rozpoczęciu biegu tego terminu otrzyma potwierdzenie, termin ulega skróceniu do dziesięciu dni od tej daty.

3. Jeżeli strony nie umówiły się inaczej, prawo odstąpienia od umowy zawartej na odległość nie przysługuje konsumentowi w wypadkach:

1) świadczenia usług rozpoczętego, za zgodą konsumenta, przed upływem terminu, o którym mowa w art. 7 ust. 1,

2) dotyczących nagrań audialnych i wizualnych oraz zapisanych na nośnikach programów komputerowych po usunięciu przez konsumenta ich oryginalnego opakowania,

3) umów dotyczących świadczeń, za które cena lub wynagrodzenie zależy wyłącznie od ruchu cen na rynku finansowym,

4) świadczeń o właściwościach określonych przez konsumenta w złożonym przez niego zamówieniu lub ściśle związanych z jego osobą,

5) świadczeń, które z uwagi na ich charakter nie mogą zostać zwrócone lub których przedmiot ulega szybkiemu zepsuciu,

6) dostarczania prasy,

7) usług w zakresie gier i zakładów wzajemnych.

KONWENCJA WIEDEŃSKA Z DNIA 11 KWIETNIA 1980 R. o umowach międzynarodowej sprzedaży towarów
Konwencja Narodów Zjednoczonych o umowach międzynarodowej sprzedaży towarów (Dz. U. 1997, nr 45, poz. 286)

Konwencja przewiduje (jest to regulacja tylko częściowa):
· zawarcie umowy (warunki);

· zasady wykonania umowy;

· prawa i obowiązki stron umowy.

art. 1 konwencji – zakres zastosowania – konwencja odnosi się do umów dwustronnie handlowych (zawieranych pomiędzy przedsiębiorcami), których strony mają siedzibę w różnych państwach ratyfikujących konwencję;
(1) Niniejsza konwencja ma zastosowanie do umów sprzedaży towarów między stronami mającymi siedziby handlowe w różnych państwach:

(a) jeżeli państwa te są Umawiającymi się Państwami lub
(b) jeżeli normy międzynarodowego prawa prywatnego wskazują na ustawodawstwo Umawiającego się Państwa, jako prawo właściwe.

(2) Fakt posiadania przez strony swoich siedzib handlowych w różnych państwach nie będzie uwzględniany, jeżeli nie wynika on z umowy lub z jakichkolwiek stosunków handlowych między stronami lub też z informacji ujawnionej przez strony w jakimkolwiek czasie przed zawarciem lub w chwili zawarcia umowy.

(3) Przy określaniu zakresu stosowania niniejszej konwencji ani przynależność państwowa stron, ani ich status cywilnoprawny lub handlowy, ani też charakter cywilnoprawny lub handlowy umowy nie będą brane pod uwagę.

art. 2 konwencji – wyłączenia – przepisów tej konwencji nie stosuje się (z uwagi na przedmiot):

- do towarów zakupionych do użytku osobistego (rodzinnego);

- do sprzedaży na licytacji;

- do sprzedaży w postępowaniu sądowym, a także jakimś innym podobnym (egzekucja, upadłość);

- do sprzedaży udziałów, akcji, tytułów inwestycyjnych czy też innych papierów wartościowych albo też pieniędzy;

- do sprzedaży okrętów, statków, a także statków powietrznych;

- do energii elektrycznej.

Niniejszej konwencji nie stosuje się do sprzedaży:

(a) towarów zakupionych do użytku osobistego, rodzinnego lub do użytku w gospodarstwie domowym, jeśli sprzedający, w jakimkolwiek czasie przed zawarciem umowy lub w chwili jej zawarcia, nie wiedział i nie powinien był wiedzieć, że towary zostały zakupione do użytku w jakimkolwiek z tych celów;

(b) na licytacji;

(c) w drodze egzekucji lub w inny sposób przez organy wymiaru sprawiedliwości;

(d) udziałów, akcji, tytułów inwestycyjnych, papierów wartościowych lub pieniędzy;

(e) okrętów, statków, poduszkowców i statków powietrznych;

(f) energii elektrycznej.

art. 4 i 5 konwencji – co konwencja reguluje a czego nie
Art. 4. Niniejsza konwencja reguluje jedynie zawarcie umowy sprzedaży oraz prawa i obowiązki sprzedającego i kupującego, wynikające z takiej umowy. W szczególności, jeśli niniejsza konwencja w sposób wyraźny nie przewiduje inaczej, nie dotyczy ona:

(a) ważności umowy ani żadnego z jej postanowień lub jakichkolwiek zwyczajów,

(b) skutków, jakie może mieć umowa w odniesieniu do własności sprzedanych towarów.

Art. 5. Niniejsza konwencja nie ma zastosowania do odpowiedzialności sprzedającego za śmierć lub utratę zdrowia jakiejkolwiek osoby, spowodowaną przez towary.

Konwencja reguluje jedynie:

· zawarcie umowy sprzedaży;

· prawa i obowiązki stron.

Konwencja nie reguluje;

· ważności umowy;

· ważności jakichkolwiek postanowień tej konkretnej umowy lub ważności zwyczajów;

· skutków umowy w zakresie własności towaru;

· odpowiedzialności sprzedawcy w związku z produktem niebezpiecznym.

Konwencja przewiduje kilka zasad:

1. zasada swobody formy – art. 11 konwencji – umowa sprzedaży międzynarodowej może być zawarta w dowolnej formie; nie wymaga też potwierdzenia pisemnego; jest możliwość dowodu z zeznań świadków;

Umowa sprzedaży nie wymaga do jej zawarcia lub potwierdzenia formy pisemnej i nie podlega żadnym innym wymogom co do formy. Umowa sprzedaży może być udowodniona w jakikolwiek sposób, w tym również na podstawie zeznań świadków.

2. zasada swobody stosowania postanowień konwencji – art. 6 konwencji – strony mogą wyłączyć stosowanie konwencji do ich umowy albo tylko niektórych postanowień konwencji;

Strony mogą wyłączyć zastosowanie niniejszej konwencji albo, z zastrzeżeniem artykułu 12, uchylić bądź zmienić skutki któregokolwiek z jej postanowień.

Przyjęte są odpowiednie klauzule co do stosowania jej postanowień:

· art. 8 konwencji – klauzula dotycząca interpretacji oświadczeń związanych z umową i samej takiej umowy międzynarodowej – takie postanowienia należy interpretować zgodnie z zamiarem danej strony, jeżeli druga strona wiedziała lub mogła wiedzieć jaki jest ten zamiar; przyjmuje się wzorzec tzw. rozsądnego przedsiębiorcy, tzn. przedsiębiorcy rozsądnego w odniesieniu do stosunków danego rodzaju i w odniesieniu do towarów danego rodzaju; przy tym należy brać pod uwagę wszelkie okoliczności danego przypadku, w tym także negocjacje (ich treść), ustalone praktyki w danej dziedzinie, a także ustalone zwyczaje oraz późniejsze postępowanie stron;
(1) W rozumieniu niniejszej konwencji oświadczenia oraz inne postępowanie strony należy interpretować zgodnie z jej zamiarem, jeżeli druga strona wiedziała lub nie mogła nie wiedzieć, jaki był ten zamiar.

(2) Jeżeli ustęp poprzedni nie może być zastosowany, oświadczenia oraz inne postępowanie strony należy interpretować w taki sposób, w jaki rozumowałaby osoba rozsądna, tego samego rodzaju co druga strona w tych samych okolicznościach.

(3) Ustalając zamiar strony lub rozumowanie osoby rozsądnej, należy uwzględniać wszelkie istotne okoliczności danego przypadku, w tym również negocjacje, wszelkie praktyki ustalone między stronami, zwyczaje oraz późniejsze postępowanie stron.

· art. 9 konwencji – klauzula dotycząca zwyczaju – wynika z niej związanie stron umowy zwyczajami, 1) takimi które zostały uzgodnione między stronami i 2) które są ustalone praktyką (czyli zachowaniem stron); przyjmuje się tutaj domniemanie, że obowiązują te zwyczaje, które są stronom znane lub które powinny być im znane z uwagi na profil działalności i jednocześnie, które to zwyczaje są ogólnie znane i powszechnie stosowane w handlu międzynarodowym w umowach danego rodzaju, w danej dziedzinie handlu;

(1) Strony są związane wszelkimi zwyczajami, które uzgodniły, oraz ustaloną między nimi praktyką.

(2) Przy braku odmiennego porozumienia stron uważa się, że strony przyjmują w sposób dorozumiany stosowanie do ich umowy lub do sposobu jej zawarcia zwyczajów, które znały lub powinny były znać i które są w handlu międzynarodowym ogólnie znane i powszechnie stosowane przez strony do umów tego rodzaju w danej dziedzinie handlu.

· art. 29 – klauzula dotycząca zmiany lub rozwiązania umowy – zmiana lub rozwiązanie umowy może nastąpić w drodze zwykłego porozumienia, ale jeżeli umowa została zawarta w sposób pisemny, może być zmieniona albo rozwiązana tylko w ten sam sposób; ta zasada pisemności nie obowiązuje, jeżeli strona swoim postępowaniem dała podstawy do tego, że zmienia umowę lub rozwiązuje ją;

(1) Umowa może być zmieniona lub rozwiązana w drodze zwykłego porozumienia stron.

(2) Umowa pisemna, która zawiera postanowienie przewidujące formę pisemną dla jej zmiany lub uzgodnionego rozwiązania, nie może być zmieniona lub rozwiązana w inny sposób. Jednakże postępowanie jednej ze stron może uniemożliwiać jej powołanie się na to postanowienie, jeżeli druga strona polegała na tym postępowaniu.

· art. 38 i następne – przepisy dotyczące odpowiedzialności sprzedawcy wobec kupującego za wady prawne rzeczy (też fizyczne, ale szczególnie chodzi o prawne).

art. 38 konwencji – kupujący ma obowiązek dokonać kontroli towaru w czasie najkrótszym z możliwych w danych okolicznościach praktycznych;

(1) Kupujący powinien dokonać kontroli towarów lub spowodować dokonanie kontroli w najkrótszym, praktycznie możliwym w danych okolicznościach, terminie.

(2) Jeżeli umowa przewiduje przewóz towarów, kontrola może być dokonana w terminie późniejszym, po dostarczeniu towarów na miejsce przeznaczenia.

(3) Jeżeli towary są skierowane w tranzycie do innego miejsca lub odesłane dalej przez kupującego, który nie miał rozsądnej możliwości ich zbadania, a w chwili zawarcia umowy sprzedający wiedział lub powinien był wiedzieć o możliwości takiego skierowania lub odesłania, kontrola może być dokonana w terminie późniejszym, po dostarczeniu towarów na nowe miejsce przeznaczenia.

art. 39 konwencji – kupujący traci prawo do powoływania się na niezgodność towaru z umową, nawet gdyby dokonał kontroli w sposób wymagany przez konwencję, jeśli nie zawiadomił sprzedającego w rozsądnym terminie o charakterze występujących niezgodnościach;

(1) Kupujący traci prawo do powoływania się na brak zgodności towarów, jeżeli nie zawiadomi sprzedającego o charakterze występujących niezgodności w rozsądnym terminie od chwili, w której niezgodności te zostały przez niego wykryte lub powinny były zostać wykryte.

(2) W każdym przypadku kupujący traci prawo do powoływania się na brak zgodności towarów, jeżeli nie zawiadomi o nim sprzedającego najpóźniej w ciągu dwóch lat od daty, w której towary zostały rzeczywiście wydane kupującemu, chyba że termin ten jest niezgodny z umownym okresem gwarancji.

2 lata od dnia rzeczywistego wydania towaru – jest to maksymalny termin, aby zachować prawo do powołania się na niezgodność towaru z umową.

Nie traci uprawnień wcześniejszych, jeżeli chodzi o wady (szerzej – fakty), o których sprzedawca wiedział lub powinien wiedzieć, a o których nie zawiadomił kupującego.

WADY PRAWNE:

art. 41 konwencji – obowiązek sprzedawcy do dostarczenia towarów wolnych od   jakichkolwiek praw lub roszczeń osób trzecich; skuteczne może być nabycie rzeczy łącznie z tymi prawami lub roszczeniami obciążającymi rzecz pod warunkiem zgody kupującego;

Wyjątek: dotyczy sytuacji gdy prawo lub roszczenie obciążającej rzeczy dotyczy własności intelektualnej lub własności przemysłowej;

Sprzedający powinien dostarczyć towary wolne od jakiegokolwiek prawa lub roszczenia osoby trzeciej, chyba że kupujący zgodził się przyjąć towary obciążone takim prawem lub roszczeniem. Jeżeli jednak takie prawo lub roszczenie opiera się na własności przemysłowej lub innej własności intelektualnej, obowiązek sprzedającego regulują przepisy artykułu 42.

art. 42 konwencji – dotyczy własności przemysłowej lub własności intelektualnej – sprzedawca rzeczy jest wolny od odpowiedzialności za tego rodzaju obciążenia w oparciu lub na podstawie już samej wiedzy albo powinności wiedzy kupującego o istnieniu tego prawa lub roszczenia;

(1) Sprzedający powinien dostarczyć towary wolne od jakiegokolwiek prawa lub roszczenia osoby trzeciej, opartego na własności przemysłowej lub innej własności intelektualnej, o którym sprzedający wiedział lub nie mógł nie wiedzieć w chwili zawarcia umowy, pod warunkiem, że prawo lub roszczenie to opiera się na własności przemysłowej lub innej własności intelektualnej:

(a) według ustawodawstwa Państwa, w którym towary mają być odsprzedane lub w inny sposób wykorzystane, jeżeli w chwili zawarcia umowy strony przewidywały, że towary będą odsprzedane lub w inny sposób wykorzystane w tym Państwie, lub

(b) we wszystkich innych przypadkach, według ustawodawstwa Państwa, w którym kupujący posiada swoją siedzibę handlową.

(2) Zobowiązanie sprzedającego przewidziane w ustępie poprzednim nie rozciąga się na przypadki, gdy:

(a) w chwili zawarcia umowy kupujący wiedział lub nie mógł nie wiedzieć o istnieniu prawa lub roszczenia, albo

(b) prawo lub roszczenie wynika z zastosowania przez sprzedającego rysunków technicznych, projektów, receptur lub innych podobnych danych dostarczonych przez kupującego.

art. 43 konwencje – reguluje prawo kupującego do powoływania się na te wady prawne – przewiduje wyłączenie prawa kupującego do powoływania się na wady prawne, jeśli kupujący nie zawiadomi sprzedającego w rozsądnym terminie o takim prawie lub roszczeniu obciążającym; ten rozsądny termin liczy się od chwili, w której kupujący sam dowiedział się o tym prawie lub roszczeniu albo powinien był się dowiedzieć o tym prawie lub roszczeniu; nie obowiązuje spełnienie tych przesłanek prze kupującego co do jego wiedzy co do ich istnienia lub zawiadomienia, jeżeli sprzedawca wiedział o prawie i roszczeniu osoby trzeciej; tutaj jest wymagana wiedza a nie powinność wiedzy;
(1) Kupujący traci prawo powoływania się na przepisy artykułów 41 lub 42, jeżeli nie zawiadomi sprzedającego o charakterze prawa lub roszczenia osoby trzeciej w rozsądnym terminie, od chwili gdy dowiedział się lub powinien był dowiedzieć się o tym prawie lub roszczeniu.

(2) Sprzedający nie może powoływać się na przepisy ustępu poprzedniego, jeżeli wiedział o prawie lub roszczeniu osoby trzeciej oraz o charakterze takiego prawa lub roszczenia.

· art. 49 konwencji – dotyczy odstąpienia przez kupującego od umowy – 
(1) Kupujący może oświadczyć o odstąpieniu od umowy:

(a) jeżeli niewykonanie przez sprzedającego któregokolwiek z jego obowiązków wynikających z umowy lub niniejszej konwencji stanowi istotne naruszenie umowy, lub

(b) w przypadku braku dostawy, jeżeli sprzedający nie dostarczył towarów w dodatkowym terminie wyznaczonym przez kupującego zgodnie z ustępem (1) artykułu 47 lub jeżeli sprzedający oświadczył, że nie dostarczy towarów w wyznaczonym w ten sposób terminie.

(2) Jeżeli jednak sprzedający dostarczył towary, kupujący traci prawo do oświadczenia o odstąpieniu od umowy, chyba że uczynił to:

(a) w razie opóźnienia dostawy, w rozsądnym terminie od chwili, gdy dowiedział się o dokonaniu dostawy;

(b) w razie innego naruszenia umowy niż opóźniona dostawa, w rozsądnym terminie:

(i) od chwili, gdy dowiedział się lub powinien był się dowiedzieć o tym naruszeniu,

(ii) po upływie jakiegokolwiek dodatkowego terminu wyznaczonego przez kupującego zgodnie z ustępem (1) artykułu 47 lub po oświadczeniu przez sprzedającego, że nie wykona swoich obowiązków w tym dodatkowym terminie, albo

(iii) po upływie dodatkowego terminu wskazanego przez sprzedającego zgodnie z ustępem (2) artykułu 48 lub po oświadczeniu przez kupującego, że nie przyjmie on wykonania.
może nastąpić w dwóch sytuacjach:
@ w przypadku niedostarczenia towaru kupujący ma możliwość odstąpienia od umowy jeżeli:
•) niewykonanie któregokolwiek z obowiązków przez sprzedającego stanowi istotne naruszenie umowy (art. 25 konwencji);

Naruszenie umowy przez jedną ze stron uważa się za istotne, jeżeli powoduje dla drugiej strony taki uszczerbek, który w sposób zasadniczy pozbawia tę stronę tego, czego zgodnie z umową miała prawo oczekiwać, chyba że strona naruszająca umowę nie przewidywała takiego skutku i osoba rozsądna tego samego rodzaju i w tych samych okolicznościach nie przewidziałaby takiego skutku.
•) sprzedawca nie dostarczył towaru także w dodatkowym terminie lub jeżeli sprzedawca stwierdził z góry, uprzedzając sam upływ terminu, że towaru nie dostarczy;

@ w przypadku dostarczenia towaru kupujący ma możliwość odstąpienia od umowy pod     warunkiem, że:
•) dostawa została opóźniona, a oświadczenie o odstąpieniu zostało złożone przez kupującego w rozsądnym terminie od dowiedzenia się przez niego o dokonaniu dostawy;

Natomiast, jeżeli naruszenie umowy wynika z innego powodu niż opóźniona dostawa (ale ta dostawa nastąpiła), to jest możliwość odstąpienia kupującego od umowy, jeżeli kupujący:

•)  złożył oświadczenie o odstąpieniu w rozsądnym terminie od chwili dowiedzenia się o tym naruszeniu, albo;

•) złożył oświadczenie w rozsądnym terminie od upływu dodatkowego terminu wyznaczonego, by umowa została właściwie wykonana lub też w rozsądnym terminie po oświadczeniu sprzedawcy, że w tym dodatkowym terminie nie zrealizuje świadczenia albo po upływie drugiego dodatkowego terminu wskazanego przez sprzedawcę a zaakceptowanego przez kupującego;

· art. 64 konwencji – dotyczy odstąpienia przez sprzedawcę od umowy – sprzedawca ma możliwość odstąpienia od umowy jeżeli:
•) kupujący istotnie naruszy umowę;

•) mimo upływu dodatkowego terminu kupujący nie zapłacił ceny lub nie odebrał towaru, albo oświadczył, że w tym dodatkowym terminie tego nie uczyni;

warunki odstąpienia przez sprzedającego od umowy w sytuacji, gdy mimo wszystko kupujący zapłacił  cenę:

•) złożył oświadczenie o odstąpieniu od umowy przed dowiedzeniem się o spóźnionej zapłacie;

•) albo wtedy, kiedy umowa jest naruszona w inny sposób niż przez spóźnioną zapłatę jeżeli sprzedawca:

- złoży oświadczenie o odstąpieniu w rozsądnym terminie po dowiedzeniu się o tym naruszeniu, albo;

-  złożył oświadczenie o odstąpieniu w rozsądnym terminie od upływu dodatkowego terminu na realizację jakiegoś obowiązku dodatkowego (czyli innego niż sama zapłata), 

- ewentualnie w rozsądnym terminie po oświadczeniu kupującego, że w tym dodatkowym terminie nie wykona zobowiązania.
(1) Sprzedający może oświadczyć o odstąpieniu od umowy, jeżeli

(a) niewykonanie przez kupującego któregokolwiek z jego obowiązków wynikających z umowy lub niniejszej konwencji stanowi istotne naruszenie umowy, lub

(b) w dodatkowym terminie wyznaczonym przez sprzedającego, zgodnie z ustępem (1) artykułu 63, kupujący nie wykonuje swego obowiązku zapłaty ceny lub nie odbiera towarów albo jeżeli oświadcza, że nie uczyni tego w wyznaczonym w ten sposób terminie.

(2) Jeżeli jednak kupujący zapłacił cenę, sprzedający traci prawo do oświadczenia o odstąpieniu od umowy, o ile nie uczynił tego:

(a) w razie spóźnionego wykonania przez kupującego, zanim sprzedający dowiedział się, że nastąpiło wykonanie, lub

(b) w razie innego naruszenia niż spóźnione wykonanie przez kupującego, w rozsądnym terminie:

(i) od chwili, gdy sprzedający dowiedział się lub powinien był dowiedzieć się o tym naruszeniu, lub

(ii) po upływie dodatkowego terminu wyznaczonego przez sprzedającego, zgodnie z ustępem (1) artykułu 63, lub po oświadczeniu przez kupującego, że nie wykona on swoich zobowiązań w tym dodatkowym terminie.

umowa dostawy

art. 605 i n. k. c.

Art. 605. Przez umowę dostawy dostawca zobowiązuje się do wytworzenia rzeczy oznaczonych tylko co do gatunku oraz do ich dostarczenia częściami albo periodycznie, a odbiorca zobowiązuje się do odebrania tych rzeczy i do zapłacenia ceny.

Art. 6051. Jeżeli umowa dostawy jest zawierana w zakresie działalności przedsiębiorstwa dostawcy, a odbiorcą jest osoba fizyczna, która nabywa rzeczy w celu niezwiązanym z jej działalnością gospodarczą ani zawodową, do umowy tej stosuje się przepisy o sprzedaży konsumenckiej.

Art. 606. Umowa dostawy powinna być stwierdzona pismem.

Art. 607. Jeżeli surowce lub materiały niezbędne do wykonania przedmiotu dostawy a dostarczane przez odbiorcę są nieprzydatne do prawidłowego wykonania przedmiotu dostawy, dostawca obowiązany jest niezwłocznie zawiadomić o tym odbiorcę.

Art. 608. § 1. Jeżeli w umowie zastrzeżono, że wytworzenie zamówionych rzeczy ma nastąpić z surowców określonego gatunku lub pochodzenia, dostawca powinien zawiadomić odbiorcę o ich przygotowaniu do produkcji i jest obowiązany zezwolić odbiorcy na sprawdzenie ich jakości.

§ 2. Jeżeli w umowie zastrzeżono, że wytworzenie zamówionych rzeczy ma nastąpić w określony sposób, dostawca jest obowiązany zezwolić odbiorcy na sprawdzenie procesu produkcji.

Art. 609. Dostawca ponosi odpowiedzialność z tytułu rękojmi za wady fizyczne dostarczonych rzeczy także w tym wypadku, gdy wytworzenie rzeczy nastąpiło w sposób określony przez odbiorcę lub według dostarczonej przez niego dokumentacji technologicznej, chyba że dostawca, mimo zachowania należytej staranności, nie mógł wykryć wadliwości sposobu produkcji lub dokumentacji technologicznej albo że odbiorca, mimo zwrócenia przez dostawcę uwagi na powyższe wadliwości, obstawał przy podanym przez siebie sposobie produkcji lub dokumentacji technologicznej.

Art. 610. Jeżeli dostawca opóźnia się z rozpoczęciem wytwarzania przedmiotu dostawy lub poszczególnych jego części tak dalece, że nie jest prawdopodobne, żeby zdołał je dostarczyć w czasie umówionym, odbiorca może nie wyznaczając terminu dodatkowego od umowy odstąpić jeszcze przed upływem terminu do dostarczenia przedmiotu dostawy.

Art. 611. Jeżeli w toku wytwarzania przedmiotu dostawy okaże się, że dostawca wykonywa ten przedmiot w sposób wadliwy albo sprzeczny z umową, odbiorca może wezwać dostawcę do zmiany sposobu wykonania wyznaczając dostawcy w tym celu odpowiedni termin, a po bezskutecznym upływie wyznaczonego terminu od umowy odstąpić.

Art. 612. W przedmiotach nie uregulowanych przepisami niniejszego tytułu, do praw i obowiązków dostawcy i odbiorcy stosuje się odpowiednio przepisy o sprzedaży.

art. 605 k.c. – definicja dostawy
Umowa dostawy jest zawierana między różnymi podmiotami (mogą to być nawet osoby fizyczne z jednej i drugiej strony, nie muszą to być przedsiębiorcy), jednak z doświadczenia wynika, że dostawca jest jednak przedsiębiorcą, ponieważ przedmiotem tej umowy są 2 elementy:

1. wytworzenie rzeczy,

2. dostarczenie rzeczy albo w sposób częściowy (nigdy jednorazowo) albo dostarczanie tej samej rzeczy, ale w sposób okresowy.

Przez umowę dostawy dostawca zobowiązuje się do wytworzenia rzeczy oznaczonych tylko co do gatunku oraz do ich dostarczenia częściami albo periodycznie, a odbiorca zobowiązuje się do odebrania tych rzeczy i do zapłacenia ceny.

Przedmiotem umowy dostawy są rzeczy ruchome oznaczone tylko co do gatunku.

!!! Jeżeli natomiast umowa dostawy jest zawierana miedzy osobą fizyczną, która jest odbiorcą i odbiera towary bez związku ze swoją działalnością gospodarczą, a dostawcą jest przedsiębiorca to do umowy dostawy stosuje się przepisy o sprzedaży konsumenckiej, wynika to z art. 605¹ k.c.
Jeżeli umowa dostawy jest zawierana w zakresie działalności przedsiębiorstwa dostawcy, a odbiorcą jest osoba fizyczna, która nabywa rzeczy w celu niezwiązanym z jej działalnością gospodarczą ani zawodową, do umowy tej stosuje się przepisy o sprzedaży konsumenckiej.

Umowa KONTRAKTACJi

art. 613 i n. k.c.

Art. 613. § 1. Przez umowę kontraktacji producent rolny zobowiązuje się wytworzyć i dostarczyć kontraktującemu oznaczoną ilość produktów rolnych określonego rodzaju, a kontraktujący zobowiązuje się te produkty odebrać w terminie umówionym, zapłacić umówioną cenę oraz spełnić określone świadczenie dodatkowe, jeżeli umowa lub przepisy szczególne przewidują obowiązek spełnienia takiego świadczenia.

§ 2. Ilość produktów rolnych może być w umowie oznaczona także według obszaru, z którego produkty te mają być zebrane.

§ 3. Przepisy dotyczące sprzedaży według cen sztywnych, maksymalnych, minimalnych i wynikowych stosuje się odpowiednio.

§ 4. Przez producenta rolnego rozumie się również grupę producentów rolnych lub ich związek.

Art. 614. Jeżeli przedmiot kontraktacji ma być wytworzony w gospodarstwie prowadzonym przez kilka osób wspólnie, odpowiedzialność tych osób względem kontraktującego jest solidarna.

Art. 615. Świadczeniami dodatkowymi ze strony kontraktującego mogą być w szczególności:

1) zapewnienie producentowi możności nabycia określonych środków produkcji i uzyskania pomocy finansowej;

2) pomoc agrotechniczna i zootechniczna;

3) premie pieniężne;

4) premie rzeczowe.

Art. 616. Umowa kontraktacyjna powinna być zawarta na piśmie.

Art. 617. Kontraktujący jest uprawniony do nadzoru i kontroli nad wykonywaniem umowy kontraktacji przez producenta.

Art. 618. Świadczenie producenta powinno być spełnione w miejscu wytworzenia zakontraktowanych produktów, chyba że co innego wynika z umowy.

Art. 619. (skreślony).

Art. 620. Jeżeli przedmiot kontraktacji jest podzielny, kontraktujący nie może odmówić przyjęcia świadczenia częściowego, chyba że inaczej zastrzeżono.

Art. 621. Do rękojmi za wady fizyczne i prawne przedmiotu kontraktacji oraz środków produkcji dostarczonych producentowi przez kontraktującego stosuje się odpowiednio przepisy o rękojmi przy sprzedaży z tą zmianą, że prawo odstąpienia od umowy z powodu wad fizycznych przedmiotu kontraktacji przysługuje kontraktującemu tylko wtedy, gdy wady są istotne.

Art. 622. § 1. Jeżeli wskutek okoliczności, za które żadna ze stron odpowiedzialności nie ponosi, producent nie może dostarczyć przedmiotu kontraktacji, obowiązany jest on tylko do zwrotu pobranych zaliczek i kredytów bankowych.

§ 2. W umowie strony mogą zastrzec warunki zwrotu zaliczek i kredytu korzystniejsze dla producenta.

Art. 623. Jeżeli umowa kontraktacji wkłada na producenta obowiązek zgłoszenia w określonym terminie niemożności dostarczenia przedmiotu kontraktacji wskutek okoliczności, za które producent odpowiedzialności nie ponosi, niedopełnienie tego obowiązku z winy producenta wyłącza możność powoływania się na te okoliczności. Nie dotyczy to jednak wypadku, gdy kontraktujący o powyższych okolicznościach wiedział albo gdy były one powszechnie znane.

Art. 624. § 1. Wzajemne roszczenia producenta i kontraktującego przedawniają się z upływem lat dwóch od dnia spełnienia świadczenia przez producenta, a jeżeli świadczenie producenta nie zostało spełnione - od dnia, w którym powinno było być spełnione.

§ 2. Jeżeli świadczenie producenta było spełniane częściami, przedawnienie biegnie od dnia, w którym zostało spełnione ostatnie świadczenie częściowe.

Art. 625. Jeżeli po zawarciu umowy kontraktacji gospodarstwo producenta przeszło w posiadanie innej osoby, prawa i obowiązki z tej umowy wynikające przechodzą na nowego posiadacza. Nie dotyczy to jednak wypadku, gdy przejście posiadania było następstwem odpłatnego nabycia gospodarstwa, a nabywca nie wiedział i mimo zachowania należytej staranności nie mógł się dowiedzieć o istnieniu umowy kontraktacji.

Art. 626. § 1. Jeżeli po zawarciu umowy kontraktacji producent wniósł posiadane gospodarstwo jako wkład do rolniczej spółdzielni produkcyjnej, spółdzielnia ta wstępuje w prawa i obowiązki producenta, chyba że stan wniesionego gospodarstwa stoi temu na przeszkodzie.

§ 2. Jeżeli stan gospodarstwa producenta w chwili jego przystąpienia do spółdzielni nie pozwala na wykonanie umowy kontraktacji przez spółdzielnię, umowa wygasa, a producent obowiązany jest zwrócić pobrane zaliczki i kredyty bankowe; inne korzyści wynikające z tej umowy obowiązany jest zwrócić w takim zakresie, w jakim ich nie zużył w celu wykonania umowy.

§ 3. Jeżeli producent po przystąpieniu do spółdzielni dokonywa indywidualnie sprzętu zakontraktowanych zbiorów, ponosi on wyłączną odpowiedzialność za wykonanie umowy kontraktacji.

!!! art. 613 k.c. – definicja umowy kontraktacji – jest to umowa zawierana pomiędzy producentem rolnym i kontraktującym (jest to umowa dwustronnie handlowa); przedmiotem zobowiązania jest wytworzenie i dostarczenie rzeczy ruchomych, ale są to produkty rolne określonego rodzaju (czyli rzeczy określone co do tożsamości – tylko w przypadku tej umowy); istotne jest to, że w przypadku umowy kontraktacji kontraktujący zobowiązuje się nie tylko do zapłaty ceny i odbioru zakontraktowanych produktów rolnych, ale także zawsze do świadczenia dodatkowego;
Art. 613. § 1. Przez umowę kontraktacji producent rolny zobowiązuje się wytworzyć i dostarczyć kontraktującemu oznaczoną ilość produktów rolnych określonego rodzaju, a kontraktujący zobowiązuje się te produkty odebrać w terminie umówionym, zapłacić umówioną cenę oraz spełnić określone świadczenie dodatkowe, jeżeli umowa lub przepisy szczególne przewidują obowiązek spełnienia takiego świadczenia.

§ 2. Ilość produktów rolnych może być w umowie oznaczona także według obszaru, z którego produkty te mają być zebrane.

§ 3. Przepisy dotyczące sprzedaży według cen sztywnych, maksymalnych, minimalnych i wynikowych stosuje się odpowiednio.

§ 4. Przez producenta rolnego rozumie się również grupę producentów rolnych lub ich związek.

!!! art. 615 k. c. – określa na czym polegają świadczenia dodatkowe – świadczenie dodatkowe może polegać:

& albo na zapewnieniu producentowi nabycia środków produkcji oraz uzyskania pomocy finansowej;

& albo na pomocy agrotechnicznej czy zootechnicznej;

& albo też na zapewnieniu premii rzeczowej;

& lub też na zapewnieniu premii pieniężnej;
Świadczeniami dodatkowymi ze strony kontraktującego mogą być w szczególności:

1) zapewnienie producentowi możności nabycia określonych środków produkcji i uzyskania pomocy finansowej;

2) pomoc agrotechniczna i zootechniczna;

3) premie pieniężne;

4) premie rzeczowe.
	Przykładowe tezy: prawidłowe odpowiedzi są zaznaczone pogrubieniem i kursywą

1. Regulacja dotycząca sprzedaży wysyłkowej zakłada, ze rzecz ma być:

a) przysłana do miejsca spełnienia świadczenia;

b) powierzona jakiemukolwiek przewoźnikowi;

c) opłacona przed nadejściem rzeczy;

d) żadna z powyższych nie jest prawdziwa. 

(art. 544 – sprzedaż wysyłkowa, podobne pytanie może dotyczyć sprzedaży        dealerskiej albo sprzedaży na zamówienie; sprzedaż handlowa jest to np. sprzedaż  wysyłkowa)

2. Przedmiotem umowy sprzedaży ratalnej jest (albo są):

a) rzeczy ruchome oznaczone co do gatunku;

b) rzeczy ruchome oznaczone co do tożsamości;

c) jakiekolwiek rzeczy ruchome;

d) jakiekolwiek rzeczy ruchome i nieruchome.  

(sprzedaż ratalna – główne elementy definicyjne, przedmiot umowy dostawy)

3. Konsument ma prawo odstąpić od umowy sprzedaży konsumenckiej jeśli (albo pod warunkiem, że):

a) niezgodność towaru z umową jest istotna;

b) w razie stwierdzenia niezgodności towaru przed upływem roku od wydania towaru;

c) w razie zawiadomienia sprzedawcy o niezgodności w ciągu miesiąca od jej stwierdzenia;

d) żadna z powyższych odpowiedzi nie jest prawdziwa.   

(art. 8. ustawy  o szczególnych warunkach sprzedaży konsumenckiej, art. 10 w zw. z art. 9; prawo odstąpienia)

4. W przypadku umowy zawieranej na odległość prawo odstąpienia od umowy nie przysługuje gdy:

a) umowa dotyczy …..itd.  

!!! znać art. 10 ustawy o ochronie praw konsumentów – umowa na odległość

(umowy zawierane poza lokalem (w prawie lokalu nie ma odstąpień) lub na odległość – pytania dotyczące wyłączeń albo prawa odstąpienia; zwrócić uwagę na 10 dniowy okres – na różnice)

konwencja wiedeńska – zakres zastosowania tej konwencji (a wiec czego konwencja nie reguluje np. ważności umowy, skutków); wyłączenia; klauzule – pytanie dotyczące zwyczajów (jakie są stosowane); klauzula rozwiązania umowy albo zmiany; prawo odstąpienia kupującego lub sprzedawcy od umowy. !!! Szczególnie jednak zwrócić uwagę na zakres zastosowania i prawo odstąpienia od umowy którejś ze stron.

kontraktacja i dostawa – elementy umowy, przedmiot, strony. Mogą być takie pytania jak np. 

            Umowa dostawy (kontraktacji) jest zawierana między……….

            Stronami umowy dostawy (kontraktacji) są ………………….

            Przedmiotem umowy dostawy (kontraktacji) jest…………….










     Wykład z dn. 17.03.2007 r.

umowy przedstawicielskie

Umowa agencji

Regulacja prawna – głównie regulacja umowy agencji w kodeksie cywilnym – art. 758 – 7649 k.c.

art. 758 k.c. – definicja umowy agencyjnej – w świetle tego przepisu umowa agencyjna jest zawierana pomiędzy przedsiębiorcą (agentem) a drugą stroną, również przedsiębiorcą (zleceniodawcą).

§ 1 tego przepisu – przedmiotem umowy jest zlecenie:

· albo do stałego pośredniczenia przy zawieraniu umów na rzecz dającego zlecenie,

· albo poza tym również do zawierania umów w imieniu zleceniodawcy – jest to umowa pośrednictwa bezpośredniego,

· może też być również tylko do zawierania umów ……………………… - występuje bardzo rzadko.

§ 1. Przez umowę agencyjną przyjmujący zlecenie (agent) zobowiązuje się, w zakresie działalności swego przedsiębiorstwa, do stałego pośredniczenia, za wynagrodzeniem, przy zawieraniu z klientami umów na rzecz dającego zlecenie przedsiębiorcy albo do zawierania ich w jego imieniu.

§ 2. Do zawierania umów w imieniu dającego zlecenie oraz do odbierania dla niego oświadczeń agent jest uprawniony tylko wtedy, gdy ma do tego umocowanie.

Jeżeli pośredniczy agent to zawieramy umowy na rzecz dającego zlecenie, a jeżeli mamy uprawnienie do zawierania umów to zawieramy je w imieniu. Jest to tzw. umowa pośrednictwa bezpośredniego. 

Ważne:

· prowizja;

· świadczenie wyrównawcze;

· tzw. klauzula konkurencyjna.

art. 7649 k.c. – przepis ten częściowo modyfikuje działalność agenta w sytuacji gdy nie ma spełnionych przesłanek podmiotowych, gdy jedna ze stron nie jest przedsiębiorcą (przedsiębiorcą może nie być tylko i wyłącznie dający zlecenie, agent zawsze musi być przedsiębiorcą); w tej sytuacji nie stosuje się przepisów o umowie agencji w 3 kwestiach:

· przepisów o prowizji;

· przepisów o świadczeniu wyrównawczym;

· przepisów o tzw. klauzuli konkurencyjnej.

Do umowy o treści określonej w art. 758 § 1, zawartej z agentem przez osobę nie będącą przedsiębiorcą, stosuje się przepisy niniejszego tytułu, z wyłączeniem art. 761-7612, art. 7615 oraz art. 7643-7648.
prowizja

Przepisy dotyczące prowizji w trakcie trwania stosunku umownego ( agencyjnego) – art. 761 k.c.
§ 1. Agent może żądać prowizji od umów zawartych w czasie trwania umowy agencyjnej, jeżeli do ich zawarcia doszło w wyniku jego działalności lub jeżeli zostały one zawarte z klientami pozyskanymi przez agenta poprzednio dla umów tego samego rodzaju.

§ 2. Jeżeli agentowi zostało przyznane prawo wyłączności w odniesieniu do oznaczonej grupy klientów lub obszaru geograficznego, a w czasie trwania umowy agencyjnej została bez udziału agenta zawarta umowa z klientem z tej grupy lub obszaru, agent może żądać prowizji od tej umowy. Dający zlecenie obowiązany jest w rozsądnym czasie zawiadomić agenta o zawarciu takiej umowy.

Prowizja po rozwiązaniu umowy agencyjnej – art. 7611 i 7612 k.c.
Art. 7611. § 1. Agent może żądać prowizji od umowy zawartej po rozwiązaniu umowy agencyjnej, jeżeli - przy spełnieniu przesłanek z art. 761 - propozycję zawarcia umowy dający zlecenie lub agent otrzymał od klienta przed rozwiązaniem umowy agencyjnej.

§ 2. Agent może żądać prowizji od umowy zawartej po rozwiązaniu umowy agencyjnej także wtedy, gdy do jej zawarcia doszło w przeważającej mierze w wyniku jego działalności w okresie trwania umowy agencyjnej, a zarazem w rozsądnym czasie od jej rozwiązania.

Art. 7612. Agent nie może żądać prowizji, o której mowa w art. 761, jeżeli prowizja ta należy się zgodnie z art. 7611 poprzedniemu agentowi, chyba że z okoliczności wynika, że względy słuszności przemawiają za podziałem prowizji między obu agentów.

art. 7614 k.c. – ogólny warunek dotyczący prowizji; jest istotny

Agent nie może żądać prowizji, gdy oczywiste jest, że umowa z klientem nie zostanie wykonana na skutek okoliczności, za które dający zlecenie nie ponosi odpowiedzialności, jeżeli zaś prowizja została już agentowi wypłacona, podlega ona zwrotowi. Postanowienie umowy agencyjnej mniej korzystne dla agenta jest nieważne.

art. 761 k.c. – z tego przepisu wynika, że w trakcie trwania umowy prowizja przysługuje agentowi wtedy, gdy:

· albo umowy, które zostały zawarte przez agenta zostały zawarte w wyniku konkretnie jego  własnej działalności;

· albo jeżeli nie zostały zawarte bezpośrednio przez niego samego, ale zostały za to zawarte z klientami pozyskanymi przez tego agenta w zakresie umów tego samego rodzaju;

· !!! art. 761 § 2 k.c. – szczególny przypadek tej drugiej alternatywy – agent ma prawo również żądać prowizji nawet jeżeli umowy nie zostały zawarte bezpośrednio przez niego samego jeżeli umowy są zawierane z klientem, który należy do grupy osób, albo pochodzi z określonego obszaru terytorialnego, w odniesieniu do których agent posiada prawo wyłączności.

!!! art. 7611 k.c. – prowizja po ustaniu stosunku umownego

· po rozwiązaniu umowy agent może żądać prowizji od umów, które spełniają przesłanki wymienione w artykule poprzednim oraz jeżeli propozycja zawarcia umowy od której miałaby przysługiwać agentowi prowizja została złożona przez klienta jeszcze przed rozwiązaniem umowy agencyjnej; 

· !!! prowizja po rozwiązaniu umowy przysługuje agentowi także wtedy, gdy do zawarcia umowy w przeważającej jej części doszło w wyniku własnej działalności agenta jeszcze w trakcie trwania umowy i jednocześnie została zawarta w rozsądnym czasie od rozwiązania umowy agencyjnej.

§ 1. Agent może żądać prowizji od umowy zawartej po rozwiązaniu umowy agencyjnej, jeżeli - przy spełnieniu przesłanek z art. 761 - propozycję zawarcia umowy dający zlecenie lub agent otrzymał od klienta przed rozwiązaniem umowy agencyjnej.

§ 2. Agent może żądać prowizji od umowy zawartej po rozwiązaniu umowy agencyjnej także wtedy, gdy do jej zawarcia doszło w przeważającej mierze w wyniku jego działalności w okresie trwania umowy agencyjnej, a zarazem w rozsądnym czasie od jej rozwiązania.

!!! art. 7611 § 1 k.c. – propozycja zawarcia umowy przed rozwiązaniem umowy może trafić zarówno do agenta jak i do dającego zlecenie
art. 7612 k.c. – rozstrzyga ewentualny konflikt, który agent, stary czy nowy, ma otrzymać prowizję – decydują zasady słuszności → wtedy  jest tzw. prowizja podzielona, o proporcjach również rozstrzygają względy słuszności.

§ 1. Umowa agencyjna, chociażby była zawarta na czas oznaczony, może być wypowiedziana bez zachowania terminów wypowiedzenia z powodu niewykonania obowiązków przez jedną ze stron w całości lub znacznej części, a także w przypadku zaistnienia nadzwyczajnych okoliczności.

§ 2. Jeżeli wypowiedzenia dokonano na skutek okoliczności, za które ponosi odpowiedzialność druga strona, jest ona zobowiązana do naprawienia szkody poniesionej przez wypowiadającego w następstwie rozwiązania umowy.

art. 7614 k.c. – wynika z niego jaki jest ogólny warunek żądania przez agenta prowizji – jest nim to, że może on żądać prowizji tylko wtedy, kiedy umowa z klientem została zawarta, albo co prawda nie została zawarta umowa z klientem, ale jest oczywiste, że powodem nie dojścia do skutku tej umowy z klientem była wina dającego zlecenie

Świadczenie wyrównawcze nie przysługuje agentowi, jeżeli:

1) dający zlecenie wypowiedział umowę na skutek okoliczności, za które odpowiedzialność ponosi agent, usprawiedliwiających wypowiedzenie umowy bez zachowania terminów wypowiedzenia,

2) agent wypowiedział umowę, chyba że wypowiedzenie jest uzasadnione okolicznościami, za które odpowiada dający zlecenie, albo jest usprawiedliwione wiekiem, ułomnością lub chorobą agenta, a względy słuszności nie pozwalają domagać się od niego dalszego wykonywania czynności agenta,

3) agent za zgodą dającego zlecenie przeniósł na inną osobę swoje prawa i obowiązki wynikające z umowy.

szczególny rodzaj prowizji – tzw. prowizja del credere – regulacja w art. 7617 k.c. – jest to prowizja dodatkowa za szczególny obowiązek, który przyjmuje na siebie agent; tym obowiązkiem jest ponoszenie odpowiedzialności za wykonanie umowy przez klienta; agent uzyskuje za to dodatkowe wynagrodzenie, którym jest właśnie prowizja del credere; 

!!! żeby wyłączyć tę prowizję to trzeba wyraźnie zastrzec to w umowie; jeżeli umowa milczy na ten temat, to oznacza to, że umowa agencji zawiera w sobie prowizję del credere.

§ 1. W umowie agencyjnej zawartej w formie pisemnej można zastrzec, że agent za odrębnym wynagrodzeniem (prowizja del credere), w uzgodnionym zakresie, odpowiada za wykonanie zobowiązania przez klienta. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, agent odpowiada za to, że klient spełni świadczenie. W razie niezachowania formy pisemnej poczytuje się umowę agencyjną za zawartą bez tego zastrzeżenia.

§ 2. Odpowiedzialność agenta może dotyczyć tylko oznaczonej umowy lub umów z oznaczonym klientem, przy których zawarciu pośredniczył albo które zawarł w imieniu dającego zlecenie.

Ta odpowiedzialność dotyczącą wykonania umów odnosi się wyłącznie do takich umów, które agent sam zawarł lub pośredniczył przy ich zawarciu.

Świadczenie wyrównawcze

regulacja art. 7643 i art. 7644 k.c.
Art. 7643. § 1. Po rozwiązaniu umowy agencyjnej agent może żądać od dającego zlecenie świadczenia wyrównawczego, jeżeli w czasie trwania umowy agencyjnej pozyskał nowych klientów lub doprowadził do istotnego wzrostu obrotów z dotychczasowymi klientami, a dający zlecenie czerpie nadal znaczne korzyści z umów z tymi klientami. Roszczenie to przysługuje agentowi, jeżeli, biorąc pod uwagę wszystkie okoliczności, a zwłaszcza utratę przez agenta prowizji od umów zawartych przez dającego zlecenie z tymi klientami, przemawiają za tym względy słuszności.

§ 2. Świadczenie wyrównawcze nie może przekroczyć wysokości wynagrodzenia agenta za jeden rok, obliczonego na podstawie średniego rocznego wynagrodzenia uzyskanego w okresie ostatnich pięciu lat. Jeżeli umowa agencyjna trwała krócej niż pięć lat, wynagrodzenie to oblicza się z uwzględnieniem średniej z całego okresu jej trwania.

§ 3. Uzyskanie świadczenia wyrównawczego nie pozbawia agenta możności dochodzenia odszkodowania na zasadach ogólnych.

§ 4. W razie śmierci agenta, świadczenia wyrównawczego, o którym mowa w § 1, mogą żądać jego spadkobiercy.

§ 5. Możliwość dochodzenia roszczenia o świadczenie wyrównawcze zależy od zgłoszenia przez agenta lub jego spadkobierców odpowiedniego żądania wobec dającego zlecenie przed upływem roku od rozwiązania umowy.

Art. 7644. Świadczenie wyrównawcze nie przysługuje agentowi, jeżeli:

1) dający zlecenie wypowiedział umowę na skutek okoliczności, za które odpowiedzialność ponosi agent, usprawiedliwiających wypowiedzenie umowy bez zachowania terminów wypowiedzenia,

2) agent wypowiedział umowę, chyba że wypowiedzenie jest uzasadnione okolicznościami, za które odpowiada dający zlecenie, albo jest usprawiedliwione wiekiem, ułomnością lub chorobą agenta, a względy słuszności nie pozwalają domagać się od niego dalszego wykonywania czynności agenta,

3) agent za zgodą dającego zlecenie przeniósł na inną osobę swoje prawa i obowiązki wynikające z umowy.

Przesłanki:

1. jest to świadczenie wypłacane po rozwiązaniu umowy agencyjnej;

2. przysługuje agentowi pod warunkiem, że:

a) albo pozyskał nowych klientów;

b) albo nie pozyskał nowych klientów, ale doprowadził do wzrostu obrotów z dotychczasowymi klientami; ten wzrost obrotów jest istotny, a dający zlecenie dalej czerpie korzyści z umów z tymi klientami, a te korzyści, które czerpie dający zlecenie są znaczne.

3. to świadczenie przysługuje o ile przemawiają za tym okoliczności danego przypadku dotyczące tego agenta. O ile przemawiają za tym względy słuszności. W szczególności bierze się pod uwagę utratę przez agenta prowizji od umów, które są wynikiem jego działalności;

4. dotyczy wysokości świadczenia – to świadczenie nie może przekraczać rocznego wynagrodzenia (rocznej prowizji) agenta; bierze się pod uwagę średnią roczną prowizją agenta z ostatnich 5 lat;

5. agent musi zgłosić żądanie wypłaty takiego świadczenia wyrównawczego w ciągu roku od rozwiązania umowy agencyjnej.

art. 7644 k.c. – kiedy nie przysługuje to świadczenie
1. nie może żądać świadczenia wyrównawczego wtedy, gdy do rozwiązania umowy doszło z winy agenta;

2. agentowi nie przysługuje to świadczenie, gdy sam wypowiedział umowę, ale z przyczyn za które nie ponosi winy dający zlecenie, chyba że

2 przypadki szczególne, kiedy należy się to świadczenie:

1. jest wina dającego zlecenie,

2. są okoliczności za które nikt nie ponosi odpowiedzialności i są to okoliczności szczególnego rodzaju, np. choroba agenta

3. przeniesienie przez agenta swoich praw ze stosunku umowy agencyjnej na osobę trzecią.

Tzw. klauzula konkurencyjna

regulacja – art. 7646 k.c., art. 7647 k.c., art. 7648 k.c.
Art. 7646. § 1. Strony mogą, w formie pisemnej pod rygorem nieważności, ograniczyć działalność agenta mającą charakter konkurencyjny na okres po rozwiązaniu umowy agencyjnej (ograniczenie działalności konkurencyjnej). Ograniczenie jest ważne, jeżeli dotyczy grupy klientów lub obszaru geograficznego, objętych działalnością agenta, oraz rodzaju towarów lub usług stanowiących przedmiot umowy.

§ 2. Ograniczenie działalności konkurencyjnej nie może być zastrzeżone na okres dłuższy niż dwa lata od rozwiązania umowy.

§ 3. Dający zlecenie obowiązany jest do wypłacania agentowi odpowiedniej sumy pieniężnej za ograniczenie działalności konkurencyjnej w czasie jego trwania, chyba że co innego wynika z umowy albo że umowa agencyjna została rozwiązana na skutek okoliczności, za które agent ponosi odpowiedzialność.

§ 4. Jeżeli wysokość sumy, o której mowa w § 3, nie została w umowie określona, należy się suma w wysokości odpowiedniej do korzyści osiągniętych przez dającego zlecenie na skutek ograniczenia działalności konkurencyjnej oraz utraconych z tego powodu możliwości zarobkowych agenta.

Art. 7647. Dający zlecenie może do dnia rozwiązania umowy odwołać ograniczenie działalności konkurencyjnej z takim skutkiem, że po upływie sześciu miesięcy od chwili odwołania jest on zwolniony z obowiązku wypłacania sumy, o której mowa w art. 7646 § 3 i 4. Odwołanie ograniczenia działalności konkurencyjnej wymaga formy pisemnej pod rygorem nieważności.

Art. 7648. Jeżeli agent wypowiedział umowę na skutek okoliczności, za które odpowiedzialność ponosi dający zlecenie, może on zwolnić się z obowiązku przestrzegania ograniczenia działalności konkurencyjnej przez złożenie dającemu zlecenie oświadczenia na piśmie przed upływem miesiąca od dnia wypowiedzenia.

Warunki, kiedy ta klauzula może być wprowadzona by mogła być skuteczna:

1. musi dotyczyć działalności agenta po rozwiązaniu umowy;

2. może być to klauzula zastrzeżona tylko w umowie pisemnej;

3. warunkiem skuteczności tej klauzuli jest dokładne, szczegółowe określenie albo grupy klientów, albo obszaru geograficznego, albo rodzaju towarów lub usług, do których ta klauzula się odnosi; musi być ona dokładnie sprecyzowana;

4. klauzula jest możliwa do ustanowienia tylko na okres maksymalnie 2 lat od dnia rozwiązania umowy;

5. musi być związana z wynagrodzeniem za powstrzymanie się przez agenta od działalności konkurencyjnej:

wyjątki:

¢ agent może w umowie zrzec się tego wynagrodzenia;

¢ wynagrodzenie nie jest wypłacane, gdy umowa agencyjna jest rozwiązana z winy agenta;

6. może być ona odwołana pod warunkiem, że nastąpi w formie pisemnej, ale !!! jeszcze przez okres 6 miesięcy od odwołania przysługuje agentowi wynagrodzenie (istotna ochrona agenta) – art. 7647 k.c.
Dający zlecenie może do dnia rozwiązania umowy odwołać ograniczenie działalności konkurencyjnej z takim skutkiem, że po upływie sześciu miesięcy od chwili odwołania jest on zwolniony z obowiązku wypłacania sumy, o której mowa w art. 7646 § 3 i 4. Odwołanie ograniczenia działalności konkurencyjnej wymaga formy pisemnej pod rygorem nieważności.
7. dotyczy zwolnienie agenta od razu od tej klauzuli konkurencyjnej – jest to możliwe pod warunkiem, że rozwiązanie umowy nastąpiło z winy dającego zlecenie oraz agent musi złożyć pisemne oświadczenie przed upływem miesiąca od rozwiązania umowy (wypowiedzenia umowy) – art. 7648 k.c.
Jeżeli agent wypowiedział umowę na skutek okoliczności, za które odpowiedzialność ponosi dający zlecenie, może on zwolnić się z obowiązku przestrzegania ograniczenia działalności konkurencyjnej przez złożenie dającemu zlecenie oświadczenia na piśmie przed upływem miesiąca od dnia wypowiedzenia.

Umowa komisu

art. 765 – 773 k.c. – regulacja prawna

obowiązuje tylko – art. 765, art. 767 i art. 768 k.c.
Art. 765. Przez umowę komisu przyjmujący zlecenie (komisant) zobowiązuje się za wynagrodzeniem (prowizja) w zakresie działalności swego przedsiębiorstwa do kupna lub sprzedaży rzeczy ruchomych na rachunek dającego zlecenie (komitenta), lecz w imieniu własnym.
Art. 767. Jeżeli komisant zawarł umowę na warunkach korzystniejszych od warunków oznaczonych przez komitenta, uzyskana korzyść należy się komitentowi.

Art. 768. § 1. Jeżeli komisant sprzedał oddaną mu do sprzedaży rzecz za cenę niższą od ceny oznaczonej przez komitenta, obowiązany jest zapłacić komitentowi różnicę.

§ 2. Jeżeli komisant nabył rzecz za cenę wyższą od ceny oznaczonej przez komitenta, komitent może niezwłocznie po otrzymaniu zawiadomienia o wykonaniu zlecenia oświadczyć, że nie uznaje czynności za dokonaną na jego rachunek; brak takiego oświadczenia jest jednoznaczny z wyrażeniem zgody na wyższą cenę.

§ 3. Komitent nie może żądać zapłacenia różnicy ceny ani odmówić zgody na wyższą cenę, jeżeli zlecenie nie mogło być wykonane po cenie oznaczonej, a zawarcie umowy uchroniło komitenta od szkody.

art. 765 k.c. – definicja – umowa komisu jest zawierana przez zleceniobiorcę, który jest przedsiębiorcą (komisant) i zleceniodawcę, nie będącym przedsiębiorcą (komitent). Przedmiotem umowy komisu jest zobowiązanie do kupna lub sprzedaży rzeczy ruchomej. Istotny jest sposób działania: komisant działa na rachunek komitenta, ale jest to działanie wykonywane w jego własnym imieniu.

Przez umowę komisu przyjmujący zlecenie (komisant) zobowiązuje się za wynagrodzeniem (prowizja) w zakresie działalności swego przedsiębiorstwa do kupna lub sprzedaży rzeczy ruchomych na rachunek dającego zlecenie (komitenta), lecz w imieniu własnym.

art. 767 i art. 768 k.c. – regulują wzajemne rozliczenia miedzy stronami

Jeżeli umowa jest realizowana przez komisanta na warunkach bardziej korzystnych niż przewidziane w umowie komisu, to według art. 767 k.c. ta nadwyżka uzyskana przez komisanta musi zostać zwrócona.

Jeżeli komisant zawarł umowę na warunkach korzystniejszych od warunków oznaczonych przez komitenta, uzyskana korzyść należy się komitentowi.

art. 768 § 1 k.c.

komis sprzedaży – sprzedaż za cenę niższą niż ustalona w umowie komisu, to ta różnica musi być wyrównana przez komisanta;

Jeżeli komisant sprzedał oddaną mu do sprzedaży rzecz za cenę niższą od ceny oznaczonej przez komitenta, obowiązany jest zapłacić komitentowi różnicę.

art. 768 § 2 k.c.

komis kupna – kupno za cenę wyższą niż ustalona w umowie komisu, w tym przypadku komisant musi zawiadomić komitenta o takiej sytuacji, a komitent musi niezwłocznie oświadczyć czy uznaje tę transakcję czy nie; brak niezwłocznej reakcji ze strony komitenta jest przyjmowany za zgodę komitenta czyli akceptację tej ceny wyższej, w takiej sytuacji komisant nie ma obowiązku tej różnicy w cenie pokrywać

Jeżeli komisant nabył rzecz za cenę wyższą od ceny oznaczonej przez komitenta, komitent może niezwłocznie po otrzymaniu zawiadomienia o wykonaniu zlecenia oświadczyć, że nie uznaje czynności za dokonaną na jego rachunek; brak takiego oświadczenia jest jednoznaczny z wyrażeniem zgody na wyższą cenę.

art. 768 § 3 k.c. – każdorazowo, zarówno gdy chodzi o komis kupna czy komis sprzedaży jeżeli jest mniej korzystnie realizowany, należy przyjąć, że komisant nie ma obowiązku wyrównywania ceny, jeżeli  komisant wykaże, że nie miał możliwości zrealizowania zlecenia na warunkach uzgodnionych z komitentem i jednocześnie realizacja tego zlecenia na danych warunkach uchroniła komitenta od szkody

Komitent nie może żądać zapłacenia różnicy ceny ani odmówić zgody na wyższą cenę, jeżeli zlecenie nie mogło być wykonane po cenie oznaczonej, a zawarcie umowy uchroniło komitenta od szkody.

Regulacje szczególne:
1. Kodeks morski z 18.09.2001 r.

a) agent morski – art. 201 – 207 k.m.
Art. 201. Przez umowę agencyjną agent morski podejmuje się za wynagrodzeniem stałego przedstawicielstwa armatora w określonym porcie lub na określonym obszarze.

Art. 202. § 1. Agent morski jest uprawniony do podejmowania w imieniu armatora zwykłych czynności związanych z uprawianiem żeglugi.

§ 2. W szczególności agent morski jest uprawniony do działania w imieniu armatora wobec urzędów i podmiotów zarządzających portami morskimi, do załatwiania dla statku wszelkich czynności i przyjmowania oświadczeń związanych z przyjściem, postojem i wyjściem statku, do zawierania w imieniu armatora umów przewozu, umów ubezpieczenia morskiego oraz umów przeładunku i składu, do wystawiania konosamentów, do odbioru i zapłaty wszelkich należności związanych z zawinięciem statku do portu i przewozem ładunku lub pasażerów oraz do dochodzenia w imieniu armatora roszczeń wynikających z umów przewozu i wypadków morskich.

§ 3. Przy zawieraniu umowy w imieniu armatora agent może działać również na rzecz drugiej umawiającej się strony, jeżeli armator wyrazi na to zgodę.

Art. 203. Jeżeli agent, dokonując czynności prawnej w imieniu armatora, przekracza granice swego umocowania, czynność ta wiąże mimo to armatora, chyba że niezwłocznie po otrzymaniu wiadomości o dokonaniu czynności oświadczył drugiej stronie, że nie potwierdza czynności agenta.

Art. 204. Agent morski powinien: dbać o interesy armatora, stosować się do jego poleceń i wskazówek, udzielać mu niezwłocznie potrzebnych wiadomości o przebiegu sprawy, rozliczać się należycie z kwot pobranych i wydatkowanych oraz podejmować działania w celu zabezpieczenia praw armatora.

Art. 205. § 1. Wysokość wynagrodzenia agenta morskiego określa umowa, a w jej braku należy się agentowi wynagrodzenie w wysokości przyjętej w stosunkach danego rodzaju.

§ 2. Armator obowiązany jest na żądanie agenta udzielać mu odpowiednich zaliczek na pokrycie kosztów czynności związanych z postojem statku w porcie.

§ 3. Rozliczenia armatora z agentem i wypłata należności powinny być dokonywane co 3 miesiące z końcem kwartału kalendarzowego, a w każdym razie powinny być dokonane z chwilą rozwiązania umowy.

Art. 206. § 1. Każda ze stron może na 3 miesiące naprzód wypowiedzieć umowę agencyjną zawartą na czas nieoznaczony.

§ 2. Każda ze stron może z ważnej przyczyny niezwłocznie odstąpić od umowy, jednak nie później niż w ciągu 2 tygodni od dnia, w którym dowiedziała się o tej przyczynie.

Art. 207. Roszczenia wynikające z umowy agencyjnej przedawniają się z upływem dwóch lat od dnia wymagalności.

Agent morski – !!! ważne są art. 201 i 202 k.m. – jest to przedstawiciel, który ma uprawnienie do stałego przedstawicielstwa na rzecz armatora w określonym porcie, albo na określonym obszarze i podejmuje w imieniu armatora czynności zwykłe; to stałe przedstawicielstwo obejmuje zarówno przygotowywanie jak i zawieranie umów;

b) makler morski – art. 208 – 213 k.m.
Art. 208. § 1. Makler morski podejmuje się za wynagrodzeniem, na podstawie każdorazowego zlecenia, pośredniczenia w zawieraniu umów sprzedaży statków, umów przewozu, czarteru na czas, umów holowniczych, umów ubezpieczenia morskiego i innych umów związanych z obrotem morskim.

§ 2. Zlecenie może objąć załatwianie dla statku wszelkich czynności związanych z jego przyjściem, postojem i wyjściem, a także innych czynności należących do zakresu działania agenta morskiego. Do czynności tych stosuje się odpowiednio przepisy o umowie agencyjnej.

Art. 209. Zlecenie pośredniczenia obejmuje umocowanie maklera do zawarcia zleconej umowy i do odbioru zapłaty w imieniu dającego zlecenie, chyba że zawiera wyraźne ograniczenie, o którym druga strona wiedziała.

Art. 210. Makler morski może podjąć się czynności na rzecz obu umawiających się stron, jeżeli udzieliły mu zlecenia. Obowiązany jest jednak powiadomić każdą stronę o podjęciu się czynności również na rzecz drugiej strony, a w pośredniczeniu powinien mieć na względzie interes obu stron.

Art. 211. § 1. Za pośredniczenie w zawarciu umowy należy się maklerowi wynagrodzenie (prowizja) tylko wówczas, gdy umowa została zawarta wskutek jego zabiegów.

§ 2. Wysokość wynagrodzenia maklera określa umowa, a w jej braku należy się maklerowi wynagrodzenie w wysokości przyjętej w stosunkach danego rodzaju.

Art. 212. Makler obowiązany jest rozliczyć się z każdej powierzonej mu kwoty niezwłocznie po wykonaniu zlecenia.

Art. 213. Roszczenia wynikające ze stosunku pomiędzy maklerem a dającym zlecenie przedawniają się z upływem 2 lat od dnia wymagalności.
Makler morski – tzw. mały agent morski – !!! ważny jest art. 208 k.m. – jest to przedstawiciel, który:

•) działa tylko okazjonalnie, co oznacza, że musi mieć oddzielne każdorazowo umocowanie do przedstawicielstwa;

•) ma prawo tylko do przygotowywania umów;

istotne jest, że może on mieć jednak w ramach swojego umocowania uprawnienie do przejmowania części kompetencji agenta morskiego, ale te kompetencje polegają na zawieraniu umów konkretnych, jednorazowych (danej umowy).

2. Ustawa z 22.05.2003 r. o pośrednictwie ubezpieczeniowym

a) agent ubezpieczeniowy;

b) broker ubezpieczeniowy.

art. 4 ustawy – rozróżnienie na działalność agencyjną i działalność brokerską

Pośrednik ubezpieczeniowy wykonuje:

1. czynności w imieniu lub na rzecz zakładu ubezpieczeń, zwane dalej „czynnościami agencyjnymi”, polegające na: pozyskiwaniu klientów, wykonywaniu czynności przygotowawczych zmierzających do zawierania umów ubezpieczenia, zawieraniu umów ubezpieczenia oraz uczestniczeniu w administrowaniu i wykonywaniu umów ubezpieczenia, a także w sprawach o odszkodowanie, jak również na organizowaniu i nadzorowaniu czynności agencyjnych (działalność agencyjna) albo

2. czynności w imieniu lub na rzecz przedmiotu poszukującego ochrony ubezpieczeniowej, zwane dalej „czynnościami brokerskimi”, polegające na zawieraniu lub doprowadzeniu do zawarcia umów ubezpieczenia, wykonywaniu czynności przygotowawczych do zawarcia umów ubezpieczenia oraz uczestniczeniu w  zarządzaniu i wykonywaniu umów ubezpieczenia, a także w sprawach o odszkodowanie, jak również na organizowaniu i nadzorowaniu czynności brokerskich (działalność brokerska).

działalność agencyjna – polega na dokonywaniu czynności faktycznych lub prawnych w imieniu i na rzecz zakładu ubezpieczeń; są to  w szczególności: pozyskiwanie klientów, wykonywanie działań przygotowawczych do zawarcia umowy ubezpieczenia, zawieranie takich umów, administrowanie tymi umowami, nadzór nad czynnościami agencyjnymi, organizacja tego nadzoru.

działalność brokerska – polega na dokonywaniu czynności faktycznych lub prawnych w imieniu lub na rzecz podmiotu szukającego ochrony ubezpieczeniowej; w szczególności chodzi o: działania przygotowawcze do zawarcia umów ubezpieczenia, zawieranie takich umów, administrowanie czy też zarządzanie tymi umowami. 

3. Ustawa z 29.07.2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi oraz Ustawa z 26.10.2000 r. o giełdach towarowych

ustawa o obrocie instrumentami finansowymi

art. 69 ust. 1 i 2 – makler
1. Prowadzenie działalności maklerskiej wymaga zezwolenia Komisji wydanego na wniosek, o którym mowa w art. 82, złożony przez zainteresowany podmiot.

2. Działalność maklerska, z zastrzeżeniem art. 70 i 71, obejmuje wykonywanie czynności polegających na:

1) przyjmowaniu i przekazywaniu zleceń nabycia lub zbycia maklerskich instrumentów finansowych;

2) wykonywaniu zleceń, o których mowa w pkt 1, na rachunek dającego zlecenie;

3) nabywaniu lub zbywaniu na własny rachunek maklerskich instrumentów finansowych;

4) zarządzaniu portfelami, w skład których wchodzi jeden lub większa liczba maklerskich instrumentów finansowych;

5) oferowaniu maklerskich instrumentów finansowych;

6) świadczeniu usług w wykonaniu zawartych umów o subemisje inwestycyjne i usługowe lub zawieraniu i wykonywaniu innych umów o podobnym charakterze, jeżeli ich przedmiotem są maklerskie instrumenty finansowe.

art. 73 ust. 1, 2 i 5 – broker 
1. Firma inwestycyjna, z zastrzeżeniem art. 74, wykonuje zlecenia nabycia lub zbycia papierów wartościowych dopuszczonych do obrotu zorganizowanego na podstawie umowy o świadczenie usług brokerskich.

2. W umowie o świadczenie usług brokerskich firma inwestycyjna:

1) zobowiązuje się do przyjmowania i wykonywania, na warunkach określonych w tej umowie, zleceń nabycia lub zbycia we własnym imieniu na rachunek dającego zlecenie papierów wartościowych:

a) w obrocie na rynku regulowanym lub

b) w alternatywnym systemie obrotu;

2) może również zobowiązać się do:

a) przyjmowania i przekazywania zleceń nabycia lub zbycia papierów wartościowych dopuszczonych do obrotu zorganizowanego, lub

b) prowadzenia rachunku papierów wartościowych lub rachunku pieniężnego służącego do obsługi rachunku papierów wartościowych, jak również do obsługi realizacji innych zobowiązań firmy inwestycyjnej wobec klienta lub zobowiązań klienta wobec firmy inwestycyjnej z tytułu usług świadczonych przez tę firmę inwestycyjną na jego rzecz.

5. W zakresie nieuregulowanym w ust. 1-4 do:

1) umowy o świadczenie usług brokerskich - stosuje się odpowiednio przepisy ustawy z dnia 23 kwietnia 1964 r. - Kodeks cywilny dotyczące umowy zlecenia, z wyłączeniem art. 737;

2) wykonywania zleceń, o których mowa w ust. 1 - stosuje się odpowiednio przepisy ustawy z dnia 23 kwietnia 1964 r. - Kodeks cywilny dotyczące umowy komisu, z wyłączeniem art. 768 § 3.

ustawa o giełdach towarowych

art. 38 – makler towarów giełdowych
1 Z zastrzeżeniem art. 50a, prowadzenie działalności maklerskiej wymaga zezwolenia Komisji, wydanego na wniosek zainteresowanego podmiotu.

2. Działalność, o której mowa w ust. 1, obejmuje wykonywanie czynności związanych z obrotem towarami giełdowymi, polegających na:

1) oferowaniu w obrocie giełdowym towarów giełdowych, o których mowa w art. 2 pkt 2 lit. d) i e),

2) nabywaniu lub zbywaniu towarów giełdowych na cudzy rachunek na zasadach określonych w art. 38b, w tym dokonywaniu rozliczeń transakcji zleceniodawców,

3) prowadzeniu rachunków lub rejestrów towarów giełdowych w obrocie giełdowym, z wyłączeniem towarów, o których mowa w art. 2 pkt 2 lit.a),

4) doradztwie w zakresie obrotu giełdowego,

5) zarządzaniu pakietem praw majątkowych na zlecenie,

6) pośrednictwie w nabywaniu  lub zbywaniu towarów giełdowych, o których mowa w art. 2 pkt 2 lit. d) i e), w obrocie na zagranicznych giełdach towarowych.

art. 38b ust. 1, 2 i 5 – broker towarów giełdowych
1. W umowie o świadczenie usług brokerskich w zakresie obrotu towarami giełdowymi dom maklerski zobowiązuje się wobec dającego zlecenie do zawierania umów nabycia lub zbycia towarów giełdowych w imieniu własnym, lecz na rachunek dającego zlecenie.

2. W umowie oświadczenie usług brokerskich w zakresie obrotu towarami giełdowymi, o których mowa w art. 2 pkt 2 lit. b)-e), towarowy dom maklerski zobowiązuje się do prowadzenia rachunku pieniężnego, służącego do obsługi realizacji jego zobowiązań wobec dającego zlecenie.

5. W zakresie nieuregulowanym w ust. 1-4 do umowy:

1) o świadczenie usług brokerskich w zakresie obrotu towarami giełdowymi – stosuje się odpowiednio przepisy Kodeksu cywilnego dotyczące umowy zlecenia, z wyłączeniem art. 737,

2) zlecenia nabycia lub zbycia towarów giełdowych – stosuje się odpowiednio przepisy Kodeksu cywilnego dotyczące umowy komisu, z wyłączeniem art. 768 § 3.

Makler 

Działalność maklerska polega na przyjmowaniu i przekazywaniu zleceń nabycia instrumentów finansowych albo towarów giełdowych; inaczej mówiąc jest to przyjmowanie ofert lub oferowanie nabycia lub zbycia towarów giełdowych, tutaj jest to działalność na własny rachunek; polega też na przyjmowaniu ofert i składaniu takich ofert związanych ze zleceniami nie na własny rachunek lecz na cudzy rachunek (to jest element działalności brokerskiej, tutaj makler działa jako broker); polega na nabywaniu lub zbywaniu na własny rachunek instrumentów finansowych lub towarów giełdowych; może polegać na zarządzaniu portfelem papierów wartościowych, pakietem praw dotyczących towarów giełdowych; może polegać na doradztwie w zakresie obrotu instrumentami finansowymi lub towarami giełdowymi; może polegać na prowadzeniu rachunków dotyczących  instrumentów finansowych lub towarów giełdowych, a także na pośrednictwie w nabywaniu lub zbywaniu instrumentów finansowych lub towarów giełdowych; w przypadku działalności maklera do skutków jego działalności stosuje się przepisy o agencji, ponieważ jest to przedstawiciel bezpośredni, działa tak jak agent.

Broker

art. 73 lub 38b

Polega na wykonywaniu zlecenia nabycia lub zbycia instrumentów finansowych (papierów wartościowych albo towarów giełdowych), w imieniu własnym, ale na rachunek cudzy czyli na rachunek dającego zlecenie.

Działalność brokera, jego sposób działania jest charakterystyczny dla działalności komisanta, ponieważ działa we własnym imieniu ale na cudzy rachunek.

Art. 73 ust. 5 i art. 38b ust. 5 – jego działalność w kwestiach nieuregulowanych przepisami szczególnymi podlega przepisom Kodeksu cywilnego:

· w odniesieniu do umowy świadczenia usług – stosuje się przepisy o zleceniu;

· w odniesieniu do samego wykonywania zlecenia, nabycia lub zbycia papierów wartościowych lub towarów giełdowych – stosuje się przepisy o komisie, !!! z tym że nie stosuje się tutaj wyjątkowo przepisu o komisie (art. 768 § 3 k.c.), który dotyczy rozliczenia między stronami, który pozwalałby uchronić się brokerowi od niepłacenia  niedoboru. 

4. Ustawa z 29.08.1997 r. o usługach turystycznych

art. 3 ustawy – słowniczek; ważny zwłaszcza !!! pkt 7

Przez użyte w ustawie określenia należy rozumieć:

1) usługi turystyczne – usługi przewodnickie, usługi hotelarskie oraz wszystkie inne usługi świadczone turystom lub odwiedzającym;

2) impreza turystyczna – co najmniej dwie usługi turystyczne tworzące jednolity program i objęte wspólną ceną, jeżeli te usługi obejmują nocleg lub trwają ponad 24 godziny albo jeżeli program przewiduje zmianę miejsca pobytu;

3) wycieczka – rodzaj imprezy turystycznej, której program obejmuje zmianę miejsca pobytu jej uczestników;

4) organizowanie imprez turystycznych – przygotowanie lub oferowanie, a także realizacja imprez turystycznych;

5) organizator turystyki – przedsiębiorca organizujący imprezę turystyczną;

6) pośrednik turystyczny – przedsiębiorca, którego działalność polega na wykonywaniu, na zlecenie klienta, czynności faktycznych i prawnych związanych z zawieraniem umów o świadczenie usług turystycznych;

7) !!! agent turystyczny – przedsiębiorca, którego działalność polega na stałym pośredniczeniu w zawieraniu umów o świadczenie usług turystycznych na rzecz organizatorów turystyki posiadających zezwolenia w kraju lub na rzecz innych usługodawców posiadających siedzibę w kraju;

7a) przewodnik turystyczny – osobę zawodowo oprowadzającą turystów lub odwiedzających po wybranych obszarach, miejscowościach i obiektach oraz udzielającą o nich informacji

7b) pilot wycieczek – osobę towarzyszącą, w imieniu organizatora turystyki, uczestnikom imprezy turystycznej, sprawująca opiekę nad nimi i czuwającą nad sposobem wykonania na ich rzecz usług;

8) usługi hotelarskie – krótkotrwałe, ogólnie dostępne wynajmowanie domów, mieszkań, pokoi, miejsc noclegowych, a także miejsc na ustawienie namiotów lub przyczep samochodowych oraz świadczenie, w obrębie obiektu, usług z tym związanych;

9) turysta – osobę, która podróżuje do innej miejscowości poza stałym miejscem pobytu na okres nie przekraczający 12 miesięcy, dla której celem podróży nie jest podjęcie stałej pracy w odwiedzanej miejscowości i która korzysta z noclegu przynajmniej jedną noc;

10) odwiedzający – osobę, która podróżuje do innej miejscowości poza swoim stałym miejscem pobytu, dla której celem podróży nie jest podjęcie stałej pracy w odwiedzanej miejscowości oraz niekorzystającą z noclegu;

11) klient – osobę, która zamierza zawrzeć lub zawarła umowę o świadczenie usług turystycznych na swoją rzecz lub na rzecz innej osoby, a zawarcie tej umowy nie stanowi przedmiotu jej działalności gospodarczej, jak i osobę, na rzecz której umowa została zawarta, a także osobę, której przekazano prawo do korzystania z usług turystycznych objętych uprzednio zawartą umową;

12) (uchylony);

13) (uchylony);

14) przedsiębiorca – przedsiębiorcę i przedsiębiorcę zagranicznego w rozumieniu ustawy z dnia 2 lipca 2004 r. o swobodzie działalności gospodarczej (Dz. U. nr 173, poz. 1807).

!!! art. 10b ustawy

Przedsiębiorcę występującego wobec klientów jako agent turystyczny, który:

1) w umowach zawieranych z klientami nie wskazuje jednoznacznie właściwego organizatora turystyki, którego reprezentuje, lub

2) działa jako agent organizatora turystyki, który nie jest uprawniony do zawierania umów z klientami na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej, lub

3) działa bez ważnej umowy agencyjnej lub przekracza jej zakres

- uznaje się za organizatora turystyki wykonującego działalność bez wymaganego wpisu do rejestru działalności organizatorów turystyki i pośredników turystycznych.

!!! Agent turystyczny – definicja pkt 7 – za agenta uważa się przedsiębiorcę, którego działalność polega na stałym pośredniczeniu w zawieraniu umów o świadczenie usług turystycznych na rzecz organizatorów turystyki.

Pośrednik turystyczny – definicja pkt 6 -  tez musi być przedsiębiorcą ale może wykonywać tylko czynności faktyczne i prawne związane z zawieraniem umów o świadczenie usług turystycznych; można powiedzieć, że mniej więcej jest to odpowiednik maklera określonego w kodeksie morskim, ma on stałe umocowanie do pośredniczenia, jednak w przeciwieństwie do agenta morskiego nie ma on zasadniczo prawa do zawierania umów, ponieważ ma on tylko pośredniczyć; jeżeli ma mieć prawo do zawierania umów to musi mieć on wyraźne umocowanie.

!!! art. 10b – osoba jest traktowana jako organizator turystyki nawet jeżeli tą osoba jest faktycznie agent turystyczny, jeżeli nie wskazuje się na inną osobę, będącą organizatorem turystyki (a nie wskazuje na swoje działania jako agent turystyczny); agent jest traktowany jako organizator turystyki wtedy kiedy agent zawiera umowę a nie jest uprawniony do zawierania takiej umowy w Polsce lub też działa na rzecz organizatora, który nie jest uprawniony do tego żeby taką działalność w Polsce prowadzić albo też osoba, która zawiera umowę nie ma ważnej umowy agencyjnej podpisanej z organizatorem turystyki albo przekracza zakres zawartej umowy agencyjnej.

Umowa franchisingu 

jest umowa nienazwaną. Regulacja jest zawarta w Rozporządzeniu 4087/88 z 1988 roku.

Umowa ta jest stosowana bezpośrednio; dotyczy wyłączenia umów franchisingowych spod regulacji o monopolach.

Rozporządzenie to reguluje:

1) pojęcie umowy franchisingowej, przedmiotu tej umowy;

2) sposób realizacji tej umowy by można ją było uznać za umowę franchisingu.

Ad. 1.

Przedmiotem tej umowy jest licencja → czyli upoważnienie do korzystania z pewnej wiadomości, wiedzy, doświadczenia handlowego, wiedzy o charakterze administracyjnym czy organizacyjnym (wszystko co można traktować jako know how czyli wiedzieć jak).

Rozporządzenie określa też pewne cechy:

a) te przedsiębiorstwa, które są związane z umową franchisingową musza występować pod tą samą nazwą;

b) musi istnieć rozliczenie pomiędzy stronami tej strony, to rozliczenie zakłada opłatę którą wnosi franchisingobiorca (tutaj jest odwrotna sytuacja do agencji), opłata jest podwójna;

c) prowadzenie działalności przez franchisingobiorcę w taki sam sposób jak prowadzi ją franchisingodawca, jakby to była ta sama działalność, tak ma być odbierana na zewnątrz;

Umowa franchisingu jest to umowa nienazwana, co do której jednak jest regulacja w rozporządzeniu; do tej umowy należy stosować przepisy o agencji (ewentualnie komisu) ale także bezwzględne przepisy o licencjach (o licencji patrz następny wykład).

Umowa franchisingowa jest to umowa, w której po obu stronach są przedsiębiorcy. Przedmiotem tej umowy (z punktu widzenia franchisingobiorcy) jest uzyskanie określonego uprawnienia lub związków  uprawnień (pakietu franchisingowego) dotyczącego prowadzenia przez niego określonego rodzaju działalności gospodarczej. 
Pakiet franchisingowy (te związki praw) – w jego skład muszą wchodzić 3 elementy:

1. prawo do firmy, prawo do korzystania z nazwy, to prawo ma charakter podobny do licencji;

2. prawo do korzystania albo ze znaków towarowych albo  pewnego rozwiązania dotyczącego praw autorskich albo do korzystania z patentu albo do korzystania  z wzorów przemysłowych lub użytkowych (np. wyposażenie zakładu, znaki towarowe);

3. prawo do korzystania z pewnej wiedzy, doświadczenia technicznego, ekonomicznego, prawnego np. sposób funkcjonowania na rynku, sposób nabycia nieruchomości, korzystania z maszyn, sposób prowadzenia księgowości, sposób prowadzenia rozliczeń podatkowych, sposobu prowadzenia kompanii reklamowych itd. Ta wiedza określana jest jako know how (czyli wiedzieć jak).
Rodzaje umów franchisingowych:

1) ze względu na przedmiot:

a. franchyza na produkcję,

b. franchyza na świadczenie usług,

c. franchising handlowy (nie na produkcje ale tylko na sprzedaż)

d. franchising mieszany (zarówno na produkcję jak i na sprzedaż)

2) sposób realizacji działalności w ramach franchisingu:

a. franchising hurtowy,

b. indywidualna sprzedaż towaru (f. detaliczny) a nie hurtowa,

c. może być mieszany czyli hurtowy i detaliczny,

d. indywidualna sprzedaż towaru i mieszana,

e. może być detaliczny i produkcyjny.

3) franchising bezpośredni i pośredni

bezpośredni – są to umowy, które są zawierane przez właściciela znaków, nazwy; (właścicielem jest to tzw. master franchyzy) z franchisingobiorcą. Ktoś wcześniej uzyskał franchyzę.

Pośredni – zawierany w ramach…….., tworzenie sieci własnej;

4) franchising indywidualny, wielokrotny, generalny
Indywidualny – zakłada tworzenie poszczególnych punktów franchisingowych; zakłada wąska sieć, nie dużo punktów ze względu na specyfikę przedmiotu działalności.

Wielokrotny – franchisingobiorców jest kilku, kilkunastu, tutaj mamy do czynienia z rozbudowywaniem sieci. Zakłada, że ten który jest franchisingobiorcą musi mieć indywidualne upoważnienie do tego, aby założyć własną sieć dalej. Musi mieć każdorazowe zezwolenie mastera (franchisingodawcy). 

Generalny (inaczej blankietowy !!!) – zakłada z góry generalną zgodę na tworzenie własnej sieci; nie musi mieć zgody indywidualnej.

5) franchising wydzielony i franchising wiązany 
Wydzielony – jest nazywany mini franchyzą (franchisingiem) . Polega na tym, że przedmiotem tej umowy jest pewien fragment, część działalności franchisingodawcy.
Wiązany – jest nazywany jako sklep w sklepie. Przedmiotem jest pakiet, który zawiera w sobie dodatkowo działalność. Obejmuje samą tą dodatkową, szczególną działalność, która jest działalnością franchisingodawcy. Nie jest to podstawowa działalność, tylko ta dodatkowa, wyspecjalizowana działalność – i to jest właśnie ta franchyza wiązana.

	Tezy:

- Warunki uzyskania świadczenia wyrównawczego (przesłanki ogólne);

- wyłączenia świadczenia wyrównawczego;

- agencja – klauzula konkurencyjna (cechy: jak określamy, na jaki okres, zwolnienie się agenta od tej klauzuli itd.)

- prowizja – raczej nie będzie,

- przedmiot umowy agencyjnej lub stron (ostatni przepis k. c.), np. Agent, który nie jest przedsiębiorcą ….- tutaj nie stosuje się przepisów o agencji, ponieważ agent zawsze musi być przedsiębiorcą. Mogą być 2 pytania z agencji, więc zwrócić szczególna uwagę na agencję !!!!!!!
- komis – definicja, przedmiot umowy, strony, rozliczenie między stronami;

- makler , broker – przedmiot, charakter działalności, źródła prawa (znać ustawy, zakres przepisów, jakie są stosowane do umów maklerskich a jakie do brokerskich), 

np. Do umowy brokerskiej  stosuje się przepisy:

a. do agencji i umowy licencji,

b. tylko do agencji

c. agencji………………

d. komisu i zlecenia.

- franchising – stosowanie przepisów, przedmiot pakietu frankowego, kwestia warunków uznania umowy za franchising w oparciu o rozporządzenie 4087/88, rodzaje franchisingu, zwrócić uwagę na zamienne nazwy  franchisingu, np. generalny – blankietowy.










     Wykład z dn. 31.03.2007 r.

Umowa leasingu

Regulacja – kodeks cywilny art. 7091 – 70918 

!!! znać – art. 7091 k.c., art. 7096 i 7 k.c., art. 70912 k.c., art. 70914 k.c., art. 70916, 17 i 18 k.c.

!!! art. 7091 k.c. – definicja umowy leasingu – leasing jest to umowa zawierana przez przedsiębiorcę z osobą trzecią (może być ona przedsiębiorcą, ale nie musi).

Przez umowę leasingu finansujący zobowiązuje się, w zakresie działalności swego przedsiębiorstwa, nabyć rzecz od oznaczonego zbywcy na warunkach określonych w tej umowie i oddać tę rzecz korzystającemu do używania albo używania i pobierania pożytków przez czas oznaczony, a korzystający zobowiązuje się zapłacić finansującemu w uzgodnionych ratach wynagrodzenie pieniężne, równe co najmniej cenie lub wynagrodzeniu z tytułu nabycia rzeczy przez finansującego.

Przedmiotem umowy jest generalnie udzielenie leasingobiorcy uprawnienia do korzystania z rzeczy (jakiejkolwiek – może to być również nieruchomość). Jego specyfiką jest to, że korzystanie z rzeczy jest za wynagrodzeniem, które jest równe co najmniej wartości tej rzeczy w chwili zawarcia umowy.

Umowa jest zawierana zawsze !!! na czas oznaczony.

Wynagrodzenie za leasing jest płatne w ratach.

art. 7096 i 7 k.c. – zasady dotyczące obciążeń związanych z rzeczą
Art. 7096. Jeżeli w umowie leasingu zastrzeżono, że korzystający obowiązany jest ponosić koszty ubezpieczenia rzeczy od jej utraty w czasie trwania leasingu, w braku odmiennego postanowienia umownego, koszty te obejmują składkę z tytułu ubezpieczenia na ogólnie przyjętych warunkach.
Art. 7097. § 1. Korzystający obowiązany jest utrzymywać rzecz w należytym stanie, w szczególności dokonywać jej konserwacji i napraw niezbędnych do zachowania rzeczy w stanie niepogorszonym, z uwzględnieniem jej zużycia wskutek prawidłowego używania, oraz ponosić ciężary związane z własnością lub posiadaniem rzeczy.

§ 2. Jeżeli w umowie leasingu nie zostało zastrzeżone, że konserwacji i napraw rzeczy dokonuje osoba mająca określone kwalifikacje, korzystający powinien niezwłocznie zawiadomić finansującego o konieczności dokonania istotnej naprawy rzeczy.

§ 3. Korzystający obowiązany jest umożliwić finansującemu sprawdzenie rzeczy w zakresie określonym w § 1 i 2.
art. 7096 k.c. – dotyczy kwestii ubezpieczenia rzeczy – zazwyczaj (………………………………) koszty ubezpieczenia są przenoszone na leasingobiorcę, z tym że są one ograniczone do:

· ubezpieczenia od utraty,

· charakter tego ubezpieczenia – jest to ubezpieczenie tylko na ogólnych warunkach.

art. 7097 k.c. – dotyczy serwisu (konserwacji i napraw) – przewiduje obciążenie tymi kosztami leasingobiorcę; ten obowiązek jest złagodzony ponieważ ustawodawca przyjmuje, że w przypadku rzeczy bardziej skomplikowanej serwis musi być przeprowadzony przez specjalistę …………………………………………………………………

art. 70912 k.c. – dotyczy umów o korzystanie z dóbr – dotyczy kwestii subleasingu – zasadniczo nie jest to możliwe (jest on dopuszczalny tylko za zgodą leasingodawcy).

§ 1. Bez zgody finansującego korzystający nie może oddać rzeczy do używania osobie trzeciej.

§ 2. W razie naruszenia obowiązku określonego w § 1, finansujący może wypowiedzieć umowę leasingu ze skutkiem natychmiastowym, chyba że strony uzgodniły termin wypowiedzenia.

!!! tzw. zasada ciągłości (kontynuacji) stosunku umownego – art. 70914 k.c. – jest przewidziana kontynuacja, co oznacza, że w razie zbycia rzeczy objętej umową leasingu nabywca rzeczy wstępuje w stosunek leasingu ( = nie chcem ale muszem).

§ 1. W razie zbycia rzeczy przez finansującego nabywca wstępuje w stosunek leasingu na miejsce finansującego.

§ 2. Finansujący powinien niezwłocznie zawiadomić korzystającego o zbyciu rzeczy.

art. 70916 k.c. – leasing finansowy (kapitałowy) – przewiduje tzw. prawo opcji – dotyczy możliwości nabycia rzeczy przez leasingobiorcę po ustaniu stosunku leasingu; taka opcja musi być zastrzeżona w umowie, ma ona zakładać prawo nabycia rzeczy – zobowiązanie leasingodawcy do przeniesienia prawa do rzeczy leasngowanej na leasingobiorcę bez dodatkowego oświadczenia i pod warunkiem, że leasingobiorca skorzysta z opcji w terminie miesiąca od chwili, w której ta opcja staje się skuteczna

Jeżeli finansujący zobowiązał się, bez dodatkowego świadczenia, przenieść na korzystającego własność rzeczy po upływie oznaczonego w umowie czasu trwania leasingu, korzystający może żądać przeniesienia własności rzeczy w terminie miesiąca od upływu tego czasu, chyba że strony uzgodniły inny termin.

Regulacja ta nie jest samowystarczalna. W art. 70917 k.c. znajduje się odesłanie do przepisów o:

· umowie najmu – stosuje się przepisy o odpowiedzialności leasngodawcy za zawinione przez niego wady rzeczy; do odpowiedzialności leasingobiorcy w przypadku subleasingu; do uprawnień i obowiązków stron w razie dochodzenia przez osobę trzecią roszczeń z tytułu rzeczy; do rozliczeń między stronami (np. sposób zwrotu rzeczy, rozliczenia za ulepszenia rzeczy w trakcie korzystania z rzeczy)

· sprzedaży ratalnej – stosuje się tylko do przedterminowej zapłaty rat.

Do odpowiedzialności finansującego za wady rzeczy powstałe na skutek okoliczności, za które finansujący ponosi odpowiedzialność, uprawnień i obowiązków stron w razie dochodzenia przez osobę trzecią przeciwko korzystającemu roszczeń dotyczących rzeczy, odpowiedzialności korzystającego i osoby trzeciej wobec finansującego w razie oddania rzeczy tej osobie przez korzystającego do używania, zabezpieczenia rat leasingu i świadczeń dodatkowych korzystającego, zwrotu rzeczy przez korzystającego po zakończeniu leasingu oraz do ulepszenia rzeczy przez korzystającego stosuje się odpowiednio przepisy o najmie, a do zapłaty przez korzystającego rat przed terminem płatności stosuje się odpowiednio przepisy o sprzedaży na raty.

art. 70918 k.c. – wskazuje, że istnieje kilka rodzajów leasingu, wszystkie przepisy wcześniejsze są stosowane do umowy leasingu finansowego
Do umowy, przez którą jedna strona zobowiązuje się oddać rzecz stanowiącą jej własność do używania albo do używania i pobierania pożytków drugiej stronie, a druga strona zobowiązuje się zapłacić właścicielowi rzeczy w umówionych ratach wynagrodzenie pieniężne, równe co najmniej wartości rzeczy w chwili zawarcia tej umowy, stosuje się odpowiednio przepisy niniejszego tytułu.

Leasing finansowy to zawsze jest leasing pośredni.

Leasing operacyjny to zazwyczaj jest leasing bezpośredni.

Rodzaje umowy leasingu:

I. z uwagi na sposób zawarcia umowy leasingu i podmioty, które w niej występują:

1. leasing finansowy (kapitałowy) – jest to leasing długoterminowy; przedmiot leasingu jest w zasadzie leasingowany tylko u jednego leasingobiorcy; może być przewidziana opcja zakupu rzeczy, najczęściej gdy leasingobiorcą jest osoba fizyczna; przedmiot leasingu amortyzuje się tylko u jednego leasingobiorcy; są bardzo mocno ograniczone możliwości wypowiedzenia umowy przez leasingobiorcę; jest to umowa leasingu pośredniego → zazwyczaj nie ma się do czynienia bezpośrednio z wytwórcą rzeczy;

2. leasing operacyjny – ma zazwyczaj charakter leasingu bezpośredniego (choć nie zawsze, czasami może być pośredni); jest zawierany na krótki termin; założeniem jest, że będzie kilku leasingobiorców, którzy będą mogli używać rzeczy nie jednocześnie ale kolejno po sobie; przedmiot leasingu będzie się amortyzował u kilku przedsiębiorców; nie przewiduje się opcji zakupu; wyjątkowo nie ma ograniczeń możliwości wypowiedzenia umowy mimo tego, że jest to umowa zawarta na czas oznaczony – regulacja umowna może być dosyć liberalna, jeżeli w umowie leasingu nie ma regulacji dotyczących wypowiedzenia to należy odpowiednio stosować kodeksowe przepisy o wypowiedzeniu, przy czym trzeba pamiętać że te przepisy są przewidziane dla leasingu finansowego i jedynie odpowiednio mogą być stosowane do leasingu operacyjnego;

II. 

1. leasing pośredni;

2. leasing bezpośredni.

III. 

1. leasing czysty (suchy) = netleasing – zakłada obciążenie kosztami ubezpieczenia i innymi obciążeniami leasingobiorcę;

2. leasing pełny (mokry) = full service – tutaj jest odwrotna sytuacja, jest raczej rzadko spotykany w praktyce;

leasing revolvingowy (leasing powtarzalny) – jest to szczególny rodzaj leasingu pełnego; zakłada kontynuację (ciągłość) umowy leasingowej; zakłada, że umowa będzie powtarzana po upływie każdego okresu leasingowego; jego szczególnym rodzajem jest leasing super-revolvingowy (leasing plus-revolvingowy) – zakłada, że umowa będzie powtarzana; zakłada powtarzalność rzeczy, ale wymianę rzeczy na nowy model.

IV. z uwagi na ………………leasingobiorcy

1. leasing blankietowy (leasing z limitem, leasing z plafonem) – zakłada, że umowa leasingu będzie wieloczłonowa → jest określona kwota, do której leasingodawca zobowiązuje się udzielać leasingobiorcy uprawnienia do korzystania z kilku różnych dóbr gospodarczych, różnych rzeczy, które są przez niego produkowane lub znajdują się w zakresie jego oferty; leasingobiorca będzie zawierał z danym leasingodawcą kilka umów leasingowych o korzystanie z kilku podobnych do siebie czy związanych ze sobą dóbr gospodarczych, które mogą być przedmiotem leasingu.

V. szczególne rodzaje leasingu dotyczące operowania przedmiotem leasingu

      leasing zwrotny i jego odmiany

1. leasing zwrotny – zakłada, że rzecz jest sprzedawana przez przyszłego leasingobiorcę (właściciela rzeczy) i ta rzecz wraca do niego z powrotem, ale on staje się z właściciela leasingobiorcą;

odmiany:

2. leasing tenencyjny – różnica od leasingu zwrotnego - zamiast zawierać umowę sprzedaży, to ten przyszły leasingobiorca zawiera tzw. umowę tenencji, która zakłada pozostawienie przy leasingodawcy własności rzeczy, ale z daleko idącym ograniczeniem władztwa nad tą rzeczą;

poza samą umową tenencji jest zawierana również umowa użytkowania (mieści się ona w ramach leasingu tenencyjnego) – jest to druga umowa zawierana po umowie tenencji z tym drugim leasingobiorcą, zawiera uprawnienia w zakresie tego jak właściciel rzeczy ma z niej korzystać, chodzi o prawne korzystanie z rzeczy; 

wprowadzono tą umowę by nie płacić podatku, umowa ta służy do leasingowania nieruchomości; ten leasing ma charakter warunkowy; leasing dotyczy jakiejkolwiek rzeczy: ruchomych i nieruchomych, a nawet prawa;

3. leasing zapasowy – zakłada, że ja sprzedaję rzecz lub ewentualnie zawieram umowę tenencji i dostaję tę rzecz z powrotem w leasing, po to abym mógł tę rzecz oddać innej osobie w leasing (nie po to, abym ja sam z niej korzystał).

umowa licencyjna

Regulacja prawna:

1. ustawa z 4 lutego 1994 r. o prawie autorskim i prawach pokrewnych – licencje prawnoautorskie;

2. ustawa z 2000 r. prawo własności przemysłowej – licencje na znaki patentowe i licencje na znaki towarowe.

Prawa autorskie

art. 41 ust. 2 ustawy – co to jest umowa licencyjna – jest to umowa o korzystanie z autorskich praw majątkowych do utworu.

Umowa o przeniesienie autorskich praw majątkowych lub umowa o korzystanie z utworu, zwana dalej „licencją”, obejmuje pola eksploatacji wyraźnie w niej wymienione.
Przedmiotem umowy jest prawo do utworu, jest to prawo majątkowe.

!!! Zakres tej umowy jest dokładnie taki, jaki zastrzeżono w umowie, ponieważ prawa autorskie są to prawa określone na tzw. polach eksploatacji są określone w ustawie, np. wykorzystywanie utworu w działalności wydawniczej lub rozrywkowej, opracowania utworu: tłumaczenie, przeróbka, adaptacja. Dotyczy tylko tych pól eksploatacji, które wyraźnie określa, do których wyraźnie się odnosi..

Inną zasadą  jest zasada związana z wynagrodzeniem. Nawet jeżeli umowa licencyjna o prawach autorskich milczy na temat wynagrodzenia, przyjmuje się, że jest to umowa odpłatna. To wynagrodzenie z tytułu korzystania z utworu na podstawie umowy licencyjnej przysługuje od każdego pola eksploatacji osobno czyli na każde pole eksploatacji przysługuje odpowiednie wynagrodzenie za licencję. 

Licencjodawca w przypadku licencji praw autorskich zawsze zachowuje tzw. prawo zależne (prawo do korzystania z opracowań); to prawo zależne jest to prawo do korzystania z opracowań, w szczególności do przeróbek, adaptacji, aranżacji, tłumaczeń.

Powyższe zasady są przewidziane w art. 43, 45, 46 w związku z art. 2 ustawy

Art. 43. 1. Jeżeli z umowy nie wynika, że przeniesienie autorskich praw majątkowych lub udzielenie licencji nastąpiło nieodpłatnie, twórcy przysługuje prawo do wynagrodzenia.
2. Jeżeli w umowie nie określono wysokości wynagrodzenia autorskiego, wysokość wynagrodzenia określa się z uwzględnieniem zakresu udzielonego prawa oraz korzyści wynikających z korzystania z utworu.
Art. 45. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, twórcy przysługuje odrębne wynagrodzenie za korzystanie z utworu na każdym odrębnym polu eksploatacji.

Art. 46. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, twórca zachowuje wyłączne prawo zezwalania na wykonywanie zależnego prawa autorskiego, mimo że w umowie postanowiono o przeniesieniu całości autorskich praw majątkowych.
Art. 2. 1. Opracowanie cudzego utworu, w szczególności tłumaczenie, przeróbka, adaptacja, jest przedmiotem prawa autorskiego bez uszczerbku dla prawa do utworu pierwotnego.

2. Rozporządzanie i korzystanie z opracowania zależy od zezwolenia twórcy utworu pierwotnego (prawo zależne), chyba że autorskie prawa majątkowe do utworu pierwotnego wygasły. W  przypadku baz danych spełniających cechy utworu zezwolenie twórcy jest konieczne także na sporządzenie opracowania.

3. Twórca utworu pierwotnego może cofnąć zezwolenie, jeżeli w ciągu pięciu lat od jego udzielenia opracowanie nie zostało rozpowszechnione. Wypłacone twórcy wynagrodzenie nie podlega zwrotowi.

4. Za opracowanie nie uważa się utworu, który powstał w wyniku inspiracji cudzym utworem.

5. Na egzemplarzach opracowania należy wymienić twórcę i tytuł utworu pierwotnego.
art. 50 ustawy – odrębne pola eksploatacji
Odrębne pola eksploatacji stanowią w szczególności:
1) w zakresie utrwalania i zwielokrotniania utworu – wytwarzanie określoną techniką egzemplarzy utworu, w tym techniką drukarską, reprograficzną, zapisu magnetycznego oraz techniką cyfrową;

2) w zakresie obrotu oryginałem albo egzemplarzami, na których utwór utrwalono – wprowadzanie do obrotu, użyczenie lub najem oryginału albo egzemplarzy;

3) w zakresie rozpowszechniania utworu w sposób inny niż określony w pkt 2 – publiczne wykonanie, wystawienie, wyświetlenie, odtworzenie oraz nadawanie i reemitowanie, a także publiczne udostępnianie utworu w taki sposób, aby każdy mógł mieć do niego dostęp w miejscu i w czasie przez siebie wybranym.
art. 65 ustawy – tzw.  przepis wolny (albo worek)– wszystko to co ma charakter wątpliwy, niejasny w zakresie umów praw autorskich, kiedy nie da się jednoznacznie określić charakteru umowy praw autorskich to przyjmuje się, że jest to umowa licencyjna – zasada domniemania zawarcia umowy licencji
W braku wyraźnego postanowienia o przeniesieniu prawa, uważa się, że twórca udzielił licencji.
Rodzaje licencji – art. 67 w związku z art. 66 ustawy
Art. 67. 1. Twórca może udzielić upoważnienia do korzystania z utworu na wymienionych w umowie polach eksploatacji z określeniem zakresu, miejsca i czasu tego korzystania.

2. Jeżeli umowa nie zastrzega wyłączności korzystania z utworu w określony sposób (licencja wyłączna), udzielenie licencji nie ogranicza udzielenia przez twórcę upoważnienia innym osobom do korzystania z utworu na tym samym polu eksploatacji (licencja niewyłączna).

3. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, licencjobiorca nie może upoważnić innej osoby do korzystania z utworu w zakresie uzyskanej licencji.

4. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, uprawniony z licencji wyłącznej może dochodzić roszczeń z tytułu naruszenia autorskich praw majątkowych, w zakresie objętym umową licencyjną.

5. Umowa licencyjna wyłączna wymaga zachowania formy pisemnej pod rygorem nieważności.
Art. 66. 1. Umowa licencyjna uprawnia do korzystania z utworu w okresie pięciu lat na terytorium państwa, w którym licencjobiorca ma swoją siedzibę, chyba że w umowie postanowiono inaczej.

2. Po upływie terminu, o którym mowa w ust. 1, prawo uzyskane na podstawie umowy licencyjnej wygasa.
I.

1. licencja wyłączna – zakłada, że licencjobiorca będzie jedynym licencjobiorcą w odniesieniu do danego pola eksploatacji czyli, że licencjodawca zrzeka się prawa udzielania licencji innym podmiotom;

2. licencja niewyłączna – odwrotność – nie ma zastrzeżeń wyłączności.

II.

1. licencja pełna – przyznaje licencjobiorcy prawo korzystania z utworu na maksymalnie wielu odrębnych polach eksploatacji (art. 50 ustawy);

2. licencja niepełna (ograniczona) – licencjobiorca uzyskuje prawo korzystania z utworu na nielicznych lub wybranych odrębnych polach eksploatacji (np. tylko w określonym miejscu).

Czas trwania umowy licencyjnej – art. 66 ustawy – tylko wtedy, gdy w umowie nie przewidziano inaczej – to taka umowa licencyjna trwa 5 lat.

art. 67 ust. 3 ustawy – zasadniczo nie można udzielić sublicencji prawnoautorskiej, ale za zgodą licencjodawcy można.

Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, licencjobiorca nie może upoważnić innej osoby do korzystania z utworu w zakresie uzyskanej licencji.
Zasada dochodzenia roszczeń – art. 67 ust. 4 ustawy – zasadniczo prawo dochodzenia roszczeń przysługuje licencjodawcy, natomiast licencjobiorca ma takie prawo obok licencjodawcy wtedy, gdy ma licencję wyłączną

Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, uprawniony z licencji wyłącznej może dochodzić roszczeń z tytułu naruszenia autorskich praw majątkowych, w zakresie objętym umową licencyjną.
Licencje patentowe
(dotyczy również wzorów)

art. 76 – 81 (włącznie) ustawy prawo własności przemysłowej

Art. 76. 1. Umowa licencyjna wymaga, pod rygorem nieważności, zachowania formy pisemnej.

2. W umowie licencyjnej można ograniczyć korzystanie z wynalazku (licencja ograniczona). Jeżeli w umowie licencyjnej nie ograniczono zakresu korzystania z wynalazku, licencjobiorca ma prawo korzystania z wynalazku w takim samym zakresie jak licencjodawca (licencja pełna).

3. Licencja wygasa najpóźniej z chwilą wygaśnięcia patentu. Strony mogą przewidzieć dłuższy okres obowiązywania umowy w zakresie postanowień innych niż licencja, obejmujących w szczególności odpłatne świadczenia konieczne do korzystania z wynalazku.
4. Jeżeli umowa licencyjna nie zastrzega wyłączności korzystania z wynalazku w określony sposób, udzielenie licencji jednej osobie nie wyklucza możliwości udzielenia licencji innym osobom, a także jednoczesnego korzystania z wynalazku przez uprawnionego z patentu (licencja niewyłączna).

5. Uprawniony z licencji może udzielić dalszej licencji (sublicencja) tylko za zgodą uprawnionego z patentu; udzielenie dalszej sublicencji jest niedozwolone. 

6. Licencja podlega, na wniosek zainteresowanego, wpisowi do rejestru patentowego. Uprawniony z licencji wyłącznej wpisanej do rejestru może na równi z uprawnionym z patentu dochodzić roszczeń z powodu naruszenia patentu, chyba że umowa licencyjna stanowi inaczej.

Art. 77. Jeżeli umowa licencyjna nie stanowi inaczej, licencjodawca jest obowiązany do przekazania licencjobiorcy wszystkich posiadanych przez niego w chwili zawarcia umowy licencyjnej informacji i doświadczeń technicznych potrzebnych do korzystania z wynalazku.

Art. 78. W razie przejścia patentu obciążonego licencją, umowa licencyjna jest skuteczna wobec następcy prawnego.
Art. 79. Do umowy o korzystanie z wynalazku zgłoszonego w Urzędzie Patentowym, na który nie udzielono jeszcze patentu, jak również do umowy o korzystanie z wynalazku niezgłoszonego, a stanowiącego tajemnicę przedsiębiorcy, stosuje się odpowiednio przepisy o umowie licencyjnej, chyba że strony postanowiły inaczej.

Art. 80. 1. Uprawniony z patentu może złożyć w Urzędzie Patentowym oświadczenie o gotowości udzielenia licencji na korzystanie z jego wynalazku (licencja otwarta). Oświadczenie takie nie może zostać odwołane ani zmienione.

2. Informacja o złożeniu oświadczenia, o którym mowa w ust. 1, podlega wpisowi do rejestru patentowego.

3. W razie złożenia oświadczenia o gotowości udzielenia licencji otwartej, opłaty okresowe za ochronę wynalazku zmniejsza się o połowę. Przepis ten stosuje się również do jednorazowej opłaty za ochronę lub do pierwszej opłaty okresowej, jeżeli ta zmniejszona opłata wpłynie wraz z oświadczeniem najpóźniej w wyznaczonym terminie.

4. Licencja otwarta jest pełna i niewyłączna, a opłata licencyjna nie może przekraczać 10 % korzyści uzyskanych przez licencjobiorcę w każdym roku korzystania z wynalazku, po potrąceniu nakładów.
5. Licencję otwartą uzyskuje się przez:

1) zawarcie umowy licencyjnej albo
2) przystąpienie do korzystania z wynalazku bez podjęcia rokowań lub przed ich zakończeniem; w tym przypadku licencjobiorca jest obowiązany zawiadomić o tym pisemnie licencjodawcę w terminie miesiąca od chwili przystąpienia do korzystania z wynalazku.

6. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, licencjobiorca uiszcza maksymalną opłatę, przewidzianą w ust. 4, w terminie miesiąca po zakończeniu każdego roku kalendarzowego, w którym licencjobiorca korzystał z wynalazku, chyba że oświadczenie licencjodawcy przewiduje niższą opłatę.

Art. 81. Jeżeli umowa o wykonanie prac badawczych lub inna podobna umowa nie stanowi inaczej, domniemywa się, że wykonawca prac udzielił zamawiającemu licencji na korzystanie z wynalazków zawartych w przekazanych wynikach prac (licencja dorozumiana).
definicja – umowa, która przewiduje udzielenie osobie trzeciej przez osobę uprawnioną uprawnienia do korzystania z tego chronionego dobra (które jest objęte formalnym prawem wyłącznym).

Rodzaje licencji patentowej:

I.

1. licencja wyłączna – taka sama jak w licencji  o prawa autorskie

2. licencja niewyłączna - --//--

!!! tzw. licencja wyłączna ze skutkiem silniejszym – uprawniony nie tylko przyznaje prawo licencjobiorcy do wyłącznego korzystania z danej rzeczy, ale także sam uprawniony zrzeka się prawa korzystania z tego rozwiązania, które jest objęte licencją.

II.

1. licencja pełna – zakłada taki sam zakres korzystania licencjobiorcy z dobra jaki ma licencjodawca; nie ma tu mowy o polach eksploatacji;

2. licencja niepełna – zakłada tylko pewien fragment w zakresie korzystania z dobra, tylko część z tych kompetencji jest przyznawana licencjobiorcy, ma on ograniczony zakres uprawnień.
III.

1. licencja dorozumiana – art. 81 ustawy – ta licencja ma miejsce wtedy, kiedy do stworzenia patentu czy też wzoru dochodzi w wyniku realizacji umowy o prace badawcze czy też prace badawczorozwojowe; jeżeli przekazywany jest efekt tych praw przez osoby je przeprowadzające osobie trzeciej, to przyjmuje się, że  przy takim przekazaniu tej osobie została udzielona licencja.

Jeżeli umowa o wykonanie prac badawczych lub inna podobna umowa nie stanowi inaczej, domniemywa się, że wykonawca prac udzielił zamawiającemu licencji na korzystanie z wynalazków zawartych w przekazanych wynikach prac (licencja dorozumiana).
IV.

1. licencja otwarta – art. 80 ustawy – zakłada, że uprawniony z góry wyraża zgodę na to, żeby jego prawo było obciążone licencjami na rzecz innych osób; !!! jest to licencja, której nie można odwołać; !!! ma ona zawsze charakter pełny i zawsze charakter niewyłączny.

1. Uprawniony z patentu może złożyć w Urzędzie Patentowym oświadczenie o gotowości udzielenia licencji na korzystanie z jego wynalazku (licencja otwarta). Oświadczenie takie nie może zostać odwołane ani zmienione.

2. Informacja o złożeniu oświadczenia, o którym mowa w ust. 1, podlega wpisowi do rejestru patentowego.

3. W razie złożenia oświadczenia o gotowości udzielenia licencji otwartej, opłaty okresowe za ochronę wynalazku zmniejsza się o połowę. Przepis ten stosuje się również do jednorazowej opłaty za ochronę lub do pierwszej opłaty okresowej, jeżeli ta zmniejszona opłata wpłynie wraz z oświadczeniem najpóźniej w wyznaczonym terminie.

4. Licencja otwarta jest pełna i niewyłączna, a opłata licencyjna nie może przekraczać 10 % korzyści uzyskanych przez licencjobiorcę w każdym roku korzystania z wynalazku, po potrąceniu nakładów.
5. Licencję otwartą uzyskuje się przez:

1) zawarcie umowy licencyjnej albo
2) przystąpienie do korzystania z wynalazku bez podjęcia rokowań lub przed ich zakończeniem; w tym przypadku licencjobiorca jest obowiązany zawiadomić o tym pisemnie licencjodawcę w terminie miesiąca od chwili przystąpienia do korzystania z wynalazku.

6. Jeżeli umowa nie stanowi inaczej, licencjobiorca uiszcza maksymalną opłatę, przewidzianą w ust. 4, w terminie miesiąca po zakończeniu każdego roku kalendarzowego, w którym licencjobiorca korzystał z wynalazku, chyba że oświadczenie licencjodawcy przewiduje niższą opłatę.
!!! zasada ciągłości – art. 78 ustawy – jeżeli następuje zmiana po stronie uprawnionego, to przyjmuje się, że umowa licencji trwa nadal między licencjobiorcą a nowym właścicielem rzeczy; umowa jest skuteczna wobec nabywcy prawnego.

W razie przejścia patentu obciążonego licencją, umowa licencyjna jest skuteczna wobec następcy prawnego.
sublicencja – art. 76 ust. 5 ustawy – jest możliwość, ale tylko za zgodą licencjodawcy.

Uprawniony z licencji może udzielić dalszej licencji (sublicencja) tylko za zgodą uprawnionego z patentu; udzielenie dalszej sublicencji jest niedozwolone.
dochodzenie uprawnień z tytułu naruszenia – licencjobiorca musi mieć licencję wyłączną; licencjobiorca musi być wpisany do rejestru, aby mógł dochodzić roszczeń; z umowy nie może wynikać zakaz dochodzenia tych roszczeń.

Licencje na znaki towarowe
art. 163 ustawy

1. Uprawniony z prawa ochronnego na znak towarowy może udzielić innej osobie upoważnienia do używania znaku, zawierając z nią umowę licencyjną. Do umowy tej stosuje się odpowiednio przepisy art. 76 oraz art. 78 i 79.

2. Licencjobiorca może udzielić sublicencji na używanie znaku towarowego w zakresie udzielonego mu upoważnienia.

3. Licencjobiorca może wskazać, że korzysta z licencji na używanie znaku towarowego, poprzez umieszczenie oznaczenia „lic.” w sąsiedztwie znaku towarowego.
4. W przypadku korzystania z licencji na używanie znaku towarowego, licencjobiorca jest obowiązany, na żądanie licencjodawcy, wskazać na używanie znaku na podstawie licencji przez umieszczenie oznaczenia, o którym mowa w ust. 3.
Ogólnie – stosuje się przepisy o licencjach patentowych z następującymi zmianami:

· nie stosuje się przepisów o licencji otwartej;

· nie stosuje się przepisów o licencji dorozumianej;

· inna zasada udzielania sublicencji – jest z góry przyjęte założenie, że licencjobiorca ma prawo do udzielania sublicencji; można tego zakazać w umowie licencyjnej.

umowa know-how

Jest to umowa nienazwana.

Źródłami prawa są:

1. przepisy dotyczące ogólnie umowy know-how, stosowania do niej pewnych zasad – są to przepisy o licencjach patentowych dokładnie art. 79 ustawy prawo własności przemysłowej, stosuje się go przez analogię – do umowy o korzystanie z rozwiązań (z dóbr), które mogą podlegać ochronie wyłącznej (np. opatentowany wynalazek, wzory, znak towarowy), ale dóbr, które jednak jeszcze nie korzystają z tej ochrony, ponieważ są dopiero na etapie zgłoszenia albo przygotowywania dokumentów do takiej ochrony, albo dóbr, które nie będą chronione bo nie zależy na tym uprawnionemu do tej ochrony, albo do takich samych dóbr, które z powodu braku jakiejś cechy formalnej nie podlegają ochronie, to korzystanie z tego typu dóbr, w tym przypadku znajdują zastosowanie odpowiednio przepisy o umowie licencyjnej.

Do umowy o korzystanie z wynalazku zgłoszonego w Urzędzie Patentowym, na który nie udzielono jeszcze patentu, jak również do umowy o korzystanie z wynalazku niezgłoszonego, a stanowiącego tajemnicę przedsiębiorcy, stosuje się odpowiednio przepisy o umowie licencyjnej, chyba że strony postanowiły inaczej.
2. przepisy dotyczące definicji przedmiotu know-how (tajemnica przedsiębiorstwa).

Te dobra muszą stanowić tajemnicę przedsiębiorstwa.

!!! Tajemnica Przedsiębiorstwa

· art. 11 ust. 4 ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji

tajemnicą przedsiębiorstwa są wiadomości (informacje) o charakterze technologicznym, technicznym, administracyjnym, organizacyjnym i innym (prawnym, księgowym), które to informacje mają wartość gospodarczą (czyli mogą być wykorzystywane  w działalności gospodarczej) i jednocześnie uprawniony, do którego należą te informacje, poczynił wszelkie niezbędne działania w celu zachowania tych informacji w poufności;

Przez tajemnicę przedsiębiorstwa rozumie się nieujawnione do wiadomości publicznej informacje techniczne, technologiczne, organizacyjne przedsiębiorstwa lub inne informacje posiadające wartość gospodarczą, co do których przedsiębiorca podjął niezbędne działania w celu zachowania ich poufności.
· art. 39 porozumienia TRIPS (Porozumienie w sprawie handlowych aspektów praw własności intelektualnej – podpisane w ramach porozumienia o WTO) – definicja informacji nieujawnionych (poufnych);

informacją nieujawnioną jest informacja o różnym charakterze, która jest wykorzystywana w działalności handlowej, która ma wartość handlową; musi być to informacja poufna w swoim punkcie wyjścia (poufna  = nie jest ogólnie znana lub łatwo dostępna dla specjalistów); musi być to też informacja objęta systemem zapewniającym zachowanie jej w poufności (czyli są to środki rozsądne w danych okolicznościach, które maja zapewniać utrzymanie informacji w poufności);

tajemnicą przedsiębiorstwa jest też tylko taka informacja, która pozostaje pod kontrolą przedsiębiorcy w sposób zgodny z prawem (albo nabycie lub wytworzenie informacji handlowej w sposób zgodny z przepisami ustawowymi, a także zgodny z uczciwymi praktykami handlowymi).

1. Dla zapewnienia skutecznej ochrony przed nieuczciwą konkurencją, jak postanowiono w Artykule 10bis Konwencji paryskiej (1967), Członkowie będą chronić informację nieujawnioną zgodnie z ust. 2, a także dane przedstawione rządowi lub agencjom rządowym zgodnie z ust. 3.
2. Osoby fizyczne i prawne będą miały możliwość zapobiegania temu, aby informacje pozostające w sposób zgodny z prawem pod ich kontrolą nie zostały ujawnione, nabyte lub użyte bez ich zgody przez innych, w sposób sprzeczny z uczciwymi praktykami handlowymi
, tak długo, jak takie informacje:
(a) są poufne w tym sensie, że jako całość lub w szczególnym zestawie i zespole ich elementów nie są ogólnie znane lub łatwo dostępne dla osób z kręgów, które normalnie zajmują się tym rodzajem informacji;
(b) mają wartość handlową dlatego, że są poufne; i
(c) poddane zostały przez osobę, pod której legalną kontrolą informacje te pozostają rozsądnym, w danych okolicznościach, działaniom dla utrzymania ich poufności.
3. Członkowie wymagający jako warunku wydania zezwolenia na wprowadzenie do obrotu farmaceutyków lub produktów chemicznych przeznaczonych dla rolnictwa, w których wykorzystane są nowe jednostki chemiczne, przedstawienia niejawnych testów lub innych danych, których uzyskanie wymaga znacznego wysiłku, będą chronić takie dane przed nieuczciwym wykorzystaniem w celach handlowych. Ponadto Członkowie będą chronić takie dane przed ujawnieniem, z wyjątkiem sytuacji, gdy konieczna jest ochrona odbiorców lub chyba że podjęte zostaną kroki dla zapewnienia, że takie dane będą chronione przed nieuczciwym wykorzystaniem w celach handlowych.
Definicja przedmiotu umowy – Międzynarodowa Izba Handlowa w Paryżu – jest to definicja cząstkowa – definicja zakłada, że know-how jest to całokształt wiadomości (wiedza fachowa i doświadczenia); definicja ogranicza te wiadomości tylko do wiadomości o charakterze technicznym lub technologicznym, związanym z procesem produkcyjnym (czyli działalnością wytwórczą).

Rodzaje umów know-how:

1. umowa know-how o charakterze przemysłowym (produkcyjnym)- której przedmiotem są wiadomości o charakterze technicznym lub technologicznym, które są wykorzystywane w procesie produkcji;

2. umowa konw-how o charakterze komercyjnym (handlowym) – czyli gdy przedmiotem umowy są informacje o charakterze organizacyjnym, biznesowym, podatkowym, księgowym, prawnym itd.

	Tezy:

leasing – definicja, strony, przedmiot, essetialia negotii umowy (ustawa art. 76);

pytanie: W przypadku umowy leasingu:

a) przedmiotem umowy leasingu są tylko rzeczy ruchome;

b) umowa jest zawierana na czas oznaczony lub nieoznaczony;

c) posiłkowo stosuje się przepisy o dzierżawie;

d) żadna z powyższych odpowiedzi nie jest prawidłowa.

jakie przepisy są stosowane; regulacja prawa opcji (przesłanki) – 

pytanie: do tego (prawo opcji podlega wykonaniu pod warunkiem…, jest skuteczne w sytuacji, gdy…, może być wykonywane w sytuacji, gdy…);

rodzaje umów leasingowych (definicja podana – trzeba będzie określić rodzaj);

umowa licencji

licencja praw autorskich:

- zasady, wynagrodzenie, domniemania, pola eksploatacji, charakter;

- !!! czas trwania;

- udzielanie sublicencji;

- dochodzenie roszczeń

raczej pytanie całościowe;

pytanie: Licencja prawnoautorska zakłada, że:

a) prawo korzystania dotyczy wszelkich możliwych pół eksploatacji;

b) charakter tej umowy musi być wyraźnie określony w jej treści lub nazwie;

c) wynagrodzenie za prawo korzystania musi być wyraźnie określone w umowie;

d) żadna z powyższych odpowiedzi nie jest prawidłowa;

licencje patentowe

- licencja otwarta – charakter, na czym polega, czego dotyczy (nie dotyczy znaków towarowych !!!);

- licencja wyłączna ze skutkiem silniejszym;

- warunki dochodzenia przez licencjobiorcę roszczeń z tytułu naruszenia 

pytanie: Licencja na korzystanie ze znaku towarowego:

a) może być otwarta;

b) uprawnia licencjobiorcę do udzielenia sublicencji tylko za zgodą licencjodawcy;

c) obowiązuje zawsze 5 lat;

d) żadna z powyższych odpowiedzi nie jest prawidłowa;

umowa know-how

- definicja konw-how według żabojadów (MIH)

- !!! definicja tajemnicy przedsiębiorstwa według TRIPS lub ustawy, różnice między nimi










     Wykład z dn. 12.05.2007 r.

umowa faktoringu
jest to generalnie umowa nienazwana. Jest zaliczana do umów bankowych, ponieważ jest o niej mowa w przepisach ustawy z 1997 r. prawo  bankowe (co prawda pośrednio).

art. 5 ust. 2  u.p.b.
 – dotyczy tzw. czynności bankowych sensu largo → są to czynności bankowe tylko wtedy, gdy wykonuje je bank (może je wykonywać również inny podmiot)

Czynnościami bankowymi są również następujące czynności, o ile są one wykonywane przez banki:

1) udzielanie pożyczek pieniężnych,

2) operacje czekowe i wekslowe oraz operacje, których przedmiotem są warranty,

3) wydawanie kart płatniczych oraz wykonywanie operacji przy ich użyciu,

4) terminowe operacje finansowe,

5) nabywanie i zbywanie wierzytelności pieniężnych,

6) przechowywanie przedmiotów i papierów wartościowych oraz udostępnianie skrytek sejfowych,

7) prowadzenie skupu i sprzedaży wartości dewizowych,

8) udzielanie i potwierdzanie poręczeń,

9) wykonywanie czynności zleconych, związanych z emisją papierów wartościowych,

10) pośrednictwo w dokonywaniu przekazów pieniężnych oraz rozliczeń w obrocie dewizowym.
art. 5 ust. 2 pkt 5 – nabywanie i zbywanie wierzytelności pieniężnych
Do źródeł prawa dotyczących umowy faktoringowej należy zaliczyć również przepisy kodeksu cywilnego o cesji – art. 509 i n. (czyli przepisy o zmianie wierzyciela) – najpierw bierze się pod uwagę charakter tej umowy i możliwości pewnego wejścia regulacji o cesji, na tyle na ile wejście tej regulacji jest uzasadnione ściśle charakterem tej umowy i wymaga tego wejścia, aby zachować charakter tej umowy, z uwagi na zasadę swobody umów, ta zasada ma większe znaczenie niż przepisy o cesji, 

Art. 509. § 1. Wierzyciel może bez zgody dłużnika przenieść wierzytelność na osobę trzecią (przelew), chyba że sprzeciwiałoby się to ustawie, zastrzeżeniu umownemu albo właściwości zobowiązania.

§ 2. Wraz z wierzytelnością przechodzą na nabywcę wszelkie związane z nią prawa, w szczególności roszczenie o zaległe odsetki.

Art. 510. § 1. Umowa sprzedaży, zamiany, darowizny lub inna umowa zobowiązująca do przeniesienia wierzytelności przenosi wierzytelność na nabywcę, chyba że przepis szczególny stanowi inaczej albo że strony inaczej postanowiły.

§ 2. Jeżeli zawarcie umowy przelewu następuje w wykonaniu zobowiązania wynikającego z uprzednio zawartej umowy zobowiązującej do przeniesienia wierzytelności, z zapisu, z bezpodstawnego wzbogacenia lub z innego zdarzenia, ważność umowy przelewu zależy od istnienia tego zobowiązania.

Art. 511. Jeżeli wierzytelność jest stwierdzona pismem, przelew tej wierzytelności powinien być również pismem stwierdzony.

Art. 512. Dopóki zbywca nie zawiadomił dłużnika o przelewie, spełnienie świadczenia do rąk poprzedniego wierzyciela ma skutek względem nabywcy, chyba że w chwili spełnienia świadczenia dłużnik wiedział o przelewie. Przepis ten stosuje się odpowiednio do innych czynności prawnych dokonanych między dłużnikiem a poprzednim wierzycielem.

Art. 513. § 1. Dłużnikowi przysługują przeciwko nabywcy wierzytelności wszelkie zarzuty, które miał przeciwko zbywcy w chwili powzięcia wiadomości o przelewie.

§ 2. Dłużnik może z przelanej wierzytelności potrącić wierzytelność, która mu przysługuje względem zbywcy, chociażby stała się wymagalna dopiero po otrzymaniu przez dłużnika zawiadomienia o przelewie. Nie dotyczy to jednak wypadku, gdy wierzytelność przysługująca względem zbywcy stała się wymagalna później niż wierzytelność będąca przedmiotem przelewu.

Art. 514. Jeżeli wierzytelność jest stwierdzona pismem, zastrzeżenie umowne, iż przelew nie może nastąpić bez zgody dłużnika, jest skuteczne względem nabywcy tylko wtedy, gdy pismo zawiera wzmiankę o tym zastrzeżeniu, chyba że nabywca w chwili przelewu o zastrzeżeniu wiedział.

Art. 515. Jeżeli dłużnik, który otrzymał o przelewie pisemne zawiadomienie pochodzące od zbywcy, spełnił świadczenie do rąk nabywcy wierzytelności, zbywca może powołać się wobec dłużnika na nieważność przelewu albo na zarzuty wynikające z jego podstawy prawnej tylko wtedy, gdy w chwili spełnienia świadczenia były one dłużnikowi wiadome. Przepis ten stosuje się odpowiednio do innych czynności prawnych dokonanych między dłużnikiem a nabywcą wierzytelności.

Art. 516. Zbywca wierzytelności ponosi względem nabywcy odpowiedzialność za to, że wierzytelność mu przysługuje. Za wypłacalność dłużnika w chwili przelewu ponosi odpowiedzialność tylko o tyle, o ile tę odpowiedzialność na siebie przyjął.

Art. 517. § 1. Przepisów o przelewie nie stosuje się do wierzytelności związanych z dokumentem na okaziciela lub z dokumentem zbywalnym przez indos.

§ 2. Przeniesienie wierzytelności z dokumentu na okaziciela następuje przez przeniesienie własności dokumentu. Do przeniesienia własności dokumentu potrzebne jest jego wydanie.

Art. 518. § 1. Osoba trzecia, która spłaca wierzyciela, nabywa spłaconą wierzytelność do wysokości dokonanej zapłaty:

1) jeżeli płaci cudzy dług, za który jest odpowiedzialna osobiście albo pewnymi przedmiotami majątkowymi;

2) jeżeli przysługuje jej prawo, przed którym spłacona wierzytelność ma pierwszeństwo zaspokojenia;

3) jeżeli działa za zgodą dłużnika w celu wstąpienia w prawa wierzyciela; zgoda dłużnika powinna być pod nieważnością wyrażona na piśmie;

4) jeżeli to przewidują przepisy szczególne.

§ 2. W wypadkach powyższych wierzyciel nie może odmówić przyjęcia świadczenia, które jest już wymagalne.

§ 3. Jeżeli wierzyciel został spłacony przez osobę trzecią tylko w części, przysługuje mu co do pozostałej części pierwszeństwo zaspokojenia przed wierzytelnością, która przeszła na osobę trzecią wskutek zapłaty częściowej.

!!! Konwencja ottawska z 1988 roku o faktoringu międzynarodowym – mimo, iż jest to konwencja dotycząca faktoringu międzynarodowego, to oddziałuje ona istotnie na praktykę wewnętrzną, czyli na stosunki krajowe, ponieważ została ona przyjęta w ramach działalności organizacji międzynarodowych i ma ona charakter standaryzujący, zbliżający praktykę krajową do zasad faktoringu międzynarodowego, które zostały zapisane w tej konwencji.

 Zasady faktoringu:

1. faktoring jest umową formularzową – jest to umowa zawierana na zasadzie pewnego szablonu, czyli wzorców umów, regulaminów, ogólnych warunków umów;

2. jest to umowa powtarzalna w tym sensie, że kolejna umowa faktoringu zawierana w ramach działalności danego podmiotu jest podobna do poprzedniej z tego względu, że są stosowane właśnie te wzorce umów; te wzory umów są powielane;

3. jest to umowa, która ma bardzo mały margines (zakres) postanowień, które mogą podlegać negocjowaniu przez zbywcę lub nabywcę wierzytelności;

4. zakłada istnienie !!! definicji umowy faktoringu w konwencji – jest to definicja szczególna – umowa faktoringu jest umową o świadczenie usług administracyjnych i finansowych związanych z nabyciem lub zbyciem wierzytelności pieniężnych (handlowych), te usługi polegają na obsłudze księgowej, rozliczeniowej, inkasowej, kredytowej, doradczej w zakresie prawa czy ekonomii, ubezpieczeniowej, a także na obsłudze marketingowej;

5. w przypadku umowy faktoringu mamy do czynienia z tzw. cesją globalną – przedmiotem faktoringu może być nie tylko wierzytelność istniejąca i już wymagalna, ale także wierzytelność niewymagalna, a nawet wierzytelność przyszła;

6. faktoring zakłada wyłączność, czyli wyłączne prawo do nabywania lub zbywania wierzytelności handlowej na rzecz tego samego zbywcy lub nabywcy;

7. przedmiotem umowy faktoringu są wierzytelności handlowe, ale krótkoterminowe, przyjmuje się, że są to maksymalnie do roku, najczęściej kwartalne i półroczne;

8. to są wierzytelności przede wszystkim z umów sprzedaży oraz z umów dostawy;

9. dotyczy sposobu zawierania umowy faktoringu – warunkiem jej zawarcia jest złożenie przez tego, który jest zainteresowany kupnem albo sprzedażą wierzytelności szeregu oświadczeń; muszą one składać się na pewną listę zapewnień co do przysługiwania wierzytelności, prawdziwości wierzytelności, zbywalności wierzytelności; są to oświadczenia dwustronne o tym, że w trakcie trwania umowy faktoringu nie będą zmieniane lub wypowiadane umowy, z których powstają wierzytelności zbywane lub nabywane w ramach faktoringu, w każdym razie taka zmiana czy wypowiedzenie umowy nie może odbywać się bez zgody tego, który te wierzytelności będzie nabywał; są to też zapewnienia o tym, że będą prawidło, terminowo wykonywane te umowy z których powstają wierzytelności; jest też obowiązek przekazania pełnej dokumentacji związanej z umowami, które są źródłem powstania wierzytelności i konieczne jest złożenie oświadczenia, że jest to dokumentacja pełna; konieczne jest także przekazywanie na bieżąco informacji o zasadach czy sposobie realizacji umów, z których wierzytelności powstają; wraz z takimi oświadczeniami przesyłany jest nabywcy wierzytelności wykaz wierzytelności i dokonywana jest selekcja wierzytelności w ramach nabycia; selekcji dokonuje faktor (nabywca wierzytelności); faktorantem jest zbywca wierzytelności; faktor musi być przedsiębiorcą, faktorant również; jest to umowa z natury rzeczy obustronnie handlowa;

10. wysokość zapłaty za wierzytelność – nigdy w przypadku faktoringu nie płaci się 100 % wartości wierzytelności (maksymalnie 70 – 75 % wartości wierzytelności); w związku z tym wyróżnia się następujące rodzaje faktoringu (są one zalecane):

a) faktoring dyskontowy – zapłata następuje przed terminem wymagalności wierzytelności z potrąceniem dyskonta (czyli tej różnicy między upływem czasu między nabyciem wierzytelności a wymagalnością wierzytelności);

b) faktoring wymagalnościowy – zapłata dopiero po staniu się wierzytelności wymagalną;

11. w przypadku faktoringu międzynarodowego jest przyjęta zasada informowania dłużnika o cesji – czyli przyjęty jest tzw. faktoring otwarty;

12. przyznane jest faktorowi prawo kontroli nad wykonywaniem istniejących umów oraz nad zawieraniem przyszłych umów, z których mają powstać wierzytelności objęte umową faktoringu; ma on również prawo do żądania wstrzymania realizacji umów albo niezawierania takich umów sprzedaży czy dostawy jeżeli brak gwarancji co do ich prawidłowego wykonania i powstania odpowiedniej wierzytelności, która wcześniej była uzgodniona w umowie.

Rodzaje faktoringu:

I. według kryterium zakresu odpowiedzialności zbywcy za niewypłacalność dłużnika:

1. tzw. faktoring pełny (inaczej właściwy, również faktoring bez regresu, bez rekursu) – jest to umowa faktoringu, w przypadku którego faktor (nabywca) przejmuje na siebie ryzyko niewypłacalności dłużnika; zawsze jego cechą jest przysługiwanie faktorowi tzw. prowizji del credere (jest to właśnie prowizja za przyjęcie tej odpowiedzialności)

2. faktoring niepełny (inaczej niewłaściwy, faktoring z regresem, z rekursem) – występuje rzadziej; jest możliwość wystąpienia do zbywcy z regresem, czyli roszczeniem zwrotnym, jeżeli okaże się, że dłużnik jest niewypłacalny;

II. według kryterium zapłaty:

1. faktoring dyskontowy – zapłata następuje przed terminem wymagalności wierzytelności z potrąceniem dyskonta (czyli tej różnicy między upływem czasu między nabyciem wierzytelności a wymagalnością wierzytelności);

2. faktoring wymagalnościowy – zapłata dopiero po staniu się wierzytelności wymagalną;

3. faktoring zaliczkowy – najpierw jest zapłata zaliczki (pewnej kwoty), resztę uiszcza się, gdy wierzytelność staje się już wierzytelnością wymagalną; jest on charakterystyczny dla faktoringu właściwego.

III. pod względem informacji podawanej dłużnikowi o tym, że ma do czynienia z faktoringiem, czyli z przejściem jego długu na rzecz osoby trzeciej czyli na rzecz nowego wierzyciela:
1. faktoring jawny (otwarty) – dłużnikowi jest przekazywana informacja o cesji;

2. faktoring tajny – żadnej informacji o zmianie wierzyciela;

3. fkatoring półotwarty (półtajny) – jest pewna informacja przekazywana dłużnikowi o zmianie wierzyciela, ale nie jest to informacja wprost o tym, że nastąpiła cesja. 

	Faktoring
	forfaiting

	
	jest to typowy faktoring na rynku  międzynarodowym

	jest to umowa krótkoterminowa
	czas trwania umowy – jest to umowa długoterminowa (co najmniej rok do kilku lat)

	faktoring dotyczy z reguły kilku wierzytelności – cesja globalna
	jest to transakcja jednostkowa – dotyczy jednej, ściśle określonej wierzytelności, zazwyczaj już wymagalnej (jest to umowa case by case)

	jest to umowa oświadczenie usług (różnych)
	zakres obsługi w ramach umowy – jest to umowa czysta, wąska, polega tylko na nabyciu wierzytelności

	wierzytelności handlowe z tytułu umów dostawy i sprzedaży krajowej 
	przedmiot umowy – chodzi o transakcje importowe lub eksportowe

	przyjmuje się, że jest to umowa, która wymaga zabzpieczenia 
	sposób zawierania umowy – nie jest wymagane żadne zabezpieczenie

	płaci się 70 – 75 % wartości wierzytelności
	płaci się 100 % należności 

	zasadniczo jest jawny lub półjawny; wyjątkowo zupełnie może być tajny
	jest zawsze tajny (i nie może być inny)

	obejmuje zazwyczaj wierzytelności na średnio wysokie kwoty
	zasadą jest, że jego przedmiotem są wierzytelności o bardzo wysokiej (znacznej) wartości

	zazwyczaj jest właściwy, ale może też być  niewłaściwy
	forfaiting jest zawsze faktoringiem właściwym (zawsze jest prowizja del credere)

	może być faktoring dyskontowy, zaliczkowy albo wymagalnościowy
	zapłata za wierzytelność – zasadą płatności jest tylko dyskonto

	
	działalnością forfaitingową zajmują się niemal zawsze spółki forfaitingowe mające charakter spółek konsorcjalnych

	
	w celu ułatwienia realizacji zapłaty za nabywaną wierzytelność (z uwagi, że są to transakcje międzynarodowe) – sposób zapłaty następuje często poprzez wystawienie papieru wartościowego – weksla (są zawierane umowy akredytywy – rozliczenie następuje w sposób bezgotówkowy, weksel jest po to, aby bank mógł z tej transakcji z drugim bankiem, z którym jest powiązany tymi akredytywami, szybciej tę wierzytelność zrealizować, szybciej zrealizować zapłatę, zapłata następuje w formie bezgotówkowej między bankami –następuje to w ten sposób, że przedsiębiorca-zbywca wierzytelności zawiera umowę ze swoim bankiem w kraju (np. w Polsce), że z tytułu umowy forfaitingu będzie mu przysługiwała zapłata za wierzytelność, umowa ta musi być zaakceptowana przez forfaitera, który umawia się ze swoim bankiem w swoim kraju (np. w Austrii), że on przez ten bank zapłaci zbywcy wierzytelności za wierzytelność, którą nabywa od zbywcy poprzez danie zlecenia swojemu bankowi, żeby bank z jego konta przelał pieniądze na konto w banku polskim, które jest kontem zbywcy wierzytelności.


umowa rachunku bankowego
Regulacja prawna:

ustawa prawo bankowe – art. 49 i n.
kodeks cywilny – art. 725 – 733
Definicja umowy rachunku bankowego – art. 725 k.c. – umowa rachunku bankowego jest zawierana między bankiem a przedsiębiorcą (nie tylko); przedmiotem umowy rachunku bankowego jest zobowiązanie banku względem posiadacza do przechowywania środków pieniężnych albo do przechowywania tych środków i jednocześnie przeprowadzania rozliczeń pieniężnych.

Przez umowę rachunku bankowego bank zobowiązuje się względem posiadacza rachunku, na czas oznaczony lub nieoznaczony, do przechowywania jego środków pieniężnych oraz, jeżeli umowa tak stanowi, do przeprowadzania na jego zlecenie rozliczeń pieniężnych.

W ramach umowy rachunku bankowego jest oferowana tzw. akcja depozytowa (czyli przechowywanie środków) jak i tzw. akcja rozliczeniowa (czyli dokonywanie rozliczeń).

Umowa jest zawierana na czas oznaczony lub nieoznaczony.

art. 730 k.c. – warunki wypowiedzenia umowy:

umowa zawarta na czas oznaczony – wypowiedzenie umowy może nastąpić z ważnej przyczyny (dla obu stron); 

umowa zawarta na czas nieoznaczony – bez ważnej przyczyny może wypowiedzieć tylko posiadacz; bank tylko z powodu ważnej przyczyny;

Rozwiązanie umowy rachunku bankowego zawartej na czas nie oznaczony może nastąpić w każdym czasie wskutek wypowiedzenia przez którąkolwiek ze stron; jednakże bank może wypowiedzieć taką umowę tylko z ważnych powodów.

art. 52 u.p.b. – przepis dotyczy przede wszystkim treści umowy; ust. 2 – elementy treści umowy:

· strony umowy,

· rodzaj rachunku,

· walutę rachunku,

· czas trwania umowy,

· oprocentowanie i zasady zmiany tego oprocentowania (o ile jest ono przewidziane),

· wysokość prowizji oraz inne koszty związane z prowadzeniem rachunku,

· rodzaje i zakres rozliczeń pieniężnych oraz związane z tym terminy,

· zasady zmiany umowy,

· zasady rozwiązania umowy,

· zasady odpowiedzialności banku za dokonywanie rozliczeń pieniężnych.

1. Umowa rachunku bankowego jest zawierana na piśmie.

2. Umowa rachunku bankowego powinna określać w szczególności:

1) strony umowy,

2) rodzaj otwieranego rachunku,

3) walutę rachunku,

4) czas trwania umowy,

5) o ile strony zastrzegają oprocentowanie środków pieniężnych zgromadzonych na rachunku - wysokość tego oprocentowania i przesłanki dopuszczalności jego zmiany przez bank, a także terminy wypłaty, postawienia do dyspozycji lub kapitalizacji należnych odsetek,

6) wysokość prowizji i opłat za czynności związane z wykonywaniem umowy oraz przesłanki i tryb ich zmiany przez bank,

7) formy i zakres rozliczeń pieniężnych dokonywanych na polecenie posiadacza rachunku oraz terminy ich realizacji,

8) przesłanki i tryb dokonywania zmian umowy,

9) przesłanki i tryb rozwiązania umowy rachunku bankowego,

10) zakres odpowiedzialności banku za terminowe i prawidłowe przeprowadzenie rozliczeń pieniężnych oraz wysokość odszkodowania za przekroczenie terminu realizacji dyspozycji posiadacza rachunku.

3. Do obliczania należnych odsetek od środków pieniężnych zgromadzonych na rachunku przyjmuje się, że rok liczy 365 dni, chyba że umowa stanowi inaczej.
Rodzaje rachunków bankowych w działalności przedsiębiorców:

1. rachunek bieżący – służy do dokonywania rozliczeń z tytułu bieżącej działalności gospodarczej i tak naprawdę dotyczących samych transakcji (czynności) handlowych;

2. rachunek pomocniczy – służy dokonywaniu nie tyle rozliczeń handlowych, ile zapłaty za szczególne wierzytelności, które powstają z tytułu prowadzenia działalności gospodarczej, są to z reguły wierzytelności publicznoprawne (podatkowe, składki ZUS); służy również do gromadzenia środków na szczególne inwestycje, szczególne wydatki (np. do obsługi leasingu); zasadą jest, że nie może być prowadzony w tym samym banku co rachunek bieżący, musi to być albo inny oddział albo całkiem inny bank (rzadziej);

3. tzw. rachunek bieżący o charakterze odrębnym – jest to  rachunek, z którego mogą być dokonywane zapłaty za szczególne wierzytelności jakie powstają w stosunku do przedsiębiorcy; jest to rachunek prowadzony w tym samym banku co główny rachunek firmowy; spełnia on funkcje rachunku pomocniczego.

Rodzaje szczególne:

1. rachunek zastrzeżony – służy do gromadzenia środków w związku z określoną transakcją handlową, która jest planowana lub której realizacja jest dopiero rozpoczynana; funkcjonowanie tego rachunku polega na tym, że właścicielem tego rachunku do ściśle określonego punktu czasowego pozostaje przedsiębiorca gromadzący te środki pieniężne, te środki pieniężne nie mogą być wydawane – chodzi w zasadzie o ciągłe uzupełnianie środków finansowych na tym rachunku, natomiast w umowie tego rachunku jest wymieniony tzw. beneficjent, na rzecz którego zastrzega się ten rachunek, który od określonej daty wchodzi w miejsce pierwotnego posiadacza tego rachunku; czasem rachunek przewiduje możliwość wcześniejszego korzystania, przynajmniej z części środków zgromadzonych na tym rachunku, przez beneficjenta, na rzecz którego ten rachunek jest zastrzegany, w tym przypadku korzystanie to jest uzależnione od zgody dotychczasowego posiadacza rachunku;

2. rachunek skonsolidowany – jest on przeznaczony dla grupy przedsiębiorstw, uprawnionym do tego rachunku jest spółka matka (podmiot dominujący w grupie); jest on zasilany codziennie ze środków spływających na określonych zasadach z rachunków pomocniczych przedsiębiorstw grupy, czyli tych spółek podporządkowanych; ten rachunek służy do bilansowania środków na tych rachunkach pomocniczych, w tym sensie, że jeżeli się okaże, że z niektórych rachunków środki nie napłyną, to są dzielone odpowiednio proporcjonalnie te środki na poszczególne rachunki, tak żeby była zapewniona ciągła płynność finansowa (czyli z tej ogólnej puli codziennie gromadzonych środków spływających z tych rachunków pomocniczych, jeżeli się okaże, że z niektórych rachunków pomocniczych środki nie napłynęły, dzielone są wtedy proporcjonalnie, albo w jakiejś wyodrębnionej kwocie i są uzupełniane straty na tych rachunkach pomocniczych z tego rachunku skonsolidowanego); rachunek skonsolidowany może też służyć działalności finansowej – pula pieniędzy spływająca z rachunków pomocniczych jest wykorzystywana według decyzji samej spółki matki (przedsiębiorstwa macierzystego, dominującego) na określoną działalność finansową, inwestycyjną;

3. rachunek powierniczy – ma funkcję zabezpieczającą; służy zabezpieczeniu wykonania umowy między powierzającym (zobowiązanym do zapłaty) a beneficjentem (uprawnionym do otrzymania zapłaty); sposób funkcjonowania tego rachunku, a także jego cel, jest określany w umowie powierniczej, która jest tylko akceptowana przez bank i która stanowi podstawę do zawarcia umowy rachunku powierniczego; w przeciwieństwie do rachunku zastrzeżonego nie można korzystać wcześniej ze środków zgromadzonych na tym rachunku powierniczym; ta kwota jest sukcesywnie uzupełniana, i jeżeli dojdzie do sytuacji że nie nastąpi zapłata przez powierzającego, dopiero wtedy na podstawie odpowiednich dokumentów z tego rachunku jest przelewana kwota na rachunek beneficjenta.









     Wykład z dn. 13.05.2007 r.
umowa kredytowa
Regulacja – tylko przepisy prawa bankowego – art. 69 i n.

Zasady:

do zawarcia umowy kredytu dochodzi poprzez sporządzenie wniosku do banku o przyznanie kredytu; istotnym elementem jest to, że do wniosku dołączane są określone dokumenty:

· dokumentacja poświadczająca działalność przedsiębiorcy (zaświadczenia z ewidencji albo odpisy, zazwyczaj pełne z rejestru przedsiębiorców);

- inne dokumenty związane z prowadzeniem działalności gospodarczej (zaświadczenia o posiadaniu numeru REGON, z urzędu skarbowego);

- deklaracja CIT z zeszłego roku (najczęściej);

- zaświadczenie z ZUS o niezaleganiu ze składkami;

- oświadczenia o posiadanych składnikach majątkowych oraz o obciążeniach tych składników;

- dokumenty dotyczące zawieranych umów przez przedsiębiorcę (dosyć często) – chodzi o umowy będące w realizacji, przynajmniej tych ważniejszych dla danego przedsiębiorcy;

- oświadczenia i zaświadczenia o zaciągniętych przez przedsiębiorcę zobowiązaniach;

- opis aktualnej sytuacji finansowej przedsiębiorcy (w tym inne kredyty czy pożyczki na działalność gospodarczą);

· tzw. karta informacyjna klienta –  służy do wstępnej weryfikacji przedsiębiorstwa (adres, dane kontaktowe, dane osób reprezentujących przedsiębiorstwo, czy wchodzą one w skład władz, dane dotyczące kapitału czy posiadanego majątku, dane o strukturze organizacyjnej przedsiębiorstwa – czy jest to samodzielny podmiot, czy też jest w jakimś koncernie czy też grupie przedsiębiorstw);

· karta wzorów podpisów osób reprezentujących wnioskodawcę w kontaktach z bankiem (przyszłego kredytobiorcę) – chodzi albo tylko o osoby należące do władz i które będą składać oświadczenia w związku z prowadzonym postępowaniem kredytowym dla danego przedsiębiorcy, ewentualnie mogą to być pełnomocnicy albo prokurenci posiadający szczególne umocowanie do działania w tym zakresie;

Potem wniosek podlega rozpatrzeniu, trzeba podać informacje dotyczące prowadzonych rachunkach bankowych dla danego przedsiębiorcy; następnie dochodzi do zawarcia umowy kredytu, czyli akceptacji tego wniosku przez bank.

art. 69 ust. 2 u.p.b. – treść umowy kredytu
elementy:

· strony umowy;

· kwota kredytu;

· waluta kredytu;

· cel przyznania (udzielenia) kredytu;

· zasady spłaty kredytu;

· wysokość oprocentowania i ewentualne warunki zmiany;

· sposób zabezpieczenia spłaty kredytu;

· wysokość oprocentowanie i ewentualnie warunki jego zmiany;

· wysokość prowizji;

· zasady kontroli przez bank wykorzystywania kredytu;

· określenie zasad postawienia środków kredytowych do dyspozycji;

· zasady zmiany i rozwiązania umowy.

Umowa kredytu powinna być zawarta na piśmie i określać w szczególności:

1) strony umowy,

2) kwotę i walutę kredytu,

3) cel, na który kredyt został udzielony,

4) zasady i termin spłaty kredytu,

5) wysokość oprocentowania kredytu i warunki jego zmiany,

6) sposób zabezpieczenia spłaty kredytu,

7) zakres uprawnień banku związanych z kontrolą wykorzystania i spłaty kredytu,

8) terminy i sposób postawienia do dyspozycji kredytobiorcy środków pieniężnych,

9) wysokość prowizji, jeżeli umowa ją przewiduje,

10) warunki dokonywania zmian i rozwiązania umowy.
art. 69 ust. 1 u.p.b. – definicja – umowa kredytu jest to umowa zawierana między bankiem a określoną osobą (przedsiębiorcą), która jest zawierana na czas oznaczony. Przedmiotem umowy kredytu jest !!! oddanie do dyspozycji (to nie jest oddanie na własność) środków pieniężnych z przeznaczeniem na ustalony cel. Istotne jest zobowiązanie kredytobiorcy, które polega nie tylko na zapłacie wynagrodzenia za udzielenie kredytu; ta zapłata wynagrodzenia jest związana ze zwrotem kwoty kredytu, a to wynagrodzenie składa się nie tylko z odsetek określonych w umowie, ale także z zapłaty prowizji.

Przez umowę kredytu bank zobowiązuje się oddać do dyspozycji kredytobiorcy na czas oznaczony w umowie kwotę środków pieniężnych z przeznaczeniem na ustalony cel, a kredytobiorca zobowiązuje się do korzystania z niej na warunkach określonych w umowie, zwrotu kwoty wykorzystanego kredytu wraz z odsetkami w oznaczonych terminach spłaty oraz zapłaty prowizji od udzielonego kredytu.

Zabezpieczenie kredytu:

1. osobowe (osobiste) – należą przede wszystkim:

- poręczenie osobowe albo gwarancja bankowa;

- przystąpienie do długu;

2. sposób mieszany – cesja polisy ubezpieczeniowej na życie (jest to raczej zabezpieczenie rzeczowe); ewentualnie przelew uprawnień z polisy ubezpieczeniowej na życie osoby trzeciej (to wtedy zabezpieczenie osobowe)

3. majątkowe (rzeczowe);

- ubezpieczenie spłaty (kwoty) kredytu;

- przywłaszczenie na zabezpieczenie;

- hipoteka;

- zastaw, w szczególności zastaw rejestrowy;

- kaucja (zabezpieczenie dodatkowe);

- przelew czyli cesja wierzytelności tytułem zabezpieczenia (raczej jest to zabezpieczenie mieszane, pośrednie).

Warunkiem udzielenia kredytu jest posiadanie zdolności kredytowej. Przez zdolność kredytową rozumie się zdolność do spłaty zgodnie z umową kredytu wraz z odsetkami. Odsetki płacone są od kwoty kredytu wykorzystanego, ale zdolność kredytowa jest określana (oceniana) w odniesieniu do całej kwoty kredytu.

Można jednak uzyskać kredyt mimo braku zdolności kredytowej pod następującymi warunkami:

1. przedstawienie tzw. planu naprawy gospodarki finansowej – ten plan ma dawać rękojmię uzyskania (odzyskania) w najbliższym czasie zdolności kredytowej,

2. ustanowienie szczególnego (w rozumieniu „dodatkowego”) zabezpieczenia spłaty kredytu.

	Pożyczka
	kredyt

	wymaga formy pisemnej tylko wtedy, gdy jej wartość przekracza 500 zł
	umowa kredytowa zawsze wymaga formy pisemnej

	przedmiotem umowy mogą być albo środki pieniężne albo rzeczy oznaczone co do gatunku
	przedmiotem umowy są wyłącznie środki pieniężne

	skutkiem przekazania przedmiotu umowy jest oddanie na własność (przeniesienie własności)
	skutek przekazania przedmiotu umowy jest to oddanie do dyspozycji

	może udzielić każdy podmiot
	udziela tylko bank, ewentualnie skok

	umowa nie musi być zawarta na czas oznaczony
	umowa jest zawierana zawsze na czas oznaczony

	nie wymaga zabezpieczenia
	zawsze wymaga zabezpieczenia

	udzielenie pożyczki nie jest uzależnione od celu jej przeznaczenia
	jest przyznawany na określony cel (tzw. pożyczka celowa)

	z reguły jest przekazywana jednorazowo
	z reguły jest przekazywany w transzach

	regulacja jest w kodeksie cywilnym
	regulacja jest w ustawie prawo bankowe

	
	sposób realizacji przekazywania środków pieniężnych – zawsze środki pieniężne są przekazywane na rachunek bankowy

	nie trzeba mieć zdolności kredytowej
	trzeba mieć zdolność kredytową

	brak obowiązku odpłatności
	zawsze jest oprocentowanie (jest odpłatny)


!!! Zgodnie z art. 78 u.p.b. te różnice między pożyczką a kredytem są zniwelowane, jeżeli pożyczki udziela bank; podobieństwa między pożyczką bankową a kredytem:

· pożyczka bankowa jest zawsze pieniężna;

· trzeba posiadać zdolność kredytową;
elementy są wymienione w ustawie

· trzeba ustanowić zabezpieczenie spłaty;


· zawsze jest wymagane oprocentowanie;

· pożyczka ta wymaga formy pisemnej;

· zazwyczaj jest to pożyczka udzielana na konkretny cel;

· umowa zazwyczaj jest zawierana na czas oznaczony.

Do umów pożyczek pieniężnych zawieranych przez bank stosuje się odpowiednio przepisy dotyczące zabezpieczenia spłaty i oprocentowania kredytu.

Rodzaje umów kredytowych:

1. kredyty obrotowe:

a) kredyty obrotowe w rachunku kredytowym – kredyty te mogą być nieodnawialne; mogą być długoterminowe; dotyczą tylko jednej transakcji;

b) kredyty obrotowe w rachunku bieżącym – kredyty te są zazwyczaj odnawialne (kredyt rewolwingowy); z reguły są kredytami krótkoterminowymi; mogą dotyczyć kilku transakcji równocześnie;

c) tzw. kredyt płatniczy – jest to szczególny rodzaj; jest to kredyt krótkoterminowy, dotyczący jednego rodzaju zobowiązania płatniczego, istniejącego; jest to kredyt nieodnawialny;

d) tzw. kredyt finansowy – może być na kontrakty krajowe lub eksportowe czy też na zapłatę za nabywanie wierzytelności finansowych; jest to kredyt odnawialny;

e) kredyt służący do wykupu czeków wystawionych przez przedsiębiorcę – jest on czasami nazywany kredytem dyskontowym (jest to określenie nieprawidłowe); jest to kredyt obrotowy, gdyż służy do wykupu czeków wystawianych przez przedsiębiorcę w ramach bieżącej działalności; służy do spłaty czeków czy wykupu weksli, jest to spłata okresowa, gdyż są w umowie określane przedziały czasowe, w których będą te weksle spłacane; tzw. czeków do inkaso – mają one charakter rozliczeniowy;

2. kredyty inwestycyjne – są przyznawane na nabywanie określonych rzeczy albo praw; przedmiotem wykorzystania kwoty kredytu może być budowa, remont, modernizacja, zakup technologii czy urządzeń, zakup praw z tytułu licencji, zakup prawa do nazwy;

3. szczególnego rodzaju umowy kredytowe:

a) kredyt dyskontowy – ma na celu finansowanie czy też pokrywanie weksli (trasowanych lub własnych), które są wystawiane przez przedsiębiorcę zazwyczaj jako zabezpieczenie;

b) kredyt na szczególne cele inwestycyjne – tzw. kredyt giełdowy – służy do zakupu papierów wartościowych; ma charakter kredytu z reguły inwestycyjnego, ale czasem może mieć też inny charakter – jest czasami zawierana umowa o subemisję; kredyt giełdowy może służyć zarówno do realizacji zobowiązań jakie kredytobiorca przyjął na siebie w związku z umową zarówno subemisji inwestycyjnej jak i subemisji usługowej;

umowa subemisji – jest uregulowana w ustawie o ofercie publicznej;

rozdaje subemisji:

- subemisja inwestycyjna – polega na tym, że jest zawierana przez emitenta papierów wartościowych lub podmiot wprowadzający papiery wartościowe do obrotu publicznego; przedmiotem umowy jest zobowiązanie drugiej strony (subemitenta) do nabycia papierów wartościowych w całości lub części, to mają być papiery wartościowe, na które nie złożono oferty (nie złożono zapisu), czyli które pozostają nieobjęte; ma to na celu to, aby emisja doszła do skutku; jest to zakup w celu wykorzystania tych papierów dla siebie;

- subemisja usługowa – polega na tym, że jest zawierana przez emitenta papierów wartościowych lub podmiot wprowadzający papiery wartościowe do obrotu publicznego; przedmiotem umowy jest zobowiązanie drugiej strony (subemitenta) do nabycia emitowanych papierów wartościowych w całości lub części, które nie zostały objęte zapisem, w celu ich dalszego odsprzedania.

4. tzw. kredyt denominowany – inaczej kredyt indeksowany – chodzi o kredyt, którego waluta może być zmieniana (może być przewalutowany), ale jest to uzależnione od ruchu cen (zmiany wartości cen) na rynku kapitałowym poprzez zmianę indeksu albo papierów wartościowych albo walut;

5. tzw. ogólny kredyt na finansowanie wierzytelności – chodzi tu o wierzytelności nie związane z bieżącą działalnością gospodarczą.

umowa gwarancji bankowej

art. 80 i 84 u.p.b.

Art. 80. Banki mogą na zlecenie udzielać i potwierdzać gwarancje bankowe, poręczenia, a także otwierać i potwierdzać akredytywy.
Art. 84. Do gwarancji bankowych i poręczeń udzielanych przez bank stosuje się przepisy Kodeksu cywilnego, z tym że zobowiązanie banku jest zawsze zobowiązaniem pieniężnym.
Definicja – art. 81 u.p.b. – przez gwarancję rozumie się jednostronne zobowiązanie banku, który jest określany jako bank-gwarant, że po spełnieniu przez podmiot uprawniony (beneficjent gwarancji) określonych warunków zapłaty, które mogą być stwierdzone określonymi dokumentami dołączanymi przez beneficjenta do żądania zapłaty, bank-gwarant wykona świadczenie pieniężne i wykona je albo samodzielnie albo za pośrednictwem innego banku.

1. Gwarancją bankową jest jednostronne zobowiązanie banku-gwaranta, że po spełnieniu przez podmiot uprawniony (beneficjenta gwarancji) określonych warunków zapłaty, które mogą być stwierdzone określonymi w tym zapewnieniu dokumentami, jakie beneficjent załączy do sporządzonego we wskazanej formie żądania zapłaty, bank ten wykona świadczenie pieniężne na rzecz beneficjenta gwarancji - bezpośrednio albo za pośrednictwem innego banku.

2. Udzielenie i potwierdzenie gwarancji bankowej następuje na piśmie pod rygorem nieważności.
Do gwarancji stosuje się przede wszystkim przepisy prawa bankowego o kredytach. 

Jest to tylko gwarancja pieniężna. Jest udzielana na tych samych warunkach jak kredyt (są wymagane te same dokumenty).  Trzeba mieć zdolność kredytową, jest z reguły odpłatna, często wymaga zabezpieczenia. Umowa jest zawierana w formie pisemnej, często z tytułu gwarancji przysługuje bankowi prowizja.

Rodzaje gwarancji:

I. gwarancje związane ze szczególnymi przedsięwzięciami (z uwagi na cel):
1. gwarancja przetargowa;

2. gwarancja starannego wykonania kontraktu;

3. gwarancja terminowego wykonania kontraktu;

4. gwarancja spłaty kredytu albo pożyczki;

5. gwarancja spłaty rat leasingowych;

6. gwarancja spłaty zobowiązań publicznoprawnych;

7. gwarancja zapłaty za dostawę (za wykonanie usługi);

II. z uwagi na charakter, sposób realizacji gwarancji:
1. gwarancja odnawialna (rewolwingowa);

2. gwarancja nieodnawialna (nierewolwingowa);

1. gwarancja odwoływalna;

2. gwarancja nieodwoływalna.

!!! Potwierdzenie gwarancji – art. 83 u.p.b. – polega na tym, że zobowiązanie z tytułu gwarancji bankowej jest potwierdzane przez inny bank; w takim przypadku mamy do czynienia z sytuacją tożsamą do przystąpienia do długu (solidarność dłużników);

1. Bank może potwierdzić zobowiązanie innego banku wynikające z gwarancji bankowej; w przypadku tym roszczenia z gwarancji można kierować do banku, który jej udzielił, lub do banku, który ją potwierdził, albo do obu tych banków łącznie, aż do zupełnego zaspokojenia roszczeń wierzyciela.

2. Przepisy ust. 1 stosuje się odpowiednio przy potwierdzaniu przez bank zobowiązań wynikających z poręczenia udzielonego przez inny bank.
!!! Regwarancja – jest to umowa wewnętrzna między bankami, która zakłada, że zobowiązanie z tytułu umowy gwarancji zostanie zrealizowane przez bank-regwarant w razie gdy, z określonych w umowie regwarancji powodów, bank-gwarant nie będzie mógł zrealizować swojego zobowiązania z umowy gwarancji.

!!! Kontrgwarancja – jest to tzw. gwarancja wzajemna, czyli gwarancja przynajmniej równoważna ustanowiona na rzecz drugiej strony umowy handlowej, w sytuacji gdy wcześniej, pierwszej stronie tej umowy, została udzielona gwarancja bankowa.

umowa akredytywy

art. 85 i 86 u.p.b.

Art. 85. 1. Bank, działając na zlecenie klienta, ale we własnym imieniu (bank otwierający akredytywę), może zobowiązać się pisemnie wobec osoby trzeciej (beneficjenta), że dokona zapłaty beneficjentowi akredytywy ustalonej kwoty pieniężnej, po spełnieniu przez beneficjenta wszystkich warunków określonych w akredytywie (akredytywa dokumentowa).

2. Akredytywa dokumentowa musi w szczególności zawierać: nazwę i adres zleceniodawcy i beneficjenta, kwotę i walutę akredytywy, termin ważności akredytywy oraz opis dokumentów, po których przedstawieniu beneficjent jest uprawniony do żądania wypłaty w ramach akredytywy.

3. Zobowiązanie banku otwierającego staje się wymagalne z chwilą przedstawienia przez beneficjenta dokumentów zgodnie z warunkami akredytywy.

4. Przepisy ust. 1-3 stosuje się odpowiednio do akredytyw zabezpieczających.

Art. 86. 1. Bank, działając na zlecenie klienta, ale we własnym imieniu (bank otwierający), może zobowiązać się pisemnie wobec innego banku, że dokona zwrotu kwot wypłaconych beneficjentowi lub skupi weksle trasowane ciągnione przez beneficjenta na wskazany bank (akredytywa pieniężna).

2. Akredytywa pieniężna musi w szczególności zawierać: nazwę i adres osoby upoważnionej do dokonywania wypłat, kwotę i walutę akredytywy oraz termin jej ważności.

3. Zobowiązania banku otwierającego stają się wymagalne z chwilą wypłaty dokonanej beneficjentowi na zasadach określonych w akredytywie, pod warunkiem przedstawienia przez beneficjenta dokumentu tożsamości.

4. Jeżeli w akredytywie pieniężnej uzależniono wypłatę od spełnienia przez beneficjenta innych warunków niż określone w ust. 3, wypłata może nastąpić wyłącznie po łącznym spełnieniu tych warunków.
art. 85 u.p.b. – definicja – do zawarcia umowy akredytywy dokumentowej dochodzi wtedy, gdy bank, który działa na zlecenie klienta (tzw. bank otwierający akredytywę), zobowiązuje się wobec osoby trzeciej (tzw. beneficjenta), że dokonana zapłaty beneficjentowi określonej kwoty pieniężnej po spełnieniu przez beneficjenta określonych w umowie czynności, polegających na przedstawieniu określonych dokumentów.

Akredytywa dokumentowa – chodzi raczej o funkcję zabezpieczającą (np. faktoring krajowy); z umów między stronami wynika, że jeżeli zostanie ustanowiona akredytywa dokumentowa na rzecz jednej ze stron umowy, to powoduje że druga strona jest pewna, że od tego banku uzyska jako osoba trzecia, czyli beneficjent akredytywy, zapłatę określonej kwoty pieniężnej po przedstawieniu odpowiednich dokumentów. Można powiedzieć, że jest to alternatywa dla rachunku powierniczego, czy zastrzeżonego.

art. 86 u.p.b. – definicja – akredytywa pieniężna polega na tym, że bank (bank otwierający akredytywę) działając na zlecenie klienta zobowiązuje się wobec innego banku, że dokona zwrotu kwot wypłaconych beneficjentowi lub że ewentualnie wykupi weksle trasowane (weksle ciągnione), z których zobowiązania przysługują beneficjentowi, wystawione przez beneficjenta na wskazane banki.

Akredytywa pieniężna – ma na celu głównie rozliczenie; chodzi o to, że obie strony umowy handlowej umawiają się z bankami o otwarcie akredytywy, z tym że jeden bank będzie miał roszczenie tak naprawdę sensu stricto z akredytywy (czyli to jest bank który otwiera akredytywę i który ma zwrócić te pieniądze), np. (forfaiting) przedsiębiorca austriacki kupuje wierzytelność przedsiębiorcy polskiego, obaj umawiają się z bankami,  że ich transakcja będzie finansowana poprzez akredytywę; z tytułu tej umowy zobowiązany do zapłaty jest przedsiębiorca austriacki, który zakupuje wierzytelność; w związku z tym otwierana jest akredytywa na rzecz przedsiębiorcy polskiego w banku polskim, płacić za tę wierzytelność ma bank austriacki; polega to na tym, że banki umawiają się między sobą, że tak naprawdę pod względem formalnym za tę wierzytelność zapłaci bank polski przedsiębiorcy polskiemu, z tym że bank polski płaci pierwszy i na jego rzecz ma nastąpić zwrot pieniędzy, jest umowa między bankami, że w momencie, kiedy zostanie zrealizowana zapłata na rzecz przedsiębiorcy polskiego z tytułu zapłaty za zbywaną wierzytelność, bank polski będzie miał w tym momencie roszczenie o zwrot tej kwoty do banku austriackiego, który obsługuje tego przedsiębiorcę austriackiego nabywajacego wierzytelność, na podstawie przedstawionych dokumentów, że taka zapłata nastąpiła na rzecz przedsiębiorcy polskiego w związku z umową handlową, mianowicie umową forfaitingu, nastąpi zwrot z banku austriackiego do banku polskiego; chodzi o zwrot pieniędzy, które już zostały zapłacone.

inkaso

Inkaso jest to forma alternatywna do umowy akredytywy dokumentowej. Jest bardzo popularne w praktyce bankowej, nie ma o nim mowy w przepisach ustawy prawo bankowe. 

Ma raczej charakter dokumentowy. Polega na wykonaniu przez bank zlecenia klienta polegającego na wydaniu powierzonych dokumentów handlowych w zamian za zapłatę określonej kwoty lub też zabezpieczenie tej zapłaty przez wystawienie weksla (weksel ma tutaj raczej funkcję płatniczą). 

Inkaso ma przede wszystkim funkcję zabezpieczającą.

	Tezy: 

umowa faktoringu
różnica między faktoringiem a forfaitingiem; 

rodzaje umów faktoringowych (zwłaszcza pod względem ryzyka wypłacalności, sposobu zapłaty); 

!!! zasady wynikające z konwencji ottawskiej z 1988 r. (charakter umowy faktoringu według tej konwencji) – tutaj będą w pytaniu wymienione cechy i trzeba będzie zaznaczyć, która z nich jest naprawdę wymieniona w tej konwencji;

umowa rachunku bankowego
treść umowy;

3 rodzaje szczególne;

umowa kredytowa
treść umowy;

definicja umowy;

!!! różnice między kredytem a pożyczką;

rodzaje kredytów, raczej rodzaje szczególne;

subemisja – szczególna umowa bankowa;

pożyczka udzielana przez bank – podobieństwa do kredytu;

umowa gwarancji bankowej
regwarancja;

potwierdzenie gwarancji;

cechy gwarancji w zakresie podobieństwa do kredytu;

umowa akredytywy
charakter umowy;

rozróżnienie akredytywy dokumentowej i akredytywy pieniężnej;

inkaso
charakter umowy, czym jest inkaso dokumentowe;


� Dla celów niniejszego postanowienia "sposób sprzeczny z uczciwymi praktykami handlowymi" będzie oznaczać co najmniej takie praktyki, jak naruszenie umowy, nadużycie zaufania i nakłanianie do naruszenia lub nadużycia, i obejmuje uzyskanie niejawnej informacji przez osoby trzecie, które wiedziały lub wykazały rażące niedbalstwo w związku z brakiem wiedzy o tym, że informacja uzyskana została przy zastosowaniu takich praktyk.


� u.p.b. – ustawa prawo bankowe z 29 VIII 1997 r.
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